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  Douglas Karr   Sledi na X  Maj 19, 2015 1 minuta branja 

 
   Včasih vam ne polepšajo ogromne, megapodjetniške, zapletene platforme. Danes smo od našega oblikovalca prejeli nekaj vzorčnih listov, ki so bili videti fantastično, vendar so bili, ko sem jih pretvoril v PDF, 12 MB. Če sem iskren, nimam pojma o stiskanju PDF-jev, zato sem iskal Google za optimalne nastavitve in vadnice.
 Kar sem našel, je dragulj - mala pdf. Pozabite na nastavitve, pozabite na vadnice ... samo povlecite in spustite datoteko PDF in stisne jo namesto vas. 
 

 Trenutne funkcije PDF v smallpdf
 	Stisnite PDF - Dramatično zmanjšajte velikost datoteke PDF
	Spoji PDF - Združite več datotek PDF v eno samo datoteko
	Razdelite PDF - Na izbranih straneh ustvarite nov dokument
	Odklenite PDF - Odklenite datoteke, zaščitene z geslom
	JPG v PDF, PDF v JPG - Pretvarjanje slik v PDF in obratno
	Beseda v PDF, PDF v Word 
 
 - Pretvorite datoteke Word v datoteke PDF in obratno
	Excel v PDF, PDF v Excel - Pretvorite datoteke Excel v datoteke PDF in obratno
	PPT v PDF, PDF v PPT - Pretvorba predstavitev PPT v datoteke PDF in obratno
	Pošlji pismo - Imajo celo novo storitev, kjer vaš PDF natisnejo na papir in ga pošljejo na kateri koli naslov

 
     
  Douglas Karr   Sledi na X  Maj 19, 2015 1 minuta branja 

 
 
 
    
 


     
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr je CMO of Odpri INSIGHTS in ustanovitelj Martech Zone. Douglas je pomagal na desetine uspešnih startupov MarTech, pomagal je pri skrbnem pregledu več kot 5 milijard USD pri prevzemih in naložbah Martecha ter še naprej pomaga podjetjem pri izvajanju in avtomatizaciji njihovih prodajnih in trženjskih strategij. Douglas je mednarodno priznan strokovnjak in govorec za digitalno transformacijo in MarTech. Douglas je tudi objavljen avtor Dummie's guide in knjige o poslovnem vodenju. 
 	   Spletna stran  
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      V pomoč? Ne zamudite članka ...
 Prijavite se na naše tedensko glasilo, če želite prejemati naše najnovejše članke neposredno v svoj nabiralnik!
 
     Vnesi svoj elektronski naslov  
  
 
 
  
 
 
 
 
 
   Povezani članki
 
   
 TextSniper: aplikacija za MacOS, ki jo morate imeti za zajem besedila z zaslona na letenju
 Marec 7, 2024
 
  
 Storylane: Pretvorite obiskovalce s predstavitvami izdelkov in predstavitvami, ki jih lahko sestavite v 10 minutah
 Marec 5, 2024
 
  
 WordPress: Kako 301 strani s paginacijo preusmeriti na nadrejeni URL
 Marec 5, 2024
 
  
 Katere so najbolj priljubljene platforme za zaznamke za branje pozneje?
 Marec 4, 2024
 
 
 
 
 
   Zato preverite
  Zapri  
  	  
 
  Katere so najbolj priljubljene platforme za zaznamke za branje pozneje?  Marec 4, 2024 
 
 
	  
 
  Krmarjenje po vse krajših razpolovnih dobah tehnologije v Martechu  Marec 1, 2024 
 
 
	  
 
  6 nastajajočih orodij Martech za poenostavitev vaših digitalnih marketinških kampanj  Marec 1, 2024 
 
 

 
 
   
  Razkritje

Martech Zone je popolnoma brezplačno spletno mesto, ki se monetizira s priporočili, pridruženimi povezavami in oglaševanjem.
     
 Martech Zone je ustanovil Douglas Karr in deluje pod njegovim podjetjem, DK New Media, LLC, ponosna organizacija v lasti in upravljanju veteranov. Douglas je govorec in svetovalec za digitalno transformacijo.



 
 



Pridružite se Mojemu tedenskemu glasilu


     Prijavi se Ne zamudite članka! Prijavite se in izvlečke vseh naših člankov bomo vsak ponedeljek zjutraj prejeli v vaš nabiralnik.
 
       prva *   
  Zadnja *   
  E-pošta *   
    Če ste človeški, pustite to polje prazno.   
  Prijavi se 
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    Builders

	Analytics UTM BuilderBrez truda ustvarite svoj URL s parametri UTM za natančno sledenje svojim tržnim akcijam.

	Neželena pošta napotiteljaPoskrbite, da bo vaša analitika točna, tako da iz poročil izločite neželeno pošto napotiteljev.

	Google Review LinkHitro poiščite in delite povezavo do ocene v Googlu, da povečate svoj spletni ugled.

	Zapis SPFZavarujte dostavo e-pošte z zapisom SPF po meri, kar zmanjša tveganje napadov neželene pošte in lažnega predstavljanja.





 
  Kalkulatorji

	Kalkulator stopnje konverzijeOptimizirajte svoja tržna prizadevanja z enostavnim izračunom stopenj konverzije.

	Kalkulator cene na dejanjeUgotovite učinkovitost svojega oglaševanja z izračunom cene na akcijo (CPA) vaših kampanj.

	Kalkulator najmanjše velikosti vzorcaZagotovite statistično natančnost s pravo velikostjo vzorca za svoje ankete.

	Kalkulator donosnosti naložbeIzmerite uspeh svojih tržnih strategij tako, da enostavno izračunate donosnost naložbe.

	Vpliv spletnega pregledaNapovedujte svojo rast prodaje z razumevanjem vpliva dodatnih ocen strank.





 
  Pretvorniki

	Pretvornik CSV v vrsticeDatoteke CSV pretvorite v vrstice in nazaj, da poenostavite obdelavo podatkov.

	Hex v RGB pretvornikEnostavno pretvorite HEX kode v vrednosti RGB in obratno za vaše oblikovalske projekte.

	Pretvornik telefonskih številk VanityPretvorite besedilo v telefonsko številko po navadi za lažje klicanje.





Orodja

	Mobilna e-poštna vrstica z zadevoPovečajte število odprtih e-poštnih sporočil tako, da zagotovite, da so vrstice z zadevo vidne v mobilnih napravah.

	Generator geselUstvarite robustna gesla za izboljšanje vaše spletne varnosti.

	Vaš IP naslovHitro odkrijte svoj naslov IP za mreženje in odpravljanje težav.

	Števec znakov in besedIzboljšajte svojo vsebino z našim orodjem za štetje znakov, besed in stavkov.





 
  Gledalci

	Pregledovalnik CSSOptimizirajte svoje datoteke CSS z našim orodjem za stiskanje in dekompresijo za hitrejše nalaganje spletnega mesta.

	Pregledovalnik JSONPolepšajte ali stisnite svoje podatke JSON za izboljšano berljivost ali učinkovitost.

	Pregledovalnik glave HTTPPotrebujete informacije o glavi za zahtevo HTTP za stran ali API? Ta pregledovalnik glav vam omogoča objavo vaše zahteve.

	YouTube pregledovalnik sličicAli želite pridobiti vse slike iz YouTuba za svoj videoposnetek v YouTubu? To preprosto orodje ponuja vse.





Poizvedbe

	Preverjevalnik širjenja DNSPreverite DNS globalno v realnem času, da zagotovite, da so se spremembe vaše domene razširile.

	Preverjevalnik črnega seznama e-pošteUgotovite, ali je vaš naslov IP na črni listi strežnikov DNSBL, s čimer preprečite, da bi bila vaša e-poštna sporočila označena kot vsiljena pošta.

	Trace URL preusmeritveSledite vsakemu skoku in poti vaših preusmeritev URL-jev, da odpravite težave s povezavami.

	Iskanje WHOISUporabite naše iskanje WHOIS za ogled zapisa registracije domene, ki jo želite analizirati.
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  O meni Martech Zone




 Vse se je začelo kot knjižni klub.
 Ja, resno mislim. Svoje delo na spletu sem začel pred več kot dvema desetletjema. Moje prvo spletno mesto je bilo Helping Hand, ki je zbiralo najboljša spletna mesta za pomoč ljudem pri njihovih računalnikih in krmarjenju po virih v internetu. Leta kasneje sem domeno prodal podjetju, ki je ljudem pomagalo pri opuščanju kajenja, eno mojih prvih velika pogodbe.
 Začel sem pisati blog na Bloggerju in poetičen o vsem, od politike do internetnih orodij. Bil sem vsepovsod in večinoma sem pisal zase – brez veliko občinstva. Pripadal sem klubu Marketing Book v Indianapolisu, ki je hitro ušel izpod nadzora. Sčasoma sem ugotovil, da vse več članov skupine prihaja k meni po tehnološki nasvet. Kombinacija mojega tehnološkega znanja ter moje poslovne in marketinške bistrosti je bila zelo povpraševana, saj je internet hitro spremenil industrijo.
 Po branju Goli pogovori, sem bil motiviran za boljšo blagovno znamko in nadzor vsebine na spletnem mestu. Želel sem tudi več nadzora nad videzom in občutkom svojega bloga, zato sem se leta 2006 preselil na svojo domeno in ustvaril svoje prvo spletno mesto WordPress. Ker sem bil osredotočen na marketinško tehnologijo, nisem želel, da bi bila domena z mojim imenom v napoto, zato sem leta 2008 spletno mesto (boleče) premaknil na novo domeno, kjer raste vse od takrat.
  O Martech Zone je v lasti in upravljanju DK New Media, LLC, podjetje, ki sem ga ustanovil leta 2009. Po sodelovanju s skoraj vsemi večjimi oddelki spletnega trženja v mojem mandatu pri ExactTarget in lansiranju Compendiuma sem vedel, da obstaja veliko povpraševanje po mojem strokovnem znanju in navodilih v tako zapleteni industriji.
 DK New Media nadzira moje svetovanje, publikacije, poddaje, delavnice, spletne seminarje in priložnosti za govorjenje. Highbridge, moja agencija z dvema drugima partnerjema, pomaga podjetjem povečati njihove naložbe v prodajo, trženje in povezane izdelke. Nudimo integracijo, migracijo, usposabljanje, strateško svetovanje in razvoj po meri.
 Najlepša hvala za vašo podporo v preteklih letih!
 Douglas Karr
 CEO, DK New Media
 
 

Avtorji

	    
  
  Andrea Albright
  Andréa Albright je izkušena podjetnica, ki uničuje založniško industrijo. Njen najnovejši podvig, Beverly Hills Publishing™, izkorišča njeno strokovno znanje in izkušnje pri razvoju blagovnih znamk, da bi voditeljem in inovatorjem pomagala spremeniti svoje sporočilo v blagovno znamko, vredno milijon dolarjev. Andréin cilj je služiti motilcem in vplivati na človeštvo z uporabo njenega edinstvenega pristopa k objavljanju, izpodbijanju statusa quo, da bi katapultirala ideje svojih avtorjev v svet, imela trajen učinek in ustvarjala pozitivne spremembe. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrej Angle
  Andrew Angle je ustanovitelj podjetja NetGain Associates, Inc. in je bil od novega spleta poglobljen v digitalno trženje. S prodajnim ozadjem je gradil in vzdrževal spletna mesta v več panogah, vključno z neprofitnimi organizacijami, ravnanjem z materiali, nepremičninami, zdravstvom, zaposlovanjem IT, e-poslovanjem, osebno mobilnostjo in potrošniškimi napravami. Številni projekti digitalnega trženja so obsegali razvojne ekipe v 15 državah. Njegova mantra je: "Na internetu geografija ni pomembna." 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksander Bachmann
  Biografija avtorja Alexander Bachmann je ustanovitelj in izvršni direktor Mitgo, globalnega tehnološkega inkubatorja, osredotočenega na zagotavljanje inovativnih rešitev in spodbujanje podjetništva. Pred tem je ustanovil Admitad kot partnersko mrežo, ki je danes priznana kot ena največjih partnerskih platform za oglaševalce in založnike. Alexander je na področju martecha že več kot 20 let in ima obsežno strokovno znanje v sektorjih MarTech/AdTech, Smart Shopping in IT inkubacij. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Abhišek Bakši
  Smo AIKON. Verjamemo v decentralizirano prihodnost. Svet, v katerem bo vse digitalizirano - in tokenizirano, kjer je mogoče z vsakim sredstvom in storitvijo upravljati bolj varno, enostavno in brez posrednikov. Ponujamo ORE ID, ki je sistem za preverjanje pristnosti blockchain, ki uporabnikom pomaga dostopati do blockchain aplikacij po e-pošti, telefonu ali računih v družabnih medijih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Anirban Bardalaye
  Anirban Bardalaye je glavni produktni direktor podjetja bloomreach. Anirban je svojo kariero začel kot programski inženir, saj je programsko opremo gradil v začetnih podjetjih in globalnih programskih podjetjih. Anirban je bil prej podpredsednik produktnega upravljanja, Commerce Cloud, pri Salesforce. Potem ko je najprej vodil strategijo in dostavo Salesforce B2B Commerce in njene osrednje komercialne platforme, so se njegove odgovornosti kasneje razširile na strategijo industrijskih izdelkov in izvedbo za celoten portfelj Commerce Cloud. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleh Borisevič
  Aleh Barysevich je ustanovitelj in direktor trženja v podjetjih, ki stojijo za SEO PowerSuite, profesionalno programsko opremo za SEO kampanje v celotnem ciklu in Awario, orodjem za družabna omrežja in spletno spremljanje. Je prekaljen strokovnjak za SEO in govornik na velikih industrijskih konferencah, vključno s SMX in BrightonSEO. 
 	   Spletna stran  
	   Facebook   
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amra Beganović
  Ga. Beganovich je izvršna direktorica in ustanoviteljica Amra & Elma's. Je vrhunska vplivna oseba z več kot milijonom sledilcev na njenih kanalih. Forbes, Business Insider, Financial Times, Entrepreneur, Bloomberg, WSJ, ELLE Magazine, Marie Claire, Cosmopolitan in mnogi drugi so jo imenovali za vrhunskega strokovnjaka za digitalni marketing. Razvija in vodi oglaševalske kampanje za podjetja s seznama Fortune 1, vključno z Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestle, HTC in Huawei. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Bergs
  Anthony je vodja projekta pri Pisatelji na uro kjer uporablja različne in prilagojene strategije za učinkovito trženje poslov svojih strank. Vam primanjkuje časa ali naklonjenosti za pisanje prispevka? Preizkusite našo profesionalno pisalno službo in pustite, da vam teža pade z ramen! Rešili vam bomo ure zmede in stresa, tako da bomo levji del opravili namesto vas. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Antonija Božičković
  Antonija je strokovnjakinja za internetno trženje v podjetju Point Visible, marketinški agenciji, ki nudi storitve gradnje povezav in digitalnega trženja. Zelo jo zanima digitalno trženje in mehko mesto za grafično oblikovanje. Nikoli se ni naveličala iskati nove navdihe, poslušati svojo najljubšo glasbo in ustvarjati digitalne ilustracije. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anna Bredava
  Anna Bredava je strokovnjakinja za trženje socialnih medijev pri Awario. Piše o digitalnem trženju, trendih v družabnih omrežjih, trženju malih podjetij in orodjih, ki pomagajo vsem, ki jih zanima trženje. 
 	   Spletna stran  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aaron Burcell
  Aaron Burcell, izvršni direktor podjetja Methinks Technologies, ima več kot dvajset let izkušenj pri rasti video zagonov in je bil hkrati prvi svetovalec in prva stranka. Prej je bil na vodilnih položajih v trženju, poslovanju in rasti v podjetjih Grockit (prevzel ga je Kaplan), vodja glasbenih video spotov Vevo in Marcus pri Goldman Sachs. Pred kratkim je Burcell služil kot direktor in generalni direktor podjetja Loop Media, ki se je v začetku letošnjega leta združilo s FogChain, družbo za javno prodajo programske opreme s sedežem v Silicijevi dolini. 
 	   Spletna stran  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adrian Chang
  Adrian Chang, višji direktor za sodelovanje s strankami pri Informatici, je pionir na področju poslovnega upravljanja. Je večkrat nagrajeni vodja na področju B2B ustvarjanja povpraševanja, uspeha strank in digitalnega trženja ter revolucionira, kako se delo konča. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Alaina Chiappone
  Alaina Chiappone je publicistka pri Otter PR v St. Petersburgu, FL. Ima diplomo iz odnosov z javnostmi na Univerzi na Floridi. Pred tem je Chiappone delal na področju korporativnega komuniciranja, javnih zadev in digitalnega trženja. Njene stranke so modna, wellness, glasbena, gostinska, fintech in zdravstvena industrija. V prostem času Chiappone rada hodi na plažo, gosti prijatelje in je nekdanja državna prvakinja v umetnostnem kotalkanju. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary se je vedno ponašal s svojo sposobnostjo, da se sam nauči stvari. Od začetka BlogVault, Akshat je svoj stranski projekt spremenil v donosen podvig, ki meri nove višine v indijskem zagonskem prostoru. Akshat je že skoraj desetletje član skupnosti WordPress in si želi razumeti področja, na katerih se uporabniki spopadajo. Akshatovo temeljno prepričanje pri izdelavi katerega koli izdelka je zagotoviti, da končni uporabnik ne potrebuje pomoči in mu pomagati na najboljši možen način, če to stori. 
 	   Spletna stran  
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	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Chris
  Alex je vodja digitalnega marketinga pri Zanesljiv soft, agencija za digitalno trženje, ki od leta 2002 ponuja storitve SEO in digitalnega trženja. 
 	   Spletna stran  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amol Dalvi
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Adam Davey
  Tehnološki direktor Adam Davey je multidisciplinarni strokovnjak z globokim razumevanjem zalednih in sprednjih tehnoloških sklopov, infrastrukture in varnosti. Zunaj službe ga boste našli pri kajtanju, kolesarjenju, igranju iger in branju domišljijskih romanov. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anton Eder
  Anton Eder je COO in ustanovitelj parcelLab, kjer je vodil njeno operativno rast od treh ustanoviteljev do tehnološke blagovne znamke, ki opredeljuje kategorijo, z več kot 100 zaposlenimi po vsem svetu, ki služijo več kot 500 strankam v več kot 153 državah. Osredotočen je na omogočanje nadaljnje hitre globalne rasti podjetja parcelLab, povečanje globalne infrastrukture podjetja in vlaganje v kulturo in dobro počutje ekipe. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alyse Falk
  Alyse Falk je samostojna pisateljica z izkušnjami na področju digitalnega trženja, tehnologij, vsebinskega trženja, tržnih trendov in strategij blagovne znamke. Alyse piše tudi za več uglednih spletnih mest, kjer deli svoje namige za ustvarjanje vsebine. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Fiske
  Adam Fiske je izvršni direktor in soustanovitelj Cipher Sports Technology Group in ima skoraj 15 let izkušenj na področju športnih stav in medijev, na katere se lahko opre. Fiske je svetovni strokovnjak za stave, cenjen panelist, voditelj in tiskovni predstavnik za teme, kot so športni podatki in tehnologija, krajine športnih stav, legalizacija športnih stav, medijska partnerstva, kapitalski trgi, komercialna partnerstva, združitve in prevzemi ter ureditev. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksander Frolov
  Aleksander je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja HypeAuditor. Alex je bil že večkrat priznan na lestvici najboljših 50 igralcev v industriji Talking Influence za njegovo delo za izboljšanje preglednosti v industriji trženja vplivnih proizvajalcev. Alex ima vodilno vlogo pri izboljšanju preglednosti v industriji in je ustvaril najnaprednejši sistem za odkrivanje prevar, ki temelji na umetni inteligenci, da bi postavil standard za pravično, pregledno in učinkovito trženje influencerjev. 
 	   Spletna stran  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander García-Tobar
  Serijski podjetnik in globalni izvršni direktor, Alexander je bil izvršni direktor v dveh prejšnjih podjetjih in je vodil globalne prodajne ekipe za tri podjetja, ki so šla na IPO. Bil je analitik in vodilni položaj v vodilnih raziskovalnih podjetjih, kot sta The Boston Consulting Group in Forrester Research, skupaj z zagonskimi podjetji iz Silicijeve doline, kot so ValiCert, Sygate in SyncTV. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrej Gazdecki
  Andrew Gazdecki je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Poslovne aplikacije - omogočanje dostopnih in preprostih mobilnih aplikacij za mala podjetja. Smo samostojna aplikacija za iPhone, iPad, Android in HTML5, ki omogoča vsakemu malemu podjetju, da hkrati ustvarja, ureja in upravlja mobilne aplikacije brez kakršnega koli znanja o programiranju. 
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  Austin Gunter
  Delam pri WP Engine kot ambasador blagovne znamke v skupnosti WordPress (velika "P"). Pišem blog in se povezujem v skupnosti WordPress. WP Engine zagotavlja hitro WordPress gostovanje razvijalcem, da ustvarijo neverjetna spletna mesta za svoje stranke. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Hamblin
  Andy je v zunanji industriji že več kot 10 let in se ukvarja tako z načrtovanjem kot tudi z nakupom kampanj in prodajo. Njegov življenjepis zajema številna najbolj cenjena imena v podjetju, vključno z Posterscope, JCDecaux in ECNlive before Joining Signkick leta 2014. Je odločen zagovornik uvajanja tehnologije, ki deluje v panogi plakatov z namenom izboljšati uspešnost in povečati prihodke. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Anas Hasan
  Anas Hassan je svetovalec za oblikovanje v vodilni agenciji za blagovne znamke Logotip Poppin. Zelo ga zanima raziskovanje trendov grafičnega oblikovanja in digitalnega trženja. Poleg tega je navdušen ljubitelj nogometa in občasno uživa v večerji zrezkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Hempenstall
  Adam Hempenstall je izvršni direktor in ustanovitelj boljših predlogov, preproste programske opreme za predloge, ki v nekaj minutah ustvari čudovite in učinkovite predloge. Ko je svojim strankam pri Better Proposals le v enem letu pomagal pridobiti 120,000,000 USD +, je ustanovil prvo univerzo za pisanje predlogov, kjer deli najboljše prakse s poslovnimi predlogi. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Abbey Higginbotham
  Abbey Higginbotham je strokovnjakinja za odnose z javnostmi in vplivneže, ki je odgovorna za vodenje medijske strategije pri Cognito Forms. S svojimi bogatimi izkušnjami na področju odnosov z mediji, ustvarjanja vsebin in strategije družbenih medijev je predana poudarjanju inovativnih zmožnosti Cognito Forms. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ahmer Inam
  Ahmer Inam je glavni direktor za umetno inteligenco Pactera EDGE, vodilno svetovno podjetje za digitalne in tehnološke storitve. Je izkušen vodja podatkov in analitike z 20+ letnimi izkušnjami pri vodenju organizacijske preobrazbe z uporabo podatkov, tehnologije, informacijskih sistemov, analitike in podatkovnih izdelkov. 
 	   Spletna stran  
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  Alexandra Isenegger
  Alexandra je izvršna direktorica podjetja Linkilaw. Startupi potrebujejo zanesljive pravne dokumente in odvetniki zaračunavajo nore cene. Linkilaw se zavzema za zaustavitev neučinkovitosti, racionalizacijo pravnih storitev in pomoč pravnemu delu, da postane dostopno. Z našo tehnologijo, lastnimi rešitvami in pravnim trgom ponujamo zagonska podjetja pred serijo B z največjo pravno podporo doslej. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  alice jones
  Alice Jones je digitalna tržnica iz San Francisca v Kaliforniji. Za najboljše piše objave na blogu nadaljujte s storitvami agencije za ustvarjanje vsebin. Alice je mati dveh malčkov in strastna vaditeljica joge. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Anil Kaul
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  Amit Khanna
  Amit Khanna je predsednik podjetja za malo in srednje podjetje Infoskupina kjer je odgovoren za ustvarjanje prihodkov za velik del podjetja in razvoj odnosov s strateškimi licencami. Vodil je tudi dva uspešna produkta podjetja Software-as-a-Service, InfoUSA in Salesgenie. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Khvoynitskaya
  Val Kelmuts je glavni izvršni direktor in soustanovitelj pri Staylime, podjetje za oblikovanje in razvoj e-trgovine s sedežem v Redwood Cityju v Kaliforniji. Ima 10 let izkušenj na področju razvoja programske opreme po meri, vodenja prodaje in razvoja poslovanja. Val je akreditirani strokovnjak za prodajo Adobe Commerce, poslovni certificirani strokovnjak Shopify in član PMI. 
 	   Spletna stran  
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  AJ Kieffer
  AJ je višji vodja trženja izdelkov pri Dirigent. AJ je presaditev iz sveta oglaševalskih agencij in je izkušen tržni strateg, ki je navdušen nad odklepanjem in aktiviranjem potrošniških spoznanj. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Kirk
  Andrew K Kirk je ustanovitelj Face The Buzza, ki lastnikom malih podjetij pomaga izkoristiti moč spletnega trženja. Njegove trenutne stranke so zbrale več kot 3.5 milijona dolarjev financiranja. Ponuja omejeno število brezplačnih ocen spletnega trženja. 
 	   Spletna stran  
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  Andrej Koptelov
  Andrey Koptelov je analitik za inovacije v podjetju Itransition, podjetju za razvoj programske opreme po meri s sedežem v Denverju. Z bogatimi izkušnjami v IT piše o novih motečih tehnologijah in novostih v IoT, umetni inteligenci in strojnem učenju. 
 	   Spletna stran  
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  Aleksandra Korčinska
  Aleksandra je CMO pri GetResponse, vodi globalni SaaS marketing in rast. Na podlagi analize podatkov in vdiranja rasti je oblikovala izjemne strategije za vstop na trg za globalne blagovne znamke (nekdanji Uber) in tehnološka zagonska podjetja. Svojo poslovno in vodstveno izobrazbo je pridobila z diplomo na Harvard Executive Education in podatkovno voden odnos do trženja pri magistrskem študiju podatkovnih znanosti v Varšavi. Ola aktivno podpira startupe v regiji CEE, kot svetovalec za neprofitne in svetovalne programe Google for Startups. Ljubiteljski plezalec, začetnik klavirja in velik oboževalec kulture dela na daljavo. 
 	   Spletna stran  
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  Uživajte v Krišnamoorthyju
  Ajoy ima več kot 15 let izkušenj v industriji na tehničnem, trženjskem in vodstvenem položaju. Pred Acumatico je bil Ajoy v Microsoftu, ki je vodil poslovni uspeh v številnih vlogah pri upravljanju izdelkov in trženju, nazadnje pa je bil direktor za trženje segmentov OEM, kjer je bil skupaj s svojo ekipo odgovoren za strategijo trženja v komercialni in potrošniški javnosti. . 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amar Kukreja
  Amar Kukreja ima dolgoletne izkušnje s testiranjem Salesforce. Uporablja Apex kot tudi druge teste. Ponuja tudi druge povezane storitve Salesforce, vključno z začetno nastavitvijo in upravljanjem Salesforcea. Če želite izvedeti več o tem Salesforce Github. 
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  Aleksander Kuznjecov
  Alexander je strokovnjak za upravljanje digitalnega ugleda s 25+ leti izkušenj. Portfelj strank njegovih digitalnih agencij vključuje globalna in nacionalna velika in srednje velika podjetja v vertikalah, kot so FMCG (Nestlé, Unilever), tehnologija (General Electric, Microsoft), avtomobili (BMW, Toyota) in finance (Citibank, Mastercard). . Nekdanji CDO pri SPN Ogilvy, danes razvija novo globalno digitalno agencijo – RCheckUp, ki se osredotoča na razvoj stroškovno najučinkovitejših digitalnih komunikacijskih tehnologij. Alexander je oblikoval tečaj o upravljanju digitalnega ugleda, ki ga je predaval več kot 800 sedanjim in bodočim strokovnjakom na tem področju. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aditi Laha
  Aditi je tehnična pisateljica in se odlično znajde v pisanju o najnovejših tehnologijah digitalne oglaševalske industrije. Aditi ima pomembno znanje in dokazane izkušnje na področju adtech & martech trendov ter se predaja poglobljenim raziskavam o sodobnih digitalnih tehnologijah za zagotavljanje privlačne vsebine. Aditina strast je bila vedno pisanje navdihujočih blogov in lahkotnih pesmi. Tudi Aditi sanja, da bi nekega dne napisala knjigo. Poleg pisanja je bila njena močna stran uživanje v umetnosti in glasbi. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Lamot
  Anthony je izvršni direktor in soustanovitelj DEIzberi, orodje za omogočanje trženjskih podatkov za Salesforce AppExchange. Navdušuje ga programska oprema kot storitev, avtomatizacija trženja in tehnologije Salesforce Marketing Cloud. 
 	   Spletna stran  
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  Anuskha Lokesh
  Anushka Lokesh je vodja rasti pri Breinify, predvidena platforma za personalizacijo, ki jo poganja umetna inteligenca, ki potrošniškim podjetjem pomaga zagotoviti ustrezne in prilagojene izkušnje v velikem obsegu. Je izkušena vodja trženja, ki je sodelovala z znamenitimi podjetji potrošniškega blaga, kot je Anheuser-Busch InBev, kjer je lansirala in razvijala blagovne znamke, kot so Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden in Stella Artois, ter General Mills, kjer je delala v New Ventures Group ob lansiranju novih izdelkov. Ima izkušnje z mednarodnim delom v Indiji in Kanadi. 
 	   Spletna stran  
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  Angelina Lugova
  Lina je vodja trženja pri EPOM. Ima tudi bogate izkušnje pri vodenju komunikacije na več platformah, od tradicionalnih medijev do vplivnih. V EPOM ustvarja ozaveščenost potrošnikov in vsak dan spodbuja želje strank do blagovne znamke skozi vse kanale digitalnega trženja. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amitaabh Malhotra
  Amitaabh Malhotra je vodja trženja podjetja Vsepovsod, integrirana platforma za plačila, nagrade za zvestobo in ponudbe, ki potrošnike spodbujajo k uporabi mobilnega telefona za vse vidike nakupnega potovanja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Marsh
  Ashley Marsh je višja avtorica vsebin pri Maan Softwares Inc. S tem podjetjem sodeluje zadnja štiri leta. Specializirana je za žanr tehničnega pisanja, zlasti za mobilni razvoj, spletno oblikovanje in najnovejše tehnologije. Po njenem mnenju je bila zanjo velika izpostavljenost, saj se tehnologija vsak dan posodablja, kar ima za posledico nove ideje, ki jo vsak dan ohranjajo svežo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Membrillo
  Alex Membrillo je predsednik uprave Kardinal spletne rešitve, nagrajena agencija za digitalno trženje s sedežem v Atlanti, GA. Njegov inovativni pristop k digitalnemu trženju, ki je bil leta 2015 imenovan za digitalnega tržnika leta v državi Georgia (TAG), je spremenil panogo in prinesel izjemne rezultate strankam vseh velikosti in trgov. Cardinal je bil trikrat zapored uvrščen na seznam najhitreje rastočih ameriških podjetij v zasebni lasti Inc. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Mickelson
  Andy Mickelson je podpredsednik za podporo strankam Vertafore, vodilnega ponudnika zavarovalne tehnologije. V svoji vlogi je podpredsednik, osredotočen na kupca, s strokovnim znanjem pri oblikovanju prilagodljivih resolucij, visoko učinkovitimi ekipami in najboljšimi praksami za stranke. 
 	   Spletna stran  
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  Amie Milner
  Amie Milner je izvršna podpredsednica za omogočanje prodaje pri Abstrakt Marketing Group, podjetju za rast poslovanja, ki ponuja rešitve za pridobivanje potencialnih strank. 
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  Amanda gora
  Amanda je globalna podpredsednica SAP Digital Commerce. Amanda je pri SAP že več kot 15 let, začela je pri odnosih z industrijskimi analitiki in z leti prerasla v različne komunikacijske in trženjske vloge – za tako raznolike teme, kot so cene in licenciranje ter trajnost do Netweaverja in upravljanja dobavne verige. Nedavno je vodila trženje za naše kanale digitalne trgovine – SAP Store in SAP App Center - delati vsak dan, da bi čim bolj poenostavili poslovanje s SAP. 
 	   Spletna stran  
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  Ash Munshi
  Preden se je pridružil podjetju Pepperdata, je bil izvršni predsednik podjetja Marianas Labs, globokega učenja, ki se je prodajalo decembra 2015. Pred tem je bil izvršni direktor podjetja Graphite Systems, zagonskega sistema za shranjevanje velikih podatkov, ki ga je avgusta 2015 prodal EMC DSSD. kot generalni direktor Yahooja, izvršni direktor tako javnih kot zasebnih podjetij in je član več tehnoloških zagonskih podjetij. Ash se je udeležil univerze Harvard, univerze Brown in univerze Stanford. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Murphy
  Ashley Murphy je na Univerzi v Manchestru diplomirala iz angleške književnosti in kreativnega pisanja (z odliko). Kot samostojni ustvarjalec vsebin je začel delati leta 2015. Specializiran je za tehnologijo, visoko šolstvo, oglaševanje, tekoče zadeve in podjetništvo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Navarro
  Alicia Navarro je izvršna direktorica in soustanoviteljica Skimlinks, platforma za monetizacijo vsebine, ki spletnim mestom pomaga, da so nagrajena za namen nakupa, ustvarjen v njihovi vsebini. Pred zagonom storitve Skimlinks je več kot 10 let delala v Avstraliji in Veliki Britaniji pri oblikovanju in zagonu mobilnih in internetnih aplikacij. Od leta 2007 je Alicia povečala podjetje na več kot 85 zaposlenih v pisarnah v Londonu, San Franciscu in New Yorku. 
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  Andrew Davis
  Andrew je direktor trženja CPC Strategy. Konec septembra 2010 je Andrew napisal prvi priročnik Merchant Comparison Shopping Handbook, ki ponuja izčrpen pregled, kako začeti in voditi učinkovito primerjalno nakupovalno kampanjo. Danes Andrew večino svojega časa posvetuje srednjim in velikim spletnim trgovcem in agencijam za spletno trženje ter piše in usmerja CPC Strateški spletni dnevnik. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Albert Nieto
  oznaka semena je vodilno podjetje za kontekstualno oglaševanje, ki ustvarja zelo vplivne in privlačne rešitve za ustrezne vrhunske vizualne vsebine, spodbuja ciljanje in donos za vrhunske založnike in najboljše blagovne znamke. Kontekstualna AI podjetja omogoča blagovnim znamkam sodelovanje s potrošniki v njihovem vesolju brez piškotkov. 
 	   Spletna stran  
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  Andre Oentoro
  Andre Oentoro je ustanovitelj podjetja Breadnbeyond, nagrajeno razlagalno video podjetje. Podjetjem pomaga, da povečajo stopnje konverzije, zaključijo večjo prodajo in dobijo pozitiven donosnost naložbe iz razlagalnih videoposnetkov (v tem vrstnem redu). 
 	   Spletna stran  
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  AlexAnndra Ontra
  AlexAnndra Ontra je soustanoviteljica in predsednica Shufflrr, rešitev za upravljanje dokumentov na zahtevo za dinamične predstavitve. Shufflrr iz New Yorka je pionir upravljanja predstavitev. Shufflrr sta leta 2014 ustanovila James in AlexAnndra Ontra, bratska in sestrska ekipa z več kot 30-letnimi izkušnjami pri razvoju programske opreme za upravljanje predstavitev, korporacijam in posameznim uporabnikom pa pomaga upravljati, distribuirati in posodabljati predstavitvene vsebine ter jim prihraniti čas in denar. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Ortman
  Adam Ortman je višji podpredsednik za rast in inovacije pri Generator Media + Analytics, popolnoma integrirana medijska agencija. Adam, ki združuje desetletne izkušnje na področju medijskih agencij z akademsko podlago iz psihologije potrošnikov, ocenjuje vodilne in nastajajoče digitalne, družbene, mobilne in e-trgovinske platforme ter trende, da bi ugotovil, kako lahko prinesejo vrednost medijskim naložbam strank. 
 	   Spletna stran  
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  Arvind Parthiban
  Arvind je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja Zarget, kjer poleg konceptualizacije vizije podjetja in pilotiranja usmeritev za dosego njihovih ciljev trenutno vodi trženje izdelkov, predprodajo in prodajo. Nekdanji uslužbenec podjetja Zoho, kjer je vodil trženje izdelkov za nabor vodilnih izdelkov ITSM, je Arvind pridobil dragocen vpogled v SaaS industrijo in vse, kar je trženje. Arvind iz svojih bogatih izkušenj črpa poslovne enote naprej. Je tudi trden navijač Chelseaja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ankit Patel
  Ankit Patel je vodja trženja / projekta pri XongoLab tehnologije in PeppyOcean, ki po vsem svetu ponujajo vrhunske rešitve za razvoj spletnih in mobilnih aplikacij. Kot hobi piše o novi in prihajajoči tehnologiji, mobilnem razvoju, spletnem razvoju, programskih orodjih ter poslovanju in spletnem oblikovanju. 
 	   Spletna stran  
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  Alex Poulos
  Alex je direktor trženja pri Crossbeamu, vodi rast in analitiko, vsebino in dogodke ter trženje izdelkov. Ima več kot 20 let vodstvenih izkušenj z razvojem tržnih strategij in vodilnim globalnim integriranim izvajanjem za blagovne znamke programske opreme. 
 	   Spletna stran  
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  Avguštin Prot
  Augustin je soustanovitelj podjetja Weglot, večjezična rešitev za spletna mesta. Ustvarjeno leta 2016 - Weglot je bil zasnovan za hitro, preprosto in takojšnje prevajanje spletnih strani. Z izkušnjami na področju financ se je Augustin preselil v svet SaaS, da bi skupaj našel rešitev, ki podjetjem pomaga pri mednarodni rasti. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman je izvršni direktor podjetja Mailmodo, rešitev za e-poštno trženje, ki uporabnikom omogoča pošiljanje interaktivnih e-poštnih sporočil, podobnih aplikaciji. Ima trženjske izkušnje na področju vhodnih in izhodnih strategij, SEO, rasti, CRO in avtomatizacije trženja. Pomagal je številnim blagovnim znamkam B2C in B2B, vključno s tehnološkimi zagonskimi podjetji v zgodnji fazi, pri hitri rasti z uporabo agilnih in podatkovno vodenih tržnih procesov. Ko je Google izdal e-poštna sporočila AMP, je Aquib v njem videl velik potencial za ponovno odkritje e-poštnega trženja. To ga je pripeljalo do tega, da je ustanovil Mailmodo, da bi podjetjem pomagal doseči večjo donosnost naložbe iz e-poštnega trženja. 
 	   Spletna stran  
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  Austin Rolling
  Austin Rolling je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja Zunaj. podjetnik tretje generacije. Prvo podjetje, modno spletno stran, je ustanovil pri dvajsetih letih. Diplomiral je iz komunikologije na vzhodni Michiganski univerzi in MBA na teksaški univerzi A&M. Večino svoje kariere je preživel na področju široke potrošnje in informacijske tehnologije na področju prodaje na terenu, trženja, vodenja in poslovnega razvoja.  
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Rother
  Alicia Rother je samostojna strateginja vsebin, ki sodeluje z malimi podjetji in novimi podjetji, da bi z ustvarjalnim oblikovanjem vsebin in pisanjem prispevkov povečala svoj doseg. Njeno strokovno področje vključuje digitalno trženje, infografiko, blagovno znamko in grafično oblikovanje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sanchez
  Andrea Sanchez je oblikovalski strateg in raziskovalec iz New Yorka, ki trenutno vodi projekte strategije digitalne transformacije pri Globantu. Delila je svojo izkušnjo o tem, kako lahko umetna inteligenca izboljša odnose med strankami in blagovno znamko. 
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  Adam Šigem
  Adam Shigem je strateg pri Padel nalet - podjetje za digitalno oblikovanje v Seattlu. Adam ima več kot 4 leta izkušenj s pomočjo blagovnim znamkam, kot so Windows, Office 365, T-Mobile in Brooks Running, da se na več načinov smiselno povežejo s svojo publiko. 
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  Abhay Singhal
  Abhay je soustanovitelj in CRO podjetja InMobi. Abhay po vsem svetu govori o podjetništvu, ljudeh in kulturi in je bil ključnega pomena za pridobitev priznanj InMobi, kot je 50 najbolj motečih podjetij na svetu, MIT Technology Review, izjemna nagrada Forbes za začetek leta in številna druga. Ljubezen do inovacij ga je vodila na indijski tehnološki inštitut v Kanpurju (IIT), kjer je leta 2013 za odličnost v podjetništvu prejel tudi priznanje "Distinguished Alumnus Award". 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Arun Sivashankaran
  Arun je tehnološki podjetnik, ki že leta gradi, meri in prodaja spletne strani potrošnikov in podjetij. V svoji karieri je pomagal velikim in majhnim podjetjem povečati prihodke in pritegniti stranke kot menedžer, svetovalec in svetovalec. 
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  Adam Mali
  Adam Small je izvršni direktor podjetja AgentSauce, popolna, avtomatizirana platforma za trženje nepremičnin, integrirana z neposredno pošto, e-pošto, SMS-ji, mobilnimi aplikacijami, družabnimi mediji, CRM in MLS. 
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  Ann Smarty
  Ann Smarty je vodja blagovne znamke in skupnosti pri Internet Marketing Ninjas ter ustanoviteljica Virusna vsebina Bee. Annina kariera optimizacije iskalnikov se je začela leta 2010. Je nekdanja glavna urednica Search Engine Journal in sodelavka uglednih iskalnih in družabnih blogov, vključno s Small Business Trends in Mashable. 
 	   Spletna stran  
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  Anastazija Sviridenko
  Anastasia Sviridenko je vodja vsebinskega marketinga pri TextMagic, vse-v-enem množična rešitev SMS za podjetja. TextMagic je storitev, ki malim in velikim podjetjem omogoča izvedbo trženjskih kampanj s SMS-ji, pošiljanje obvestil, opozoril in potrditev. 
 	   Spletna stran  
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  Andrew Taylor
  Andrew rad dela za Pantheon pomoč agencijam in vračanje skupnosti WordPress. Andrew je kot nekdanji spletni razvijalec porabil čas za obsežne projekte za stranke, kot so AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines in drugi. Z več kot 8 leti izkušenj s spletnim razvojem, specializiranim za WordPress, je prekaljen veteran. 
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  Ángela de la Vieja
  Ángela je strokovnjakinja za poslovno analitiko, oblikovanje cen in upravljanje medijev, ki vodi vsebino po vseh kanalih in upravlja prisotnost na vseh družbenih platformah. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Walsh
  Ashley je podpredsednica marketinga pri Zloženka, programska rešitev za oblikovanje obrazcev in zajemanje podatkov s sedežem v Indianapolisu. Pred Formstackom je Ashley na Angie's List preživela osem let na položajih na področju trženja, izdelkov in poslovanja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Amanda West-Bookwalter
  Amanda West-Bookwalter je strokovnjakinja za trženje digitalnih medijev pri Formstacku, odgovorna za izvajanje in spreminjanje strategij digitalnega oglaševanja za tehnološko podjetje. Preden se je Amanda pridružila ekipi Formstack, je opravljala funkcijo vodje računa v podjetju za upravljanje s plačilom na klik in je govorila na več konferencah o spletnem trženju, vključno z HeroConf, SMX East in SES Denver. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Welch
  Ashley Welch in Justin Jones sta soustanovila Somersault Inovacija, svetovalno podjetje Design Thinking, ki ponuja edinstven pristop k razvoju prodaje. So avtorji knjige Gola prodaja: Kako oblikovanje razmišljanja razkriva motive kupcev in spodbuja prihodek. Za več informacij obiščite www.somersaultinnovation.com. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Amalie Widerberg
  Amalie Widerberg dela kot tržnica za digitalne izdelke pri FotoWare, vodilni svetovni prodajalki digitalnega upravljanja premoženja (DAM). Ima magisterij ESST (družba, znanost in tehnologija v Evropi) in napoveduje, da bo leta 2021 veliko prostora za pokrajino DAM. 
 	   Spletna stran  
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  Bill Acholla
  Bill Acholla je vodilni digitalni prodajalec, ki nenehno črpa blazno dragocene vsebine, ki jih ljudje, kot ste vi, lahko uporabljajo za rast svojega poslovanja kot je ta članek. Oglejte si njegov poslovni blog na Billacholla.com 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Bowman
  Brian Bowman je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Brainlabs, podjetje za tržno tehnologijo, ki oglaševalcem na Facebooku in Instagramu dokazuje tehnologijo in storitve. Dobičkonosno je upravljal z več kot 1 milijardami USD za porabo spletnega oglaševanja in razvoj izdelkov za vodilne spletne znamke, med katerimi so Disney, ABC, Match.com in Yahoo !. 
 	   Spletna stran  
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  Bill Bruno
  Bill Bruno, izvršni direktor Celebrusa, se je pridružil kot podpredsednik za Severno Ameriko in postal izvršni direktor oktobra 2021. Ima desetletja izkušenj v sektorjih medijev, podatkov in analitike ter strast do spodbujanja kulture inovacij za spodbujanje transformacijskih sprememb. Pred Celebrusom je bil Bill izvršni direktor družbe AIM, ki je uspešno prevzela njegovo svetovalno podjetje. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  krater Bonnie
  Bonnie Crater je predsednica in izvršna direktorica Vpogledi v polni krog. Preden se je pridružila Full Circle Insights, je bila Bonnie Crater podpredsednica trženja za VoiceObjects in Realization. Bonnie je imela tudi vlogo podpredsednice in starejše podpredsednice v podjetjih Genesys, Netscape, Network Computer Inc., salesforce.com in Stratify. Bonnie je bila desetletna veteranka korporacije Oracle in njenih hčerinskih družb. Bila je podpredsednica oddelka za izdelke Compaq in podpredsednica oddelka za izdelke delovne skupine. 
 	   Spletna stran  
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  Bob Croft
  Bob Croft je izkušeni vodja martecha v regiji APAC, ki je v zadnjih 15 letih sodeloval z več kot 8 strankami v različnih panogah. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Baraka Diego
  Barrack Diego je izkušen bloger, ki je napisal članke za številne znane bloge in spletna mesta o različnih uporabah družbenih omrežij za oblikovanje večjega poslovnega prometa na poslovnih spletnih mestih. 
 	   Spletna stran  
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  Bill Donabedian
  Brandemonium LLC je prireditveno podjetje s sedežem v Cincinnatiju, OH. Podjetje sta leta 2017 ustanovila Bill Donabedian in Kevin Canafax. Bill ima več kot 16 let izkušenj z dogodki pri uvajanju dogodkov, kot sta glasbeni festival MidPoint in glasbeni festival Bunbury. Kevin ima več kot 30 let izkušenj s korporativnim komuniciranjem in javnimi zadevami ter soustanovitelj dobrodelnih dogodkov Suits That Rock in Play On. 
 	   Spletna stran  
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  Breena Fain
  Breena Fain je strokovnjakinja za odnose z javnostmi in trženje pri Formstacku, spletnem oblikovalcu obrazcev, ki je postala vodilna pri ustvarjanju, upravljanju in gostovanju spletnih obrazcev. Formstack podjetjem vseh vrst in velikosti ponuja enostavno orodje za izdelavo obrazcev za enostavno zbiranje in upravljanje podatkov. Uporabniki lahko obrazce vdelajo neposredno na svoje spletno mesto za hitro zajemanje potencialnih strank. Ta vrsta vsestranskosti omogoča organizacijam, zlasti malim podjetjem, da poenostavijo svoj tržni cikel in hkrati razširijo svoje vire. 
 	   Spletna stran  
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  Bryan Fowler
  Bryan Fowler je predsednik oddelka Intero Digital Amazon. Intero Digital je agencija za digitalno trženje s 400 zaposlenimi, ki ponuja celovite marketinške rešitve, usmerjene v rezultate. Njegov oddelek Amazon je specializiran za pomoč podjetjem pri uporabi Amazona za doseganje rasti brez primere. 
 	   Spletna stran  
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  Brian Freeman
  Brian Freeman je serijski podjetnik, osredotočen na ustvarjalno ekonomijo. Zgradil je enega največjih trgov vplivnežev v Severni Ameriki, ki ga je razširil na več kot pol milijona ustvarjalcev vsebine in 100 blagovnih znamk, kot so Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel in TikTok. On in njegova ekipa pri Heartbeatu so bili prvi, ki so se lotili trženja nano-ustvarjalcev v velikem obsegu na Instagramu in bili prvi, ki so uvedli integracijo s TikTokom leta 2020. Je tudi Techstars Grad (razred 2017) in je aktiven vlagatelj in svetovalec za druga zagonska podjetja ustvarjalnega gospodarstva. Zdaj gradi novo profesionalno mrežo za ustvarjalno gospodarstvo, creatorland.com – osredotočeno na kreativce, ustvarjalce vsebin, vplivneže in ljudi, ki jih najamejo. 
 	   Spletna stran  
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  Bobby Gill
  Pred ustanovitvijo Label Labs Labs leta 2009 je bil Bobby vodja programa pri Microsoftu v oddelku za strežnike in orodja. Skupaj s soustanoviteljem Jordanom Gurrierijem je Bobby soavtor Appsters: Začetniški vodnik po podjetništvu z aplikacijami. V vlogi Blue Label Labs Bobby kot izvršni direktor vključuje zagotavljanje strateškega in tehničnega nadzora nad vsemi aplikacijami, ki jih izdelujemo. Bobby je diplomiral na univerzi Waterloo z diplomo iz matematike in računalništva in MBA na Columbia Business School. Obožuje krep. 
 	   Spletna stran  
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  Brian Hoffman
  Brian je tržni koordinator pri Ubijalska infografika, zagonsko podjetje s sedežem v Seattlu, specializirano za infografsko oblikovanje, gibalno grafiko in interaktivno grafiko. Killer Infographics se ponaša s privabljanjem vrhunskih talentov, ki lahko zagotovijo izčrpne kopije, enkratne podatke, ponazoritev po meri in strateško promocijo. Brian je odraščal v gorah Pensilvanije in Vermonta, zdaj pa preživi vsak dan, da se lahko deska na deski in pohoduje v gorah pacifiškega severozahoda. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Becky Holton
  Becky Holton je novinarka in blogerka. Zanimajo jo izobraževalne tehnologije in je vedno pripravljena podpreti informativni govor. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill angleški
  Sem oblikovalec digitalnih izdelkov s sedežem v Austinu v Teksasu. Imam več kot 12 let izkušenj z ustvarjanjem novih izkušenj z izdelki 0 do 1 in spodbujanjem rasti za dobro vidne spletne destinacije. Trenutno delam v podjetju Hotel Engine in pomagam graditi prihodnost poslovnih in skupinskih potovanj. Uspevam zaradi stalnega učenja, pretvarjanja vpogledov uporabnikov v dejanja in navdihovanja ekip, da razmišljajo izven okvirov. 
 	   Spletna stran  
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  Bill Dawson
  Bill Dawson je strokovnjak za e-poštno trženje in uporabo e-pošte, ki se kot ponudnik storitev posvetuje z velikimi podjetji in programsko opremo o njihovi integraciji, uporabnosti in dobavljivosti. Bill je sodeloval z nekaterimi največjimi spletnimi organizacijami, vključno z Zappos in Walmart. Z ženo Carlo imata lastno agencijo in jo upravljata, 4 Psi Design. 
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  Barry Kelly
  Barry Kelly je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja Miselne industrije. Je prvak v potrošniškem učenju, tržnik in inovator digitalnega učenja. Njegova kariera je bila osredotočena na pomoč blagovnim znamkam in organizacijam za vsebine, da izkoristijo moč e-učenja za promocijo in rast svojega podjetja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Brooke Kovanda
  Brooke Kovanda je Orrjeva sodelavka in tržna koordinatorka pri PERQ, tehnološko podjetje za zaroko v Indianapolisu. Tam se ukvarja z ustvarjanjem vsebin in oblikovanja za oglaševanje izdelkov ter nudi podporo novim tržnim raziskavam in raziskovanju. Zunaj dela Brooke rada bere, potuje in posluša klasični rock 'n' roll. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Mixon
  Bryan Mixon je lastnik AmazeLaw, zgradba spletne strani za samostojne in male odvetnike. Byran spletna mesta gradi od leta 1999 in je zadnja štiri leta pomagal podjetjem, kot so HubSpot, Mill33 in LivingSocial. Bryan iz prve roke ve, kako težko je za lastnike malih podjetij, da digitalno trženje odstranijo, zato je AmazeLaw postavil kot nadvse preprosto mesto za samostojne odvetnike, ki lahko gradijo svoja spletna mesta, zbirajo potencialne stranke in nadaljujejo s svojimi dnevi. delati odvetniške stvari. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ben Plomion
  Ben Plomion je glavni direktor trženja pri Dibbsu. Odgovoren je za ustvarjanje vrednosti za partnerje, razvoj strategij za vstop na trg in rast Dibbsovega potrošniškega trga. Ben je po rodu Francoz in je diplomiral na programu Experienced Commercial Leadership podjetja GE in programu MBA na univerzi McGill. Je redni marketinški sodelavec za Forbes in je član upravnega odbora MMA. Ben živi v Venice Beachu v Kaliforniji z ženo in sinom ter je navdušen deskar in rolkar. 
 	   Spletna stran  
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  Blair Roebuck
  Blair Roebuck je podpredsednik tržne znanosti za Severno Ameriko pri Valtech. Njeno strokovno znanje je na področju personalizacije, optimizacije, analitike in podatkovne strategije za sprostitev potenciala podatkov za stranke. Marketing Science je Valtechov severnoameriški oddelek, ki se ukvarja z merjenjem, strategijo, podatki, analitiko, nadzornimi ploščami in optimizacijo stopnje konverzije. 
 	   Spletna stran  
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  Bill Swift
  Bill Swift je vodil Brierleyjevo tehnološko organizacijo od januarja 2001 in je prevzel vlogo izvršnega direktorja aprila 2022. V svojem mandatu izvršnega direktorja je hitro dokončal preobrazbo podjetja iz agencije v močnega ponudnika tehnologije. Kot tehnični direktor se njegove odgovornosti še naprej raztezajo od tehnološke arhitekture in produktne strategije do izvajanja strank in operativne podpore. Bill je sodeloval pri uspešnem sprejemanju mednarodnih tehnoloških standardov in je sodelujoči avtor publikacij, osredotočenih na arhitekturo porazdeljenega računalništva, in ima več patentov za načrtovanje programske opreme. 
 	   Spletna stran  
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  Blair Symes
  Blair Symes je vodja povpraševanja pri DialogTech, vodilni v programski opremi za analitiko klicev in avtomatizacijo. V zadnjih 17 letih je objavil številne članke, bele knjige, e-knjige in objave v spletnih dnevnikih na široko paleto tem, vključno z B2B trženjem, avtomatizacijo trženja in iskalnim trženjem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Trautschold
  Brian Trautschold je soustanovitelj in direktor tehnične službe pri Ambition, odmevna platforma za upravljanje prodajne uspešnosti, zgrajena za prodajne organizacije, ki temeljijo na podatkih in temeljijo na tisočletjih. Povežite se z Brianom na Twitterju in LinkedInu in začnite pogovor o nekaterih njegovih najljubših temah: prodaja, zagon, trženje in govorice o trgovini NBA. 
 	   Spletna stran  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  brian wallace
  Brian Wallace je predsednik ZdajSourcing, vodilna agencija za infografsko oblikovanje s sedežem v Louisvilleu v zvezni državi Ky. in sodeluje s podjetji, ki segajo od malih podjetij do Fortune 500. Brian vodi tudi lokalni dogodek, s katerim Louisville postane bolj konkurenčno mesto (#misli veliko) in je bil leta 2017 imenovan za Googlovega svetovalca za mala podjetja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Beau Wysong
  Beau Wysong je direktorica trženja pri RFP360. Izkoristi svoje široko znanje v tehnološkem trženju in prodaji, da spodbudi rast podjetja za programsko opremo. Beau je odgovoren za oblikovanje vodilne blagovne znamke na trgu, vključevanje kupcev in izobraževanje bodočih strank z znanjem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hall
  Chris Hall, izvršni direktor podjetja Vezivo je v samo treh letih svoje podjetje razvil na več kot 200 zaposlenih s šestimi mednarodnimi pisarnami. Chris je po duši podjetnik, uspešno je ustanovil in razširil več podjetij SaaS, pri čemer je Bynder doslej najbolj opazen. Chris je ta podjetja gradil na prepričanju, da lahko mladi s pravilnim odnosom in treniranjem dosežejo odlične rezultate. Chris je trenutno trener in mentor mladim podjetnikom, ki jih zanimajo tehnologija in startupi 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  Cassie Grey je iskalni medijski omrežnik pri digitalniustreznost in pet let dela v internetnem trženju. Kadar ne piše spletnih dnevnikov ali ne spremlja trenutnih trendov v trženju in družabnih omrežjih, uživa v preživljanju časa na prostem, v pohodništvu, kolesarjenju in vožnji s kanuji. Sledite ji na Twitterju @cassaleenie. 
 	   Spletna stran  
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  Chris Benham
  Chris ve, da odličen marketing nastane tako, da poslušaš svoje stranke - ne govoriš z njimi. S tem razmišljanjem je pomagal dvigniti več podjetij na vodilne položaje na trgu. Vodenje trženja za Alchemer Chrisu ponuja neprimerljivo priložnost za ustvarjanje trženja, ki je za stranke pomembno na podlagi njihovih povratnih informacij. Chris se je Alchemerju pridružil, potem ko je opravljal izvršne marketinške vloge v Symantecu, Avastu, Webrootu in Yellowfin BI. Je diplomant Univerze v Kansasu. 
 	   Spletna stran  
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  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield je glavni arhitekt rešitev pri Amperity. Z več kot sedmimi leti izkušenj pri Amperityju, vodilni platformi za podatke o strankah (CDP), Caleb je imel različne vloge, vključno z glavnim arhitektom rešitev in inženirjem za naprej. Kot eden prvih zaposlenih je bil ključnega pomena pri ustanavljanju ekipe za uspeh strank in je sodeloval pri prvem večjem uspešnem projektu za stranke z Alaska Airlines. Caleb ima edinstveno sposobnost, da premosti vrzel med tehničnimi vidiki in tržnimi perspektivami. Pred Amperityjem je Caleb delal kot vodilni inženir programske opreme pri IMS Health, kjer je delal na povečanju poslovnega CRM in platforme za avtomatizacijo trženja. Svojo kariero je začel kot razvijalec programske opreme pri podjetju Appature, preden ga je prevzel IMS Health. 
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  Caroline Black
  Caroline je pisateljica in tržnica vsebin za Varne misli. Specializirala se je za internetno varnost in se zaveda škode, ki jo zlonamerna programska oprema lahko povzroči vašim spletnim kampanjam. Dobro je seznanjena s spletnimi grožnjami in možnostjo ugrabitve spletnih mest in strategij promocije. Kot tržnica veteranka si želi deliti svoje izkušnje s somišljeniki, da bi internet naredila bolj varno. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Curt Bloom
  Curt Bloom je predsednik BlueVenn ZDA, globalni večkanalni ponudnik programske opreme za trženje. Curt je pred tem imel vodilno funkcijo pri smartFOCUS-u in je bil ključen za globalno rast podjetja. Od takrat Curt sodeluje z več ameriškimi zagonskimi podjetji na področju družbenih medijev, sprotnega sodelovanja strank in analitike. Kot predsednik podjetja BlueVenn v ZDA Curt nadzira širitev podjetja BlueVenn po ZDA in vodi ekipo, ki upravlja ameriške stranke BlueVenn. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Conor Cawley
  Conor je višji pisatelj za Tech.co. V zadnjih štirih letih je pisal o vsem, od kampanj Kickstarter in nadobudnih startupov do tehnoloških titanov in inovativnih tehnologij. Zaradi obsežnega izkustva v stand-up komediji je postal popolna oseba za vodenje tehnološko osredotočenih dogodkov, kot sta Startup Night na SXSW in Timmy Awards za Tech in Motion. 
 	   Spletna stran  
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  Carson Conant
  Carson Conant je izvršni direktor in ustanovitelj ponudnika rešitev za omogočanje prodaje s sedežem v Chicagu Mediafly. Ker je odraščal v podjetniški družini, Carsonu niso tuji izzivi in koristi gradnje podjetja od začetka in sestave briljantne ekipe, ki bo uspešno izvedla svojo vizijo. Pod Carsonovim vodstvom je bil Mediafly pet zaporednih let priznan kot najhitreje rastoča družba podjetja Inc. 5000, eno najboljših delovnih mest družbe Inc leta 2018 in najboljše mesto za delo podjetja Crain's Chicago Business. Trenutno programsko opremo Mediafly uporabljajo največje družbe Fortune 500, vključno s PepsiCo, MillerCoors, Disney in Goldman Sachs. 
 	   Spletna stran  
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  Chad Crowe
  Chad Crowe se je pridružil Techwood svetovanje leta 2016 v okviru združitve. Trenutno vodi Techwoodove operacije izvajanja in vodenja računov. Diplomiral je na univerzi Reinhardt in magistriral iz komunikacij na univerzi Troy. V preteklih letih je Chad upravljal več kot 25 milijonov dolarjev plačanega oglaševanja pri iskanju. Techwood Consulting je bil ustanovljen leta 2008 in je elitno digitalno svetovalno podjetje, ki ima ključne kompetence na področju organskega in plačanega iskanja. Član Inc5000 za leto 2017, s sedežem v Atlanti, GA, z ekipo 17, ki podpira 60 strank, Techwood slovi po kakovostni izvedbi na področjih SEO in PPC. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Donald
  Chris Donald je direktor InboxGroup, profesionalne agencije za e-poštno trženje, ki je specializirana za zagotavljanje storitev e-poštnega trženja, ki temeljijo na rezultatih. Skoraj dve desetletji je neposredno sodeloval s podjetji Fortune 500, maloprodajnimi velikani, neprofitnimi organizacijami, malimi in srednje velikimi podjetji ter vladnimi organi na vseh področjih njihovih storitev e-poštnega trženja in revizije e-pošte ter programov za avtomatizacijo trženja. Na svojem blogu rad deli svoje značilne misli in vpoglede v najboljše prakse trženja po e-pošti. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Christian Facey
  Ustanovil sem AudioMob, ker razumem frustracije igralcev, ko njihovo igro prekine vsiljivo oglaševanje. Rešitev AudioMob, ki združuje nekaj najboljših možganov v tej panogi, razvijalcem mobilnih iger omogoča, da svoje igre monetizirajo z zvočnimi oglasi, hkrati pa ohranjajo angažiranost svojih igralcev. 
 	   Spletna stran  
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  Colleen Fahey
  Colleen Fahey je kreativna vodja z bogatimi izkušnjami na področju blagovne znamke in trženja na več stičnih točkah. V svoji karieri je Colleen delovala kot izvršna kreativna direktorica za vodilne blagovne znamke v ZDA, Evropi, Latinski Ameriki in Aziji. Približala se je Sixième Son, pariški agenciji za zvočne blagovne znamke, ki je ustvarila več kot 450 zvočnih identitet, glede širitve v Severno Ameriko. 
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  Krištof Faust
  Christopher je odgovoren za vse strategije globalnega trženja, razvoja podjetja in trženja Qvidian. Christopher kot uspešen vodja globalnega trženja z globokim strokovnim znanjem v tehnološkem sektorju prinaša dokazane izkušnje z visoko rastjo podjetij. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Gomersall
  Chris Gomersall je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja ATOMIZIRANO, podjetje za tržno programsko opremo v Atlanti, GA. Pred tem je bil Chris kreativni strateg pri Facebooku in Instagramu, kjer je sodeloval z največjimi svetovnimi blagovnimi znamkami in agencijami, vložil patente, sodeloval s socialnimi antropologi in podatkovnimi znanstveniki, z inženirji izdelal prototipe, vodil založniške programe za založništvo in še več. Prej so bili kreativni voditelji Moxie, druge agencije so Euro RSCG (DSW), Exile on SeventhAgency.com) in lastni zagon. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  chad pollitt
  Chad Pollitt, odlikovani veteran operacije Iraška svoboda in nekdanji poveljnik ameriške vojske, je soustanovitelj Relevantnosti, prve in edine spletne strani na svetu, namenjene promociji vsebin, novicam in spoznanjem. Je tudi izredni profesor internetnega marketinga na univerzi Indiana University Kelley School of Business in izredni inštruktor vsebinskega marketinga na poslovni šoli Rutgers University. Chad je član svetovalnega odbora za prvi sistem za ravnanje z odpadki, ki ga poganja blockchain, Swachhcoin in izvorne oglaševalske platforme, InPowered in AdHive. 
 	   Spletna stran  
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  Carter Hallett
  Carter Hallett je strateg za digitalno trženje pri nacionalni digitalni agenciji R2integriran. Carter prinaša 14+ let izkušenj in dobro zaokroženo ozadje pri nadzoru tako tradicionalnih strategij kot strategij digitalnega trženja. Sodeluje s strankami B2B in B2C, da razvije globoke strateške temelje, reši njihove poslovne izzive in ustvari poglobljene in smiselne interakcije s poudarkom na kreativnem pripovedovanju zgodb, 360-stopinjski izkušnji strank, ustvarjanju povpraševanja in merljivih rezultatih. 
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  Matt Chandler
  Sem strokovnjak za prodajne operacije za Givelify, aplikacijo za verske/dobrodelne donacije, ki temelji na lokaciji in preferencah. Moj naslov je pravzaprav malo poljuben; Splošno sem znan kot Popravljalec in/ali Švicarski nož. Sam se imenujem hišnik. 
 	   Spletna stran  
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  Chuck Hengel
  Trženje uspešnosti je napolnjeno z eklektičnimi podjetniki. Ko je prišel čas za izbiro kruha, je mlajši Chuck Hengel očaral to odpadniško industrijo izumiteljev in norcev. Na lastnem dvorišču je imel možgane za številke in enega največjih prodajalcev uspešnosti v državi, zato si je pri Fingerhutu odrezal zobne podatke. Leta 1997 je Chuck ustanovil Marketing Architects 
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  Hiša čipov
  Chip House je direktor marketinga pri Štiri51. OrderCloud by Four51 je najbolj prilagodljiva in prilagodljiva platforma za elektronsko poslovanje B2B, ki temelji na oblaku in nudi poslovnim in tehničnim uporabnikom možnost hitrega, enostavnejšega in nižjega ustvarjanja spletnih mest e-trgovine svetovnega razreda. House ima več kot 25 let izkušenj z neposrednim in digitalnim trženjem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hoyt
  Chris je direktor trženja podjetja Perscio, poslovni partner, ki se je osredotočil na ustvarjanje priložnosti za velike podatke za svoje stranke, kjer je razvil blagovno znamko in sporočanje od začetka, od logotipa do prodajnega lijaka. 
 	   Spletna stran  
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  Chris Lucas
  Chris je podpredsednik za poslovni razvoj podjetja Zloženka. Vodi veliko marketinških prizadevanj Formstacka s posebnim zanimanjem za odkrivanje, kako lahko socialno in spletno trženje pomagata Formstacku rasti. Formstack je spletno orodje za ustvarjanje obrazcev, ki odpravlja veliko preglavic pri zbiranju in upravljanju podatkov v spletu. 
 	   Spletna stran  
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  Chris Bross
  Chris je partner podjetja EverEffect, specializiran za upravljanje računa s plačilom na klik, SEO svetovanje in spletno analitiko. Chris ima več kot 16 let internetnih izkušenj s podjetji s seznama Fortune 500 in strokovno znanje o usmerjanju in izvajanju spletnih izkušenj za promocijo podjetij, izdelkov in storitev. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Damron
  Chris je glavni direktor za inovacije podjetja BeaconStream, aplikacija za trženje v bližini, ki temelji na bližini. BeaconStream podjetjem vseh vrst in velikosti omogoča enostaven in stroškovno učinkovit način povezovanja s strankami, ki so v bližini, pošiljanje kuponov, predstavitev izdelkov, promocij, video posnetkov ali informacij neposredno na njihovo mobilno napravo. 
 	   Spletna stran  
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  Chintan Jain
  Chintan Jain je pridruženi direktor trženja izdelkov pri Potek dela Kissflow, enotna platforma, ki organizacijam omogoča upravljanje vseh vrst dela na enem mestu. Chintan je izkušen marketinški strokovnjak, ki obširno piše o temah, kot so tehnologije na delovnem mestu, upravljanje dela in digitalno delovno mesto. Aktivno prispeva tudi k različnim poslovnim in tehnološkim platformam. 
 	   Spletna stran  
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  Christina Lyon
  Christina Lyon je pisateljica, blogerka in glasbenica iz sončnega SoCal-a. Ona je v ognju, ker pomaga spletnim podjetjem rasti s privlačno marketinško kopijo. Ko se odmakne od svoje mize, Christina rada bere leposlovje, se sprehaja po plaži in predvaja glasbo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Carlos Meza
  Carlos Meza deluje kot predsednik in izvršni direktor Crowd Content, vodilnega ponudnika storitev ustvarjanja vsebine, ki povezuje nadarjene pisce in urednike s podjetji, ki potrebujejo visokokakovostno vsebino, ki je na prvem mestu ljudem in je pripravljena za objavo v velikem obsegu v izkušnji platforme, ki jo poganja tehnologija. Meza, sam mojster obsega, zadnjih pet let vodi visoko rastoča tehnološka podjetja. Preden je bil leta 2021 imenovan za izvršnega direktorja Crowd Content, je bil izvršni direktor Kivuto Solutions, podjetja SaaS Edtech. Veteran v panogi, Meza prinaša ozadje na področju inženiringa in korporativnih financ, da razširi odtis množične vsebine globalnih blagovnih znamk, ki jih ponujajo. 
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  Chris Neumann
  Chris Neumann je ustanovitelj in glavni produktni direktor podjetja DataHero, vodilnega ponudnika samopostrežnega oblaka BI. Potem ko je pri Aster Data Systems pomagal ustvariti prostor za velike podatke, je zadnja štiri leta oznanjeval prehod na oblak v celotni panogi. Pomagal je postaviti DataHero kot prvo resnično samopostrežno BI platformo v oblaku. 
 	   Spletna stran  
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  Corey Bloom
  Corey Bloom je vodja trženja vsebin pri Yotpo. Ko ne govori o vsebini, ki jo ustvarijo uporabniki, ga lahko najdete v iskanju naslednjega odličnega kraja za jesti. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Orlob
  Chris Orlob je višji direktor trženja izdelkov pri Gong.io. - prva obveščevalna platforma za pogovore za B1B prodajne ekipe. Gong vam pomaga, da večino svojega plinovoda pretvorite v prihodek, tako da osvetlite prodajne pogovore. Beleži, prepisuje in analizira vsak prodajni klic tako lahko povečate prodajno učinkovitost, ugotovite, kaj deluje in kaj ne, ter hitreje zaposlite nove zaposlene. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Christopher Parsons
  Chris Parsons je diplomiral iz poslovnega upravljanja na UCLA. Posel je zelo navdušen in zadnje desetletje dela kot poslovni svetovalec. V prostem času raziskuje nove poslovne trende in z blogiranjem in svetovanjem deli ustrezne izvedbe. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Moč moči
  Cáit Power je vodja ekipe za CRM za mobilne naprave Element val, kjer izdelujejo neverjetno tehnologijo, ki poganja avtomatizacijo mobilnega trženja. Caitovo ozadje je mobilno trženje, novinarstvo in potovanja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Cynthia Price
  Cynthia Price je višja podpredsednica marketinga pri Litmusu. Njena ekipa raste in podpira skupnost Litmus in e-pošto s trženjem vsebine, ustvarjanjem povpraševanja in dogodki. V industriji e-poštnega trženja je že več kot 10 let in je bila prej podpredsednica marketinga pri Emmi, ponudniku e-poštnih storitev. Navdušena je nad ustvarjanjem pristnih komunikacij in izkoriščanjem moči e-pošte – srca trženjskega spleta. 
 	   Spletna stran  
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  Chandru Rae
  Chandru piše o vseh stvareh e-trgovine in družbenih medijev za spletne prodajalce na Okoli.io, orodje za produktivnost družbenih medijev, izdelano samo za spletne prodajalce in ekom podjetnike. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Richardson
  Chris je novinar, urednik in bloger. Rad piše in potuje, navdih pa najde v novih, ustvarjalnih stvareh. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Rothstein
  Chris Rothstein je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja Groove.co, platforma za prodajno sodelovanje. Pred Groove.co je Chris v Googlu zgradil, razširil in vodil prodajne ekipe za podjetja. Zdaj pomaga pri prodaji sodobne tehnologije v prodajni svet, tako da lahko vsi, od prodajalcev do direktorjev prodaje, porabijo več časa za zagotavljanje vrednosti svojim strankam in njihovim podjetjem. 
 	   Spletna stran  
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  Cody Sharp
  Ljubitelj tehnologij, ki že 15 let gradi spletna mesta, že 6 let dela s ponudbami SaaS in navija za košarko univerze Indiana od mojega drugega leta. 
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  Chloe Smith
  Chloe Smith je poslovna svetovalka in honorarna pisateljica, ki je vedno pripravljena deliti nasvete. Verjame, da strast, pogum in predvsem znanje rodijo uspeh. Kadar ne dela, se verjetno nekje stisne ob dobro knjigo in skodelico čaja iz limonine trave (ali bolj iskreno gledam najnovejšo oddajo Netflixa). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cristian Stanciu
  Cristian Stanciu je samostojni video montažer, lastnik in koordinator postprodukcije Veedyou Media - podjetje, ki ponuja storitve video montaže videografom, marketinškim agencijam, studiem za video produkcijo ali blagovnim znamkam po vsem svetu. 
 	   Spletna stran  
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  Cydni Tetro
  Cydni je vodilni produktni podjetnik s poudarkom na gradnji izdelkov in spodbujanju pridobivanja kupcev. Trenutno je predsednica maloprodaje in glavna produktna direktorica podjetja Beli oblaki, ki je pridobila 3DplusMe, kjer je bila izvršna direktorica in ustanoviteljica. Delala je na področju komercializacije tehnologije za Disney in sodelovala z največjimi blagovnimi znamkami in trgovci na svetu, da bi dostavila izdelke, vključno z Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart in Toys R Us. Je operativna partnerica pri Mercato, podjetju za rast lastniškega kapitala, fakulteti za pobudo za mala podjetja Goldman Sachs 10k in ustanoviteljici in predsednici sveta za ženske. Cydni je magistrirala iz poslovne administracije in diplomirala iz računalništva na univerzi Brigham Young. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Watts
  Caroline Watts je vodja trženja pri ReTargeter, ponudnik zaslonov s polno storitvijo, specializiran za ponovno ciljanje in ciljanje na občinstvo. 
 	   Spletna stran  
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  Christian Wettre
  Christian Wettre je višji podpredsednik in generalni direktor za Sugar Platform pri SugarCRM. Christian pomaga strankam družbe Sugar zagotoviti uporabniško izkušnjo visoke ločljivosti z združitvijo prodajnih, trženjskih in skupin za pomoč uporabnikom. 
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  Charlotte Ziems
  As Sitecorejev podpredsednik vsebinskega marketinga, Glavna urednica Charlotte, nadzira strategijo in načrtovanje vsebinskih vsebin, vključno z elektronskimi knjigami, videoposnetki in tehničnimi dokumenti, ki odmevajo in prinašajo vrednost strankam in potencialnim strankam Sitecore. Tako navdušena je nad razumevanjem potreb in izzivov občinstva, kot tudi za Sitecore in krajino tržne tehnologije. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Alvarado
  Daniel Alvarado je strokovnjak za digitalni marketing in podpredsednik tehnologije pri Beli morski pes Media. Odgovoren je za vodenje ekipe vrhunskih razvijalcev, ki stojijo za Compass podjetja White Shark Media, platformo za omogočanje prodaje vse v enem za agencije, ki želijo povečati svoj portfelj plačevanja na klik. Daniel ima več kot 8 let izkušenj z delom v industriji tržne tehnologije. Zagotavljal je podporo tako s trženjske strategije kot z vidika razvoja programske opreme v različnih vlogah, vključno z vodjo digitalnega oglaševanja, arhitektom programske opreme in podpredsednikom tehničnega področja. Z obsežnim tehnološkim znanjem Daniel pomaga organizacijam uporabljati tehnologijo za ustvarjanje pomembnih izkušenj, poenostavitev kompleksnih nalog in ustvarjanje vrednosti za svoje stranke. 
 	   Spletna stran  
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  Ashwini Dave
  Ashwini je navdušen nad poslom, podjetništvom, e-poslovanjem in digitalnim trženjem. Sodeluje z Nakup kot strokovnjak za digitalno trženje. Je svobodna duša in pustolovska učenjakinja, ki prosti čas preživlja sama s seboj, nekoč ljubljena, z glasbo, pa tudi z gledanjem in športom. Je zasvojena z oceanom in na cestah je popotnica, ki išče vznemirjenje, da bi dobila nove izkušnje, saj na življenje gleda kot na svoja lastna umetniška dela. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Dane Atkinson
  Dane Atkinson je svoje prvo podjetje, SenseNet Inc., ustanovil pri 18 letih. Podjetje je eksplozivno zraslo s servisiranjem podjetij Fortune 500 (WPP, Pfizer, Lucent) na stotine zaposlenih na treh celinah. Od takrat ima izjemno uspešno kariero kot tehnološki izvršitelj in je ustanovil, kupil in prodal več kot ducat podjetij. Njegovo obsežno strokovno znanje na področju tehnologije in trženja nam pomaga, da svojim strankam ponujamo vedno bogatejše storitve. Poleg položaja izvršnega direktorja Dane deluje tudi kot svetovalec in član upravnega odbora več vodilnih tehnoloških podjetij. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Hodgson
  Dave Hodgson je direktor prodaje in distribucije za Severno Ameriko Multimedijske naprave Zeiss, skupina znotraj oddelka za potrošniške izdelke podjetja Zeiss, proizvajalci objektivov, daljnogledi in merila. Multimedijske naprave vključujejo slušalke Zeiss VR One in prihodnje nosljive naprave s specializiranimi lečami. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  David Bell
  Dave Bell je podjetnik in priznan pionir na področju mobilne zabave in distribucije digitalnih vsebin. Dave je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja Gummicube - vodilnega svetovnega ponudnika podatkov, tehnologije in storitev za optimizacijo trgovin z aplikacijami. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Doug Bewsher
  Doug je izvršni direktor podjetja Vodilni prostor. Doug ima 20 let izkušenj pri gradnji blagovnih znamk svetovnega razreda v tehnološki industriji. Ustvaril je in vodil B2C in B2B trženje izdelkov, ustvarjanje povpraševanja in programe za ustvarjanje blagovnih znamk za moteče tehnološke izdelke in storitve. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  David Blume
  David je podpredsednik strateškega zavezništva za Qvidian, odgovoren za upravljanje zaposlovanja in rast strateških partnerjev podjetja. David se je specializiral na področju prodajne učinkovitosti na področjih, kot sta upravljanje odškodnin in avtomatizacija predlogov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Darren Bridger
  Darren Bridger deluje kot svetovalec oblikovalcev in tržnikov ter svetuje pri uporabi in analizi podatkov, ki vplivajo na nezavedno razmišljanje in motivacijo potrošnikov. Bil je eden prvotnih pionirjev potrošniške nevroznanosti, pomagal je pionirati dve prvi podjetji na tem področju, nato pa se pridružil največji svetovni agenciji Neurofocus (danes del podjetja Nielsen) kot drugi zaposleni zunaj ZDA. . Trenutno dela kot vodja oddelkov za vpoglede v NeuroStrata. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Danielle Ciappara
  Danielle Ciappara je koordinatorka za digitalne medije pri Hawthorne Direct, vodilna tehnološka oglaševalska agencija, ki se že več kot 30 let specializira za analitiko in odgovorne kampanje blagovnih znamk. Danielle, ki prihaja iz San Francisca, je ponosna študentka Cal in USC. Magistrsko nalogo je napisala o notranjih in zunanjih spremembah v poslovni kulturi zaradi vzpona digitalnih in transmedijskih izdelkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Dustin Clark
  Dustin služi kot vodilo digitalne strategije za Tretji element, izkoristil svoje izkušnje z vodenjem spletnih marketinških kampanj za Fortune 500 in lokalna mala podjetja. 
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  Dennis DeGregor
  Dennis DeGregor deluje kot podpredsednik, Global Experience Data Practice, pri Verticurl, a WPP podjetje in del skupine Ogilvy. Dennis ima obsežne izkušnje na strani strank z blagovnimi znamkami Fortune 500 na področju transformacije CX v podjetjih, podatkovne strategije, analitike in izkoriščanja tehnologije za konkurenčno poslovno prednost. Dennis je znan po oblikovanju visoko zmogljivih ekip, ki pospešujejo pobude strank za preoblikovanje izkušenj od konca do konca z inovacijami v podatkovni strategiji. Napisal je dve knjigi na temo podjetniških podatkov, strateške umetne inteligence in izkoriščanja globalnega interneta za konkurenčno prednost s transformacijo CX, ki temelji na podatkih: HAILOs: Tekmovanje z AI v dobi po Googlu in Strankam pregledno podjetje. 
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  Dana Drissel
  Dana Drissel je strateška marketinška inovatorka, specializirana za programe, ki temeljijo na kampanjah, ki pritegnejo, obdržijo in spodbujajo potencialne kupce s pomočjo prodajnega programa. Trenutno je višji direktor trženja za Kaon Interactive, je opredelila korporacijsko blagovno znamko, izvedla meritve ciljev na podlagi donosnosti naložbe in predstavila širok nabor rešitev Kaon, ki gradijo hitro rastočo bazo vodilnih kupcev v različnih poslovnih sektorjih. 
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  Denys Drummond-Dunn
  Denyse ima več kot 30 let izkušenj v vodstvenih vlogah v Nestle, Gillette in Philip Morris International. Ustanovila je in je predsednica svetovnega svetovalnega podjetja C³Centricity, ki strateško svetuje izvršnim skupinam milijardnih blagovnih znamk. Zdaj je na voljo njena zadnja knjiga Zmagovanje osredotočenosti na kupce. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  David Finkelstein
  David Finkelstein je pionir na internetu, tehnološki podjetnik in ustanovitelj številnih internetnih podjetij, ki segajo v najzgodnejše čase interneta leta 1994. Trenutno je soustanovitelj in izvršni direktor BDEX, prva in največja platforma za izmenjavo potrošniških podatkov v ZDA 
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  Danny Flamberg
  Danny Flamberg je direktor podjetja Opera Solutions, vodja ekipe za trženje Omnichannel. Danny Flamberg že več kot 25 let gradi blagovne znamke in gradi podjetja. V ZDA, Evropi in Južni Ameriki je zagonskim podjetjem pomagal, da so postali pomembni igralci na svojih trgih, vodilnim svetovnim blagovnim znamkam pa je pomagal razširiti svoj doseg, tržni delež in odnose s kupci. Priskrbite mu novo knjigo z naslovom Ples skozi digitalno revolucijo 
 
 
 
 
 
	    
  
  Deb Gabor
  Deb Gabor je avtorica knjige Blagovna znamka je seks: poskrbite, da bodo stranke odprodane in prodajte karkoli. Je ustanoviteljica podjetja Sol Marketing, ki je vodila strateške angažiranosti blagovnih znamk za organizacije, od mednarodnih imen gospodinjstev, kot so Dell, Microsoft in NBC Universal, do digitalnih zmagovalcev, kot so Allrecipes, Cheezburger, HomeAway in RetailMeNot, ter na desetine zgodnjih tehnoloških in digitalnih tehnologij. medijski titani. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Dillon Hall
  Dillon je soustanovitelj in direktor tehnične službe Simporterja, analitične spletne aplikacije, ki uporablja umetno inteligenco za omogočanje inovacij v potrošniškem blagu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Dale Renner
  Dale Renner ima več kot 20 let izkušenj na področju analitične programske opreme. Kot izvršni direktor družbe RedPoint Global Inc., Dale je vodil strateško usmeritev podjetja od njegove ustanovitve leta 2006. Pred ustanovitvijo RedPointa je bil Dale globalni vodilni partner v podjetju Accenture, kjer je ustanovil CRM prakso podjetja. Pod njegovim mandatom je Dale posel povečal na 1.5 milijarde dolarjev prihodkov. Prejšnje vloge so vključevale tudi izvršnega direktorja podjetja Seisint, Inc., podjetja za analitično in tehnološko obvladovanje tveganj, in izvršnega direktorja podjetja ClarityBlue Inc., ki je gostujočim rešitvam za obveščanje strank za poslovne subjekte. 
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  Diane Keng
  Diane Keng je izvršna direktorica in soustanoviteljica Breinify, mehanizem za umetno inteligenco in prediktivno personalizacijo, ki blagovnim znamkam pomaga oblikovati dinamične in pomembne izkušnje za svoje potrošnike v velikem obsegu. Diane je na Forbesovem seznamu 30 Under 30 za podjetniško tehnologijo in je bila predstavljena v revijah The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY in Inc. 
 	   Spletna stran  
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  Dimitris Maniatis
  Pridružil se je Dimitris Maniatis Upstream leta 2017 na čelu Secure-D. Pod njegovim vodstvom je Secure-D prerasel v nagrajeno varnostno platformo operaterskega razreda, ki ji zaupajo operaterji mobilnih omrežij po vsem svetu. Januarja 2020 je postal izvršni direktor Upstream in uspešno vodil preoblikovanje podjetja v platformo za mobilno trženje. Preden se je pridružil Upstreamu, je Dimitris oglaševal prek 'all things web', agencije za digitalni marketing, ki jo je ustanovil leta 2009. 
 	   Spletna stran  
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  David McIninch
  David je odgovoren za vse vidike prihodkovnega cikla pridobitev; Trženje, prodaja, razvoj poslovanja, upravljanje računov in uspeh strank. Acquisio je vodilni svetovni ponudnik elegantnih rešitev za digitalno trženje, ki agencijam in oglaševalcem omogočajo izjemno uspešnost kampanje. 
 	   Spletna stran  
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  Drew McLellan
  Drew McLellan je v oglaševalski industriji že več kot 30 let. 26 od teh let ima v lasti in vodi agencijo. Poleg tega Drew vodi agencijo Agency Management Institute, ki svetuje več sto malim in srednje velikim oglaševalskim agencijam o tem, kako rasti in povečati svojo dobičkonosnost prek mrež enakovrednih lastnikov agencij, svetovanja, delavnic in drugega. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Daniela McVicker
  Daniela McVicker je blogerka in samostojna pisateljica, ki tesno sodeluje s podjetji B2B in B2C, ki nudijo storitve pisanja blogov, pisanja besedil in pisanja gostov. Trenutno prispeva k Pregled avtorjev. Ko Daniela ne piše, rada potuje, bere romantiko in znanstveno fantastiko ter preizkuša nova vina. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Dhruv Mehta
  Dhruv Mehta je strokovnjak za digitalno trženje in ponuja rešitve v digitalni dobi. V prostem času rad piše o tehnologiji in trženju. Pogosto sodeluje pri Tweak Your Biz. 
 	   Spletna stran  
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  Dan Morrow
  Dan Morrow je direktor prodaje na srednjem trgu za Odyssey, platforma za družabne vsebine za milenijce, ki mesečno doseže 30 milijonov milenijcev. Odyssey v lokalnih skupnostih ustvarja privlačne in ustrezne oglasne vsebine, to pa želijo tudi blagovne znamke; biti ustrezen in omogočiti ljudem sodelovanje z njimi. Z vključevanjem blagovnih znamk v pogovore z izvorno vsebino in videom jim s temi bralci pomagamo pri tem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Diaz Nesamoney
  Diaz Nesamoney je izkušen tehnološki podjetnik, ki je ustanovil tri uspešna tehnološka podjetja, ki vse izkoriščajo moč podatkov za pogon podjetij in potrošniških aplikacij. Trenutno je Diaz ustanovitelj, predsednik in izvršni direktor družbe Jivox, podjetje, ki ponuja tehnološko platformo za osebno oglaševanje in trženje na podlagi podatkov. Diaz je tudi avtor prve knjige o uporabi podatkov in tehnologije prilagodite digitalno oglaševanje. 
 	   Spletna stran  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Craig Lile
  Craig "Dodge" Lile je višji direktor trženja podjetja Raidious, medijska agencija v lasti in sprotna redakcija za blagovne znamke. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Donna Moores
  Donna Moores je izkušena blogerka in pisateljica vsebin. Pridobila je izjemne trženjske izkušnje v največjih panogah in podjetjih, ki jih prijetno deli z bralci. 
 	   Spletna stran  
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  Douglas Karr
  Douglas Karr je CMO of Odpri INSIGHTS in ustanovitelj Martech Zone. Douglas je pomagal na desetine uspešnih startupov MarTech, pomagal je pri skrbnem pregledu več kot 5 milijard USD pri prevzemih in naložbah Martecha ter še naprej pomaga podjetjem pri izvajanju in avtomatizaciji njihovih prodajnih in trženjskih strategij. Douglas je mednarodno priznan strokovnjak in govorec za digitalno transformacijo in MarTech. Douglas je tudi objavljen avtor Dummie's guide in knjige o poslovnem vodenju. 
 	   Spletna stran  
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  Dan Pantelo
  Dan je izvršni direktor trženjske tehnologije in ustanovitelj/izvršni direktor podjetja Marpipe. Preden je ustanovil Marpipe, je Dan začel tržno svetovanje iz svoje študentske sobe na fakulteti, ki se je spremenila v hitro rastočo agencijo s sedežem v Sohu na Manhattnu, specializirano za kreativno produkcijo in ustvarjanje povpraševanja za podjetja DTC. Marpipe je bil prvotno razvit, ko je agencija naletela na težave z kreativnim testiranjem, danes pa je Marpipe zbral več kot 10 milijonov dolarjev od podjetij, kot so Adobe, Samsung in vodilni v Buzzfeed, Hubspot, MediaMath in Criteo. 
 	   Spletna stran  
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  Devin Partida
  Devin Partida je glavni urednik ReHack.com kot tudi samostojni pisec poslovne tehnologije. Njeno delo je bilo predstavljeno na Entrepreneur, Yahoo Finance in TechRepublic. 
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  Dan Purvis
  Dan Purvis, ki ga je Brand Republic uvrstil med 50 najbolj vplivnih britanskih vplivalcev na trženje in socialne medije, je navdušen nad povezovanjem vsebin, trženja in prodaje, da bi povezal podjetja s svojimi občinstvi, da bi dosegel oprijemljivo poslovno vrednost in donosnost naložbe. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Regenstein
  Danny Regenstein je zelo uspešen strokovnjak za trženje, ki trenutno dela kot direktor trženja pri What If Media Group, vrhunski agenciji za uspešno trženje, ki je znana po svojem inovativnem pristopu in strategijah, osredotočenih na stranke. V tej vlogi igra Danny ključno vlogo pri spodbujanju trženjskih pobud podjetja, vodi njegovo rast in zagotavlja izjemne rezultate za stranke. 
 	   Spletna stran  
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  Dana Roth
  Dana je vodja trženja izdelkov za FORTVISION. Njene odgovornosti vključujejo razvoj prodajnih strategij in vzdrževanje vseh digitalnih virov za platformo ter vzpostavljanje odnosov z vplivneži. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Salikov
  Daniel Salikov je direktor marketinga pri Rocket motion, agenciji za motion design, ki se osredotoča na ustvarjanje razlagalnih in komercialnih videov za novoustanovljena podjetja. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Shepherd
  Danny Shepherd je soizvršni direktor podjetja Intero Digital, agencija za digitalno trženje s 350 zaposlenimi, ki ponuja celovite trženjske rešitve, usmerjene v rezultate. Danny ima več kot 20 let izkušenj z usmerjanjem plačljivih medijskih strategij, optimizacijo SEO ter gradnjo vsebine in PR, usmerjene v rešitve. Vodi ekipo strokovnjakov s področja spletnega oblikovanja in razvoja, Amazon marketinga, socialnih medijev, videa in grafičnega oblikovanja. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dmitro Špilka
  Dmytro je izvršni direktor podjetja Solvid in ustanovitelj Pridicta. Njegovo delo je bilo objavljeno v Shopify, IBM, Entrepreneur, BuzzSumo, Campaign Monitor in Tech Radar. 
 	   Spletna stran  
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  David Trice
  David Trice je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja ENGAGE.cx, vodilni CRM za podjetja, ki temelji na izkušnjah. Pred zagonom ENGAGE.cx je bil Trice podpredsednik CRM-ja v podjetju Oracle, kjer je vodil lansiranje Oracle-ovega Fusion CRM-ja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Diogo Voz
  Diogo je samostojni digitalni prodajalec, ki rad trguje z znanjem v industriji. Če se vam ne zdi, da bere o najnovejših trženjskih trendih, ga bo verjetno našel med poslušanjem podcastov ali delom na svojih oblikovalskih projektih. 
 	   Spletna stran  
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  David Wachs
  David Wachs je serijski podjetnik, Davidov zadnji podvig, Ročno pisano, s prilagodljivimi robotskimi rešitvami, ki zapisujejo vaše zapiske s peresom, vrača izgubljeno umetnost pisanja pisem. Handwrytten, razvit kot platforma, vam omogoča pošiljanje zapiskov iz vašega CRM sistema, kot so Salesforce, spletno mesto, aplikacije ali integracija po meri. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  David Zapletal
  15-letni veteran Digital Remedy, Zapletal, je nazadnje več kot eno leto opravljal funkcijo glavnega direktorja za inovacije in medije, potem ko se je družbi sprva pridružil kot EVP za nakup in optimizacijo medijev. V svoji zadnji vlogi sta bila Zapletalova strokovnost in vpliv ključnega pomena za razvoj prelomne poti Digitalno zdravilo Rešitvi AdReady+ in Flip, ne samo pri vodenju medfunkcionalnih in porazdeljenih skupin, temveč tudi pri predstavitvi njegovih osebnih izkušenj pri medijskih operacijah, skupaj z njegovim globokim razumevanjem potreb strank in bolečin. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Denis Žinko
  Denis je vodja CRM in sodelovanja za ScienceSoft. Ima več kot 14 let delovnih izkušenj na področju IT, profesionalnega razvoja aplikacij, oblikovanja sistemov v podjetjih in vodenja projektov na CRM, ERP in Enterprise Portalih. 
 	   Spletna stran  
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  Elma Beganovič
  Gospa Beganovich vodi A&Eprizadevanja pri oblikovanju seznama svetovno znanih partnerjev in strank. Njeno strokovno področje vključuje določanje vlog, ki jih lahko A&E igra za različne blagovne znamke v različnih panogah, ter razvijanje pogojev in obsega teh partnerstev. 
 	   Spletna stran  
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  Ed Breault
  Ed Breault je kot glavni direktor marketinga odgovoren za Aprimo's blagovna znamka in rast. S svojimi kategorijami upravljanja digitalnih sredstev in trženjskih virov vodi strategijo B2B SaaS za vstop na trg. Združuje strokovno znanje o trženju rasti z obsežnim ozadjem pri razvoju blagovne znamke in strast do razvoja trženjskih programov, ki temeljijo na računih, ki krepijo ozaveščenost, razlikovanje, povpraševanje in končno prihodke. 
 	   Spletna stran  
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  Emir Dukić
  Emir Dukic je direktor podjetja Rabbu, mejno prilagodljivo platformo za upravljanje sredstev. Rabbu z lastniško tehnologijo avtomatizira vse vidike upravljanja premoženja - od nabave do trženja do operacij do zdravja in varnosti najemnikov. Rabbu pomaga vlagateljem in upraviteljem nepremičnin, da nadgradijo svoje poslovanje, analizirajo podatke, izkoreninijo stike in upravljajo svoje premoženje na večjih platformah za najem: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia itd. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Eran Feinstein
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  Eric Grindley
  Eric Grindley je strokovnjak za trženje in blagovno znamko, odvetnik ter ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Esquire Advertising, vodilnega oglaševalskega podjetja in enega izmed 10 najboljših oglaševalskih / marketinških podjetij v letu 2020 Inc. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ekalavya Hansaj
  Pri 33 letih se je moje življenje močno spremenilo. Na svoji podjetniški poti sem doživel strašne ovire. Mediji so imeli brezplačno preizkusno različico in imeli sem manj kot 10% možnosti, da nadaljujem svojo podjetniško pot. Po več poskusih in 114 dneh v peklu; Odskočil sem nazaj. Ne samo, da sem rešil svoje podjetje, ki ga je revija Entrepreneur Magazine leta 332 izbralo za 2015. najboljše podjetniško podjetje v ZDA, še močneje sem krožil nazaj. 
 	   Spletna stran  
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  Emad Hasan
  Emad je izvršni direktor in soustanovitelj Retina AI. Od leta 2017 Retina sodeluje s strankami, kot so Nestle, Dollar Shave Club, Madison Reed in drugi. Preden se je pridružil Retini, je Emad zgradil in vodil analitične ekipe na Facebooku in PayPal. Njegova nenehna strast in izkušnje v tehnološki industriji so mu omogočile izdelavo izdelkov, ki pomagajo organizacijam pri sprejemanju boljših poslovnih odločitev z uporabo njihovih lastnih podatkov. Emad je pridobil diplomo iz elektrotehnike na Penn State, magister elektrotehnike na Rensselaer Polytechnic Institute in MBA na UCLA Anderson School of Management. Poleg dela z Retina AI je bloger, govornik, svetovalec za zagon in avanturist na prostem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Hollebone
  Eric Hollebone, direktor službe, prinaša DemandLabRevenue Ecosystem® za življenje za njihove B2B stranke z vključevanjem strategije, tehnologije in podatkov v kontinuiteto trženja, prodaje in storitev. Ozadje tehnologije in inženiringa Ericu omogoča, da pristopi k trženju z edinstvene znanstvene, tehnične in podatkovne perspektive. Danes je osredotočen na potencial velikih podatkov, umetno inteligenco, svetilniške tehnologije in IoT, da spremeni tržno krajino in pospeši digitalne spremembe v celotni organizaciji. 
 	   Spletna stran  
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  Eric Holtzclaw
  Eric V. Holtzclaw je glavni strateg podjetja Mogoče ZDAJ. Je raziskovalec, pisatelj, serijski podjetnik in izzivalec običajne modrosti. Oglejte si njegovo knjigo pri Wiley Publishing o vedenju potrošnikov - Lestev: sprostitev potenciala vedenja potrošnikov. Eric pomaga strateško usmerjati podjetja pri izvajanju rešitev za upravljanje privolitev in preferenc v celotnem podjetju. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Emily Johnson
  Emily Johnson je svetovalka za marketing z 10-letnimi izkušnjami pri izvajanju marketinških strategij. Trenutno je vodja oddelka za trženje pri Blue Mail Media, priznano podjetje za podatkovne rešitve B2B s sedežem iz Irvinga v Teksasu. 
 	   Spletna stran  
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  Elena Kozlova
  Elena je vodja vsebinskega marketinga pri Pushwoosh, vrhunska platforma za sodelovanje strank za podjetja, ki temeljijo na mobilnih napravah. Pushwoosh-ove tehnično enostavne rešitve pomagajo tržnikom povečati angažiranost in vztrajnost igralcev s potisnimi obvestili, sporočili v aplikaciji in večkanalno komunikacijo na podlagi vedenja. Posledično lahko izdajatelji mobilnih iger uspešno monetizirajo svoje aplikacije in dosežejo rast. 
 	   Spletna stran  
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  Ellen Dunnigan
  Poudarek na poslu ustanoviteljica in izvršna direktorica Ellen Dunnigan je nacionalno priznana in dokazana trenerka s specializiranim izobraževanjem za izboljšanje glasu, govora in angleščine. Magistrirala je iz govorno-jezikovne patologije in jo je Ameriška zveza za govorno-jezikovni sluh potrdila kot klinično usposobljeno. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Eva McKnight
  Eva McKnight je pripravnica za odnose z javnostmi pri Formstacku. Je študentka univerze Anderson, ki študira komunikacijske umetnosti s poudarkom na odnosih z javnostmi. Ko Eva ne dela za Formstack ali Fifth Street Communications, študentsko službo za odnose z javnostmi v AU, jo lahko najdete v družbi s prijatelji ali fotografira mačko. Verjetno slednje. 
 	   Spletna stran  
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  Ed McQuiston
  Ed McQuiston je EVP in glavni komercialni direktor Hyland, ponudnik storitev upravljanja vsebin. V podjetju je delal več kot 11 let in je odgovoren za podporo in vzdrževanje Hylandovih globalnih pobud kot vodilnega ponudnika upravljanja poslovnih vsebin. 
 	   Spletna stran  
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  Eric Olson
  Eric Olson je generalni direktor SMB Events pri Aktivno omrežje, Poslovne rešitve. Odgovoren je za vodenje globalne strategije in poslovnega izida za rešitve za poslovne dogodke podjetja, ki služijo malim in srednje velikim podjetjem, združenjem ter sejemom in razstavnim podjetjem. Diplomiral je na univerzi Colorado State in se aktiviral s smučanjem in udeležbo v triatlonih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Podshuveit
  Elena Podshuveit je direktorica izdelkov za izdelke Admixer. Ima več kot 15 let izkušenj z vodenjem digitalnih projektov. Od leta 2016 je odgovorna za linijo izdelkov Admixer SaaS. Elenin portfelj vključuje uspešna zagonska podjetja, projekte za vrhunske oglaševalce (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi), rešitve SaaS, lansiranje spletnih portalov in mobilne aplikacije. Elena se je o digitalizaciji in monetizaciji njihovega premoženja posvetovala z velikimi založbami. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Quanstrom
  Eric je izvršni direktor s podjetniško miselnostjo. Izkušnje na področju oblikovanja blagovnih znamk, glasu strank (zagovorniško trženje), tržne strategije, prodaje, razvoja podjetja, ustvarjanja potencialnih strank, družbenih medijev, trženja vsebin (vključno s SEO), poslovnega načrtovanja za programsko opremo v oblaku, SaaS in B2B. Eric je kot CMO organizacije CIENCE osredotočen na tržna prizadevanja podjetja glede vhodnih in odhodnih strategij, ki vključujejo potovanje novega kupca. 
 	   Spletna stran  
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  Erik Deckers
  Erik je podpredsednik Operations & Creative Services za Profesionalna spletna storitev. Z bloganjem se ukvarja že več kot devet let (še preden se je temu reklo bloganje), že več kot 20 let pa je objavljen pisec. Je časopisni kolumnist, napisal je več poslovnih člankov, odrskih iger, radijskih gledaliških iger in trenutno dela na romanu. Pomagal je pri pisanju Twitter Marketing for Dummies in pogosto govori na spletnih dnevnikih in v družabnih medijih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Severinghaus
  Erik že 20 let razvija nove izdelke in jih trži na trgu, kar ima za posledico stotine milijonov dolarjev prihodov in prihodkov. Pred vodenjem strategije pri PomladCM, Erik je bil ustanovitelj in izvršni direktor SimpleRelevance, zelo cenjene platforme za strojno učenje za optimizacijo digitalnega trženja. Leta 2015 je SimpleRelevance prodal družbi Rise Interactive, kjer je Erik vodil poslovne enote za strategijo računov in personalizacijo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Elizabeth Shydlovich
  Elizabeth Shydlovich je vodja vhodnega trženja pri Awario, orodju SaaS. Je strokovnjakinja za trženje, ki podjetjem s programsko opremo pomaga uporabiti marketinške taktike pri iskanju strank, spodbujanju prometa, ozaveščanju in povečanju prodaje. 
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  Eric Tejeda
  Eric Tejeda je direktor marketinga za Mogoče ZDAJ. Eric poganja cilje rasti organizacije z lansiranjem novih izdelkov in storitev, spodbujanjem miselnega vodenja, krepitvijo prepoznavnosti blagovne znamke in spodbujanjem ustvarjanja potencialnih strank. Eric je uvedel nabor marketinške tehnologije, ki upošteva želje strank, zagotavlja ustrezne informacije in gradi zaupanje. Za več informacij obiščite www.possiblenow.com. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Teselko
  Elena Teselko je vodja vsebin pri YouScan. Ima več kot pet let izkušenj s področja trženja in komunikacij, vključno z delom v oglaševalski agenciji, IT podjetjih in medijih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Frank Bria
  Frank Bria je strokovnjak za storitve visokih vstopnic. Svojo podjetniško kariero je začel v tehnološkem sektorju finančnih storitev. Delal je z več novoustanovljenimi podjetji, nekatera so se prodajala za stotine milijonov dolarjev, nekatera pa so propadla v plamenih. Njegove izkušnje vključujejo pomoč nekaterim največjim korporacijam na 5 celinah pri rasti poslovanja z resničnim vplivom na njihove stranke – in to spreminjanje v razširljivo ponudbo. Zdaj to izkušnjo usmerja v sektor malih podjetij. Sodeluje s svetovalci, ponudniki poslovnih storitev in drugimi strokovnjaki, da bi se preusmeril stran od "projektno zasnovanih" in urnih prihodkov - v bistvu trguje s časom za denar. Frankove stranke gradijo svoja podjetja okoli proizvodnih storitev, kjer svoj čas izkoristite za več strank – in ne samo za eno. Je avtor mednarodne uspešnice Scale: How to Grow Your Business by Working Less. Živi v Gilbertu v Arizoni na območju Phoenixa z ženo in tremi hčerkami. 
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  Frida Cooper
  Frida Cooper je raziskovalka analitike na drobno s približno petletnimi izkušnjami. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Fahad Fared
  Fahad Fareed je vodja trženja izdelkov pri Lestvica podatkov – vodilno podjetje za programsko opremo za reševanje subjektov in kakovost podatkov. Na podlagi svojih izkušenj z delom v industriji ETL in kakovosti podatkov, Fahad pripravlja najnovejša spoznanja in nasvete za razvijalce in vodje C-suite, ki jim pomagajo pri sprejemanju boljših odločitev o pristopu k pobudam za upravljanje podatkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Farah Kim
  Farah Kim je tržnik izdelkov, osredotočen na ljudi, ki je specializiran za poenostavitev zapletenih informacij v uporabne vpoglede za poslovno občinstvo. Navdušena je nad upravljanjem podatkov in želi podjetjem pomagati pri premagovanju operativnih neučinkovitosti, ki jih povzročajo neučinkovite prakse upravljanja s podatki. 
 	   Spletna stran  
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  Fayez Mohamood
  Fayez Mohamood je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja modro jedro, ki tržnikom e-trgovine omogoča, da ustvarjajo in distribuirajo prilagojena sprožena e-poštna sporočila s hitrostjo in natančnostjo, ki prej ni bila mogoča, in se dinamično odzivajo na vedenja strank in katalogizirajo spremembe v nekaj sekundah. Z več kot 70 partnerji, ki zastopajo več kot 100 potrošniških blagovnih znamk. Bluecore je eno najhitreje rastočih zagonskih podjetij v New Yorku, ki je pred kratkim zaključilo krog serije A pod vodstvom FirstMark Capital. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Gregg Ames
  Gregg Ames je glavni komercialni direktor pri Zakon o programski opremi, platforma za avtomatizacijo trženja rasti v Portlandu v Oregonu. V svoji vlogi je odgovoren za Act-Onovo tržno in celostno prodajno strategijo. Gregg je navdušen nad kuriranjem in zagotavljanjem vrhunskih uporabniških izkušenj, ki navdušijo in odmevajo s končnim uporabnikom. Ima več kot 25 let izkušenj v SaaS in MarTech organizacijah, saj je imel vodilne vloge v Oracle, Kibo Commerce, Conversica in Turning. 
 	   Spletna stran  
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  Gary Galvin
  Gary Galvin je predsednik in ustanovitelj družbe Galvin Technologies - spletno in programsko podjetje v Indianapolisu, IN. Podjetje je ustanovil z vizijo podjetja, ki postavlja standarde za pravilno vodenje projektov. Galvin Technologies je z velikim osredotočanjem na gradnjo robustnih projektnih procesov programske opreme in zagotavljanjem pravočasne izvedbe v okviru proračuna postal vodilni v panogi. Gary je doma iz Detroita, Michigan, vendar je ponosen, da Indiano imenuje dom s svojo ženo in štirimi otroki. 
 	   Spletna stran  
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  Grace Carter
  Grace Carter je pisateljica tehnologij pri Akademsko in Avstralska pomoč storitve. Dela na izboljšanju konverzij in razvija taktike trženja. Grace je tudi vzgojiteljica pri Pomoč pri dodelitvi psihologije akademska spletna stran. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  George Fakorellis
  George je Sodelavec za trženje rasti delam za programska oprema za avtomatizacijo e-pošte Moosend! Rad piše o trženju v digitalni dobi in o rasti, ki jo odkriva v svojih vsakdanjih raziskovanjih. Vedno ga zanima pogovor o izkušnjah in idejah, zato mu lahko sporočite svoje zanimivo znanje. 
 	   Spletna stran  
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  Gal Glikman
  Gal Glikman je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja Naprej, rešitev za obnovitev oglasov za vrhunske založnike. Preden je Gal soustanovil, je bil 4.5 leta v elitni obveščevalni enoti izraelskih obrambnih sil kot častnik, razvijalec in raziskovalec varnosti. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Guy Goldstein
  Guy je svetovalec za avtomatizacijo in poslovanje. G8 tehnološko uporablja celovit hibridni pristop k avtomatizaciji trženja, pri čemer strankam pomaga doseči uspeh. Zanašajoč se na izkušnje in analitiko, G8 tesno sodeluje s svojimi strankami, da posameznim strankam ponuja natančno prilagojeno mešano trženje po meri. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Garin Hobbs
  Garin je direktor oddelka za strategijo poslov Ponovljivo, platforma, ki pooblašča B2C tržnike, da prevzamejo nadzor nad svojo strategijo večkanalnega sporočanja, tako da izkoristijo zelo prilagodljiv in razširljiv podatkovni model za obveščanje medkanalnih pogovorov v razmerju 1: 1 po e-pošti, mobilnih, spletnih in družabnih kanalih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Kimball
  Greg je globalni vodja e-poštnih rešitev pri Validity. Je ustvarjalec in graditelj. Ne glede na to, ali načrtuje spletno mesto, ustvarja socialno omrežje ali gradi nebotičnik, je postopek enak; podrobnosti so igra. In rad se igra. 
 	   Spletna stran  
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  George Leon
  George Leon nadzoruje Hawthornemedijska strategija, izvajanje, znanost o podatkih in analitika v imenu široke palete glavnih strank, vključno s 3M, Brother International, Equifax, Hamilton Beach, HomeAdvisor.com, Transamerica in zulily Hawthorne je večkrat nagrajena tehnološko zasnovana oglaševalska agencija, ki se že več kot 30 let specializira za analitiko in odgovorne kampanje blagovnih znamk. 
 	   Spletna stran  
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  Gellena Lukats
  Kot direktorica Paid Social for Acronym Gellena prinaša desetletne izkušnje z razvojem in vodenjem učinkovitih strategij družbenih medijev kot dela kohezivne medijske strategije. Strokovnjak za optimizacijo porabe družbenih medijev za zagotavljanje merljive donosnosti naložbe in doseganje ciljev blagovne znamke, Gellena zagotavlja, da se vsa sporočila strank izkoristijo prek integriranega trženja in socialnih strategij na visoki ravni ter zagotavlja pretvorbo klica k dejanju na vseh družbenih platformah. Gellena je Facebook/Meta certificirana medijska načrtovalka s certifikatom SnapChat in ima certifikat za Twitter video. Diplomirala je na bostonski univerzi. 
 	   Spletna stran  
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  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick je ustvarjalna pisateljica vsebin za Aumcore, agencija za digitalni marketing, ki je specializirana za storitve SEO in kreativnega vsebinskega trženja. Navdušena je nad iskanjem novih načinov za izmenjavo informacij s svetom. 
 	   Spletna stran  
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  Georgette Moe
  Georgette Moe je višja direktorica strategije za stranke pri Emplicitu. Je vodja strateškega digitalnega trženja z bogatimi izkušnjami pri razvoju večkanalnih marketinških strategij. Njene izkušnje z usmerjanjem maloprodajnih organizacij, ko se širijo, so zelo primerne za Emplicitovo poslanstvo širitve portfelja strank in ponudbe storitev. 
 	   Spletna stran  
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  Gabe Nelson
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  George Corugedo
  George Corugedo, matematik in izkušen tehnološki direktor, ima več kot 20 let poslovnega in tehničnega strokovnega znanja. Kot soustanovitelj in tehnični direktor podjetja RedPoint Global, George je odgovoren za vodenje razvoja RedPointovih rešitev za upravljanje podatkov in sodelovanje s strankami. Diplomiral je iz geologije in matematike na Univerzi v Miamiju ter diplomiral iz uporabne matematike na Univerzi v Arizoni. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Grant Polachek
  Grant Polachek je vodja blagovne znamke za Squadhelp.com, 3X Inc 5000 zagonska in prelomna agencija za poimenovanje. Squadhelp je pregledal več kot 1 milijon imen in pripravil zbirko najboljših imen, ki so danes na spletu. Smo tudi vodilna svetovna platforma za množično poimenovanje, ki podpira stranke od startupov v zgodnji fazi do podjetij s seznama Fortune 500. 
 	   Spletna stran  
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  Gurpreet Purewal
  Gurpreet Purewal je podpredsednica poslovnega razvoja podjetja iResearch, vodilnih strokovnjakov za vodenje misli. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Graham Rand
  Graham Rand ni le navdušen nad tehnologijo, ampak je tudi navdušen pisatelj. Ves čas spremlja spremembe na spletu in poskuša biti na tekočem z vsem, kar je novo. Dober primer je njegov vodniki za prijavo spletna stran, kjer predstavlja vaje za nove zaposlene v različnih podjetjih. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Grant Lange
  Grant Lange je eden od ustanovnih članov Vmesniki dokazov, kolektiv blagovne znamke in razvoja izdelkov. Sodeluje s tako velikimi kot majhnimi podjetji, da razvije učinkovite načrte za blagovno znamko in razvoj izdelkov. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Rowlands
  George je vodja strategije za vsebino pri NetHunt CRM. Pisanje je njegova stvar. V središču pozornosti je tehnološka in B2B industrija, ki pokriva vrsto tem od produktivnosti do prodajnih strategij in odnosov s strankami. Razkorak med podatki in ustvarjalnimi vsebinami premosti z bleščanjem. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gaurav Saran
  Gaurav Saran je izvršni direktor ReverseLogix, edini ponudnik celovitih, centraliziranih in popolnoma integriranih sistemov za upravljanje vračil, zgrajenih za maloprodajo, e-trgovino, proizvodnjo in organizacije 3PL. Pred ustanovitvijo ReverseLogixa je Saran vodil prodajo podjetij za podjetja s seznama Fortune 500 pri Microsoftu. Zasedal je vodilne položaje v številnih start-up organizacijah in jih uspešno preoblikoval iz zgodnjih faz v uveljavljena rastoča podjetja. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  gary stevens
  Gary Stevens je front-end razvijalec. Je polni delovni blok-geek in prostovoljec, ki dela za fundacijo Ethereum in je aktiven sodelavec Github-a. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Walthour
  Greg Walthour je soizvršni direktor Intero Digital, agencije za digitalno trženje s 350 zaposlenimi, ki ponuja celovite trženjske rešitve, usmerjene v rezultate. Greg ima več kot 20 let izkušenj z usmerjanjem plačljivih medijskih strategij, optimizacijo SEO ter gradnjo vsebine in PR, usmerjene v rešitve. Vodi skupino strokovnjakov za spletno oblikovanje in razvoj, Amazonov marketing, družbene medije, video in grafično oblikovanje, Greg pa je pomagal podjetjem vseh velikosti uspeti v digitalni dobi. 
 	   Spletna stran  
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  Hamza Adil
  Hamzah Adil je direktor digitalnega marketinga pri SwiftChat, aplikacija za klepet v živo, zasnovana za pomoč skupinam za podporo strankam in prodajam. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hanna Johnson
  Hanna je tržnica za družbene medije SurveyMonkey. Njena strast do vseh družbenih stvari seže tudi mimo njenega toka Tweet. Obožuje ljudi, veselo uro in dobro športno igro. Prepotovala je vse celine, razen Antarktike, vendar dela na tem ... 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Harry Howe
  Harry Howe je navdušen nad vodenjem in podporo naši skupnosti podjetnikov. Kot predsednik Howe vodstvo, nudi lastno svetovalno podporo lastnikom podjetij, ki so postali žrtve lastnega uspeha, skupaj z njimi razvijajo poslovne procese, podpirajo tehnologijo in ljudi, ki bodo svoje podjetje vzdrževali na dolgi rok. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Henry Bell
  Henry Bell je vodja produkta pri Vendorland. Je poslovni tehnolog, ki poganja transformativno rast s strategijami digitalne tehnologije. Henry je zelo analitičen in sodeloval pri reševanju problemov z izjemnimi večfunkcionalnimi veščinami pri vodenju izdelkov, upravljanju aplikacij in analitiki podatkov. 
 	   Spletna stran  
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  Harleen Dorka
  Harleen Dorka je izkušena pisateljica vsebin, ki se osredotoča predvsem na teme, povezane z digitalnimi komunikacijskimi sredstvi in potrošnjo. Ima poseben smisel za oživitev idej in konceptov miselnega vodenja v pisani besedi z ustvarjanjem dobro strukturiranih in raziskanih funkcij v številnih panogah, ki vključujejo: trženje in družbena omrežja, potrošniške trende, tehnološke inovacije, maloprodajo in blagovne znamke ter številne druge sektorjih. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hope Horner
  Hope Horner je izvršni direktor in ustanovitelj Limonina svetloba, podjetje za video produkcijo, ki proizvaja video vsebine z blagovno znamko v velikem obsegu. Hope je trikratna podjetnica, ki je bila predstavljena v Inc., Entrepreneur, Forbes in drugih publikacijah, ki poudarjajo njene uspehe v skupnosti Silicon Beach v zadnjem desetletju. 
 	   Spletna stran  
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  Halley Johnson
  Halley Johnson je samostojni pisatelj in urednik. Kdo je trenutno zaposlen pri Earlylightmedia.com. Ima nekaj objavljenih del pod psevdonimi. Večinoma so sestavljene iz podpovprečnih pesmi. Halley trenutno piše svoj prvi celovečerni roman (dejansko bo pod njenim pravim imenom). Njen največji dosežek je biti dobra mama svojemu prašiču in povprečna hči svojim staršem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Himani Kankaria
  Himani Kankaria je ustanovitelj agencije Missive Digital, agencije za organsko digitalno trženje, ki podjetjem pomaga povečati njihovo organsko prepoznavnost in konverzije. Specializirana je za strategijo, ustvarjanje in optimizacijo vsebine za uporabnike in funkcije SERP, kot so Featured Snippets. Je govornica na svetovnih konferencah in avtorica, ki svoje znanje in izkušnje o SEO in vsebini deli na različnih spletnih mestih za objavljanje, spletnih seminarjih, podcastih in več. 
 	   Spletna stran  
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  Harša Kiran
  Harsha Kiran je soustanovitelj in vodja iskanja pri Seotribunalu, podatkovnem vodniku za najem SEO agencij. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Heidi Melin
  Heidi je direktorica trženja za Delovno mesto. Heidi je visokoenergična, k rezultatom usmerjena višja izvršna vodja in svetovalka z več kot dvajset let izkušenj pri razvoju in izvajanju tržnih in tržnih strategij, ki spodbujajo rast. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Upam, Morley
  Upam, da je Morley COO Umault, B2B agencija za video trženje s sedežem v Chicagu. Je sovoditeljica podcasta Smrt za korporativni video, oddaja z orodji in nasveti za ustvarjanje B2B videoposnetkov, ki si jih ljudje dejansko želijo ogledati. 
 	   Spletna stran  
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  Hannah O'Brien
  Hannah O'Brien piše za agencijo za digitalno trženje Aumcore, ki je specializirano za ustvarjanje vrhunskih digitalnih izkušenj v povezavi z vrhunskim načrtom vsebinskega marketinga. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Hardik Oza
  Hardik Oza je SEO svetovalec z več kot 9 letnimi izkušnjami. Podjetjem pomaga pri rasti poslovanja. Deli svoje misli o dodatnih publikacijah, kot so SEMrush, Search Engine People in Social Media Today. Sledite mu na Twitterju @Ozaemotion. 
 	   Spletna stran  
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  Harrison Painter
  Harrison, podpredsednik poslovnega razvoja za DK New Media. Je serijski podjetnik in kreativni prodajalec, ki je pridobil dve svoji marketinški družbi, eno zasebno in drugo javno. Harrison je tudi izkušen snemalec in režiser, ki to strokovno znanje poveže z našimi drugimi storitvami vrhunske vsebine. Njegova strast je predvsem vzpostavljanje odnosov in iskanje ustvarjalnih partnerstev, ki se osredotočajo na moč sodelovanja, inovacij in motenj na trgu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Hemant Parmar
  Hemant Parmar je edinstven razvijalec, ki ga je zbralo ogromno znanja o vseh današnjih tehnoloških dosežkih, skupaj z močnimi poslovnimi izkušnjami z več kot 9-letnimi izkušnjami, zato je navdušen svetovalec na tem področju. Hemant je tisti, ki svojim strankam najde odgovore, ki jim bodo pomagali pri gradnji in ohranjanju trdnih odnosov na trgu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Hazel Raoult
  Hazel Raoult je samostojna pisateljica o trženju in sodeluje z PRmention. Ima več kot 6 let izkušenj s pisanjem o poslu, podjetništvu, marketingu in vsem SaaS. Hazel svoj čas rada razdeli med pisanje, urejanje in druženje z družino. 
 	   Spletna stran  
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  Hritusharma
  Hritusharma je samostojni bloger, specializiran za oblikovalske tehnologije in oblikovalske aplikacije. Želela bi pomagati vsem, da bi bili oblikovalec kot profesionalec. Hritusharma je poleg tehnološkega odvisnika všeč tudi snemanje videov in fotografiranje. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey je višja svetovalka na področju inovacijske strategije pri Lippincottu, globalnem kreativnem svetovalnem podjetju. Rada pridobiva uporabne vpoglede za blagovne znamke iz presečišča disciplin, najbolj strastno pa je ugotoviti, kako lahko oblikujemo in opišemo tehnologijo, ki bo pomagala ljudem pri uspešnem razvoju. 
 	   Spletna stran  
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  Ian Cleary
  Ian je izvršni direktor podjetja RazorSocial in je svoje delovno življenje posvetil temu, da vam pomaga najti najboljša orodja in tehnologijo za socialne medije. Ian redno govori na prireditvah (predvsem v ZDA) in piše za številne najboljše bloge v družabnih omrežjih. 
 	   Spletna stran  
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  Ivan Bajdin
  Ivan Baidin vodi zadaj Izplačila potovanj in ima več kot 10 let izkušenj v potovalni industriji. Poleg strateškega načrtovanja in postavljanja ciljev za razvijalce Ivan v mrežo privablja tudi nove partnerje in oglaševalce. Je strokovnjak za povečevanje menjalnih tečajev in vstop na tuje trge. Ivana so omenjali številni ugledni mediji, kot so Entrepreneur, Forbes in drugi. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian David
  Ian David je začel svojo kariero v fizičnem upravljanju maloprodaje, ki je hitro vključila tudi e-trgovino in digitalno trženje. Je navdušen bralec in strokovnjak samouk za SEO in vsebinski marketing. Piše za več publikacij o različnih temah digitalnega marketinga. Nedavno se je osredotočil na uporabo vplivnega in pridruženega trženja za spodbujanje več konverzij. 
 	   Spletna stran  
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  Ishmael El-Qudsi
  Ismael je izvršni direktor podjetja SocialPubli.com od ustanovitve zagona julija 2015. Je tudi izvršni direktor spletne marketinške agencije Internet República, matične družbe SocialPubli.com. Ismael poučuje na programu Master Internet Business (MIB), ESIC in Instituto de Empresa. Pred kratkim je bil priznan kot eden izmed 50 najboljših španskih tržnih in podjetniških vplivnežev na Twitterju. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Garcia
  Isaac Garcia je Salesforce Sales Cloud Administrator. Isaac upravlja instance Salesforce več strank in zanje išče priložnosti za povečanje donosnosti naložbe v tehnologijo. 
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  Itisha Govil
  Itisha je strokovnjakinja za digitalni marketing, specializirana za SEO kot tudi prodajalec vsebin. Itisha dela v tej panogi že več kot nekaj let in uživa v bloganju in raziskovanju informativnih blogov, ki ji pomagajo dopolniti znanje o digitalnem trženju. 
 	   Spletna stran  
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  Izabel Hundrev
  Izabelle Hundrev je avtorica vsebin s sedežem v Chicagu pri družbi Directive. Vseživljenjska ljubiteljica branja in pisanja je leta 2017 diplomirala iz novinarstva na Univerzi v Missouriju. Po diplomi je Izabelle začela kariero v B2B prodaji, kjer se je specializirala za poslovni razvoj. Po 1.5 leta prodaje se je vrnila k svojim novinarskim koreninam in naredila karierni prehod na vsebinsko trženje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Isaja Karadovska
  Isaja Karadakovska je diplomirana pol-sci, nekdanja mlajša raziskovalka in trenutno TakeATumble's Koordinator vsebine. Poganja jo iskanje in ustvarjanje odličnih vsebin. Prosti čas posveča obsedenosti z rastlinami. 
 	   Spletna stran  
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  Ifty Kerzner
  Ifty Kerzner je predsednik in soustanovitelj Kissterra, prvi operacijski sistem za trženje zavarovanj na svetu. Izkušen tehnološki podjetnik v sektorjih finančnih storitev in upravljanja podatkov ga je Iftyjeva strast do poslovanja, inovacij in ljudi vodila do ustanovitve več podjetij. Pred kariero v tehnologiji in poslu je bil Ifty del izraelske zabavne industrije kot priljubljen pevec/tekstopisec in voditelj televizijske oddaje. Ima diplomo LLB z odliko, magisterij iz politologije in je tudi diplomant programa za vodenje šole Lyndon B. Johnson School of Public Affairs. 
 	   Spletna stran  
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  Irfan Rehman
  Irfan Rehman je izvršni direktor in ustanovitelj uspešnega podjetja z več kot 20-letnimi izkušnjami v industriji. Kot izkušen podjetnik si je Irfan pridobil ugled s svojimi inovativnimi idejami in neprimerljivimi vodstvenimi sposobnostmi. V svoji karieri je Irfan pokazal strast do ustvarjanja vrhunskih rešitev, ki spodbujajo rast in uspeh njegovih strank. Zaradi njegovih obsežnih izkušenj na področju poslovne strategije in razvoja, skupaj z njegovim podjetniškim duhom, je Irfan postal dragocena prednost za vsako organizacijo. Irfanova predanost odličnosti in prizadevanje za vedno premikanje meja sta ga naredila za enega najbolj cenjenih voditeljev na svojem področju. 
 	   Spletna stran  
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  Ivan Roubstov
  Ivan Roubtsov je glavni direktor marketinga v podjetju Client Spectrum - butičnem svetovalnem podjetju, specializiranem za rešitve za upravljanje tržnega podjetja. Ivan je kot urednik skupne ureditve odgovoren za Odjemalski spekterblagovne znamke, pa tudi gradnjo ekosistema tržne tehnologije okoli nje. Pred tem je delal v industriji AdTech za podjetja, kot sta AdGear in Acquisio. Ivan je navdušen privrženec vsega, kar je povezano z AdTechom. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Pellerin
  Isaac Pellerin je prodajalec prihodkov pri TinderBoxu, programski opremi kot storitvi, ki olajša ustvarjanje, upravljanje in sledenje interaktivnim predlogom. Obožuje dobro zgodbo in rad dela, da bi izboljšal način sodelovanja podjetij s svojimi potencialnimi strankami in strankami. Verjame, da sta trženje in prodaja v najboljšem primeru, če si delita cilje in meritve. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Juliette Anderson
  Juliette Anderson je strokovnjakinja za Outreach Community za podjetje za izpolnjevanje e-trgovin, ki je specializirano za partnerstvo s spletnimi prodajalci s povprečno težo paketa 5+ ali več. Z roko v roki sodeluje s trgovinami za e-poslovanje, da doseže optimalno prodajo že štiri leta. Njena posebnost je trženje v družabnih omrežjih in plačljive promocije. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Andrews
  Joe Andrews je podpredsednik oddelka za trženje izdelkov in rešitev pri InsideView in že več kot 20 let ustvarja prihodke kot vodja trženja z visoko rastjo, ki moti tehnološka podjetja. Joe pri InsideView vodi globalno strategijo trženja, pozicioniranja in lansiranja novih izdelkov in tržnih segmentov. Joe je bil prej vodilni trženjski položaj v podjetjih Zuora, VMware, Intuit in iMarket Inc. (podjetje D&B). Joeju lahko slediš naprej Twitter in LinkedIn. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Janneane Blevins
  Janneane je vodja projektov in skupnosti z neverjetno ekipo pri KA + A, kjer oblikujejo blagovne znamke in izkušnje za hitro rastoča tehnološka podjetja. Je tudi soustanoviteljica IndySpectatorja, e-novic, ki vodi do novih načinov ljubezni do Indyja, in njenega sestrskega bloga Startup Spectator, posvečenega lokalni zagonski sceni. Janneane si pred kratkim prizadeva za rast Indyjeve lokalne modne skupnosti prek Pattern, brezplačnega mesečnega srečanja za ljudi, ki jih zanima moda. 
 	   Spletna stran  
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  Jay Atcheson
  Jay Atcheson je SVP za marketing pri R2i. Jay izdelke in storitve trži v ZDA, Kanadi, Aziji in Evropi. S poudarkom na inovacijah in trženju, ki temelji na rezultatih, je Jay tržno usmerjen prodajalec, usmerjen v rast. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jayson DeMers
  Jayson DeMers je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja E -poštna analitika, orodje za produktivnost, ki se poveže z vašim računom za Gmail ali G Suite in vizualizira vaše e-poštne dejavnosti - ali dejavnosti vaših zaposlenih. Sledite mu naprej Twitter or LinkedIn. 
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  Jeff Beck
  Jeff je izvršni direktor in predsednik družbe Leaf Home Rešitve, vodilni ponudnik izdelkov za dom - kot so okna, žlebovi, varnost doma in še več. Z več kot 16 leti industrijskih izkušenj, ki temeljijo na informacijski tehnologiji, operacijah, vodenju projektov in vodenju, je Beck preoblikoval notranje poslovanje in uvedel inovativno tehnologijo, ki je spodbudila neprimerljiv obseg. 
 	   Spletna stran  
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  Jim Berryhill
  Jim Berryhill je več kot 30 let preživel v prodaji in upravljanju prodaje programske opreme za podjetja, vodil je visokozmogljive ekipe v ADR, CA, Siebel Systems in HP Software s poudarkom na prodaji vrednosti. Ustanovil je DecisionLink z vizijo, da s pomočjo prve platforme podjetja za upravljanje vrednosti strank vrednost strank postavi za strateško prednost. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jui Bhatia
  Jui Bhatia je programski analitik na Tehnično preprosto, Indija. Z izkušnjami na področjih, ki temeljijo na tehnologiji, je obvladala svoje znanje o tem, kako (-e) in kaj (-e) je treba narediti za podjetje. Prav tako želi z bralci deliti svoje znanje o nekaterih temah, povezanih s tehnologijo, ki lahko pomagajo pri kakršnem koli poslu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Bruce
  Sem profesionalni bloger, gostujoči pisatelj, vplivnik in strokovnjak za e-trgovino. Trenutno je povezan s podjetjem ShopyGen kot strateg vsebinskega marketinga. Poročujem tudi o najnovejših dogodkih in trendih, povezanih z industrijo e-trgovine. 
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  Jake Cook
  Jake Cook je soustanovitelj in izvršni direktor pri Tadpull, ki deluje na področju e-trgovine, digitalnega trženja in napovedne analitike. Medtem ko je delal za podjetja, kot sta Google in Microsoft, je danes zelo navdušen nad tem, da bi podjetjem srednjega trga pomagal pametneje konkurirati tako, da izkorišča svoje lastne različne nabore podatkov za ustvarjanje dobička z močjo umetne inteligence. 
 	   Spletna stran  
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  Jon Corwin
  Jon Corwin je direktor trženja za rast pri Readers.com. Kot vodja rasti ima v svojih nalogah raziskave in eksperimentiranje na novih kanalih, razvoj pridobivanja strank in strateška partnerstva. Osrednji poudarek skupine za rast je hitro prepoznavanje, potrjevanje, ponavljanje in nato spreminjanje novih kanalov, da bi pospešili rast prihodkov Readers.com. Navdušen je nad oblikovanjem preizkusnih tržnih hipotez, ki bodo rezultate usmerjale od začetka do obsega. 
 	   Spletna stran  
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  Jason Cottrell
  Jason Cottrell je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Moj planet, studio za oblikovanje programske opreme, ki je specializiran za ustvarjanje platform za digitalne izkušnje za večkanalne trgovce na drobno, podjetja za e-trgovino, telekomunikacije, trgovine z živili in druge svetovne blagovne znamke. 
 	   Spletna stran  
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  Jon Croy
  John je soustanovitelj in direktor trženja podjetja Točka znotraj. Point Inside je ustvaril najbolj razširljivo, bogato s funkcijami in stroškovno najučinkovitejšo platformo za preslikavo notranjih prostorov na planetu. 
 	   Spletna stran  
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  James Daily
  James Daily je profesionalni pisatelj in strokovnjak za vsebinsko trženje. Kadar ni vključen v naloge, povezane s kariero, sledi drugim številnim interesom, vključno z astronomijo, psihologijo in kinematografijo. Lahko ga kontaktirate prek njegovega osebnega spletnega dnevnika Pametno. 
 	   Spletna stran  
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  Jodi Daniels
  Jodi Daniels je praktična svetovalka za zasebnost (GDPR, CCPA, ameriški zakoni o zasebnosti), delna pooblaščenka za zasebnost ter ustanoviteljica in izvršna direktorica Svetovalci rdeče detelje. Jodi je tudi gostiteljica podcastov in glavni govornik. 
 	   Spletna stran  
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  Jeremy Durant
  Jeremy Durant je direktor podjetja Bop Design, a B2B spletno oblikovanje in podjetje za digitalno trženje. Jeremy tesno sodeluje s podjetji, ki potrebujejo spletno stran, strategijo trženja in blagovne znamke, kar jim pomaga razviti svojo edinstveno vrednostno ponudbo in idealen profil kupca. Jeremy je diplomiral na Merrimack College, MBA pa na Kalifornijski državni univerzi v San Marcosu. Njegovo pisanje je bilo objavljeno v CMS Wire, Inštitutu za spletno trženje, Reviji EContent, B2B Marketing, Marketing Agency Insider, Visibility Magazine in Spin Sucks. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  James Ellaby
  James je usposobljen novinar z več kot 15-letnimi izkušnjami na področju poslovanja, zabave in tehnologije. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Jeff Epstein
  Pomagati najnaprednejšim trženjskim organizacijam na svetu pri povečanju prihodkov in zagotavljanju večje vrednosti svojim strankam z Alokadija Platforma za upravljanje uspešnosti trženja, najmočnejša rešitev za načrtovanje, pripravo proračuna in upravljanje uspešnosti na svetu. 
 	   Spletna stran  
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  Jeroen Van Glabbeek
  Pred ustanovitvijo CM.com Jeroen je leta 1999 skupaj z Gilbertom Gooijersom kot ClubMessage študiral tehnološki menedžment na Univerzi za tehnologijo v Eindhovnu med letoma 1997 in 2002. Leta 1998 je svojo kariero začel kot vodja projektov pri Getronics PinkRoccade Civility. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Thomas
  Sem izvršni direktor in ustanovitelj JESS3, kreativne interaktivne agencije, specializirane za UX in vizualizacijo podatkov. Z mojo ekipo smo oblikovali vizualne mojstrovine in interaktivne rešitve za Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo !, MySpace, foursquare, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, sošolci. com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, Consumer Electronics Association / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post in številna druga čudovita blagovnih znamk. E-naslov: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
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  Jason Falls
  Jason Falls je SVP za digitalno strategijo pri Elastičnost, podjetje za digitalno trženje s pisarnami v St. Louisu, Chicagu in Louisvilleu. Je avtor dveh knjig o digitalnem trženju, pogost slavnostni govornik na to temo in analitik socialne tehnologije. Povežite se z njim na jasonfalls na večini družbenih omrežij. 
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  Jordan Feise
  Jordan Feise je direktor marketinga podjetja Influencer pri Traackr, platforma za upravljanje vplivov. Jordan je navdušen nad vzpostavljanjem odnosov z inovativnimi misleci in agenti sprememb v tržnem prostoru. Tweetajte @jfeiseee z vsemi vašimi perečimi vprašanji o vplivih. 
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  Jeff Foster
  
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Galea
  Jeff Galea je ustanovil Room4 Media z namenom pomagati podjetjem po vsem svetu, da se prek video trženja učinkoviteje povežejo in komunicirajo s svojo publiko. 
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  Javeria Gauhar Khan
  Javeria Gauhar Khan, vodja marketinga pri Folio3, je izkušena B2B/SaaS pisateljica, specializirana za pisanje za industrijo upravljanja podatkov. Je tudi programerka pri razvoju, testiranju in vzdrževanju aplikacij poslovne programske opreme. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacky Goh
  Jacky, serijski podjetnik in navdušen igralec iger, je vse svoje življenje preživel v digitalni areni. Jackyjevo zanimanje za razvijanje novih izkušenj za igralce iger je bilo vedno pripravljeno na novo avanturo ključni motivacijski dejavnik za ustanovitev DinoMao, prve spletne igralne aplikacije s kremplji za regijo jugovzhodne Azije. S tem uspehom in razumevanjem, da so ljudje angažirani, ko so povezani z namenom, je Jacky ustanovil Nagrajuje zajčka, platforma za vračilo denarja, ki nagrajuje uporabnike za njihove spletne nakupe v kripto ali USD. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jen Gold
  Jen Gold vodi trženje izdelkov za Arityjevo linijo izdelkov Marketing Solutions, kjer nadzira dejavnosti trženja ponudb, ki temeljijo na telematiki, za tržnike. Pred Arityjem je Jen vodila organizacijo Product Marketing pri MediaMath, kjer se je osredotočala na lansiranje in širjenje novih rešitev v prostoru programskega trženja. Jenine izkušnje vključujejo vloge pri razvoju izdelkov, trženja, vsebine in poslovanja za podjetja vseh velikosti in panog. Med svojim časom pri TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times in številnih startupih je pomagala usmerjati digitalno širitev, ustvarila in izvedla načrte izdelkov ter izvajala strategije za povečanje tržnega deleža in prepoznavnosti blagovne znamke. Jen je diplomirala na Univerzi v Pensilvaniji in živi z družino v Massachusettsu. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jennifer Golden
  Jennifer Golden je direktorica korporativnega trženja z globalno odgovornostjo za marketinško strategijo in izvajanje pri MRP. Jennifer prinaša globoke izkušnje pri povezovanju podatkov, vpogledov in dejanj za trajne vtise kupca. Pred MRP je delala kot svetovalka za trženje in blagovno znamko ter imela vodilne vloge v trženju v Acxiom, Rigzone in drugih. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Grey
  Justin Gray je serijski podjetnik, izvršni direktor in ustanovitelj podjetja LeadMD, največja agencija za poslovanje s prihodki na svetu, saj je uvedla več kot polovico uporabniške baze Marketo. Justin je v zadnjem desetletju ustvaril kariero in ustanovil uspešna podjetja ter jih razširil, z uspešnimi izstopi več kot 200 MM +. Justinovo zadnje prizadevanje se je začelo leta 2016, ko je bil soustanovitelj Šest opek, spletni učni zagon, zasnovan za boj proti odlivu zaposlenih in kupcev z izobraževanjem na podlagi izkušenj. V zadnjih 10 letih se je Justin uveljavil kot močan glas za podjetništvo, trženje in kulturo. Justin je kot priznani govornik že več kot 350-krat objavljen v industrijskih publikacijah in ima lastno kolumno Tribal Knowledge v Inc., hkrati pa piše za podjetnike, Tech Crunch in druge. Justin in njegova žena Jennifer sta se spoznala med trženjem in tri leta pozneje pozdravila svojega sina Graysona aprila 2017. 
 	   Spletna stran  
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  Juli Greenwood
  Z 20-letnimi izkušnjami na področju trženja Juli vodi globalni program komunikacij in trženja strank Cloudinary. Preden se je pridružila Cloudinaryu, je Juli vodila lastno svetovanje za trženje, kjer je razvijala in izvajala uspešne tržne programe za tehnološka in zdravstvena podjetja ter neprofitne organizacije, pri čemer je upravljala vse od blagovne znamke in PR do vsebinskega trženja in dogodkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Grills
  Jason je starejši tehnični pisec, trenutno povezan z Klepet ProProfs. Uživa v pisanju o nastajajočih izdelkih za podporo strankam, trendih v industriji podpore strankam in finančnih učinkih uporabe takšnih orodij. V prostem času Jason rad veliko potuje, da bi spoznaval nove kulture in tradicije. 
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  Jessica Hawthorne-Castro
  Jessica Hawthorne-Castro, izvršna direktorica podjetja Hawthorne, je agencijo strateško postavil v ospredje nove marketinške revolucije oglaševanja, kjer se umetnost sreča z znanostjo. Od kreativnosti in produkcije do medijev in analitike se Jessica zavzema za vrhunsko kakovost in inovacije v vseh agencijskih disciplinah. Njena vloga predvsem vključuje spodbujanje dolgoletnih odnosov s strankami za razvoj zelo strateških in merljivih oglaševalskih kampanj, namenjenih vžigu takojšnjega odziva potrošnikov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett
  Jeffrey Hayzlett je vodilni televizijski in radijski voditelj Suita C z Jeffreyjem Hayzlettom in Perspektive izvršne oblasti na televiziji C-Suite in Vsa podjetja z Jeffreyem Hayzlettom na radiu C-Suite. Hayzlett je svetovna poslovna slavna oseba, govornik, najbolje prodajani avtor in predsednik mreže C-Suite Network, ki je dom najmočnejše mreže voditeljev skupine C-Suite. Povežite se s Hayzlettom Twitter, Facebook , LinkedIn, ali Google+. 
 	   Spletna stran  
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  Jackie Hermes
  Jackie Hermes je izvršna direktorica podjetja Hitrost, agencija s sedežem v Milwaukeeju, ki pomaga zagonskim podjetjem s programsko opremo kot storitvijo (SaaS) hitreje priti do prihodka in raste, ter soustanovitelj podjetja Teden ženskega podjetništva. Zelo aktiven na LinkedIn, Jackie sproži razprave o vsakdanjem življenju in izzivih rasti zagonskega podjetja. Jackie mentorira študentska zagonska podjetja prek Commons, je soorganizator projekta Zagon Milwaukee EMERGEin svetovalec pri Investitorji Golden Angels. Jackie je poleg poklicnega sodelovanja tudi posvojiteljska rejnica in bodoča pilotka. 
 	   Spletna stran  
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  John-Henry Scherck
  John-Henry je direktor trženja za rast DocSend. Je trgovec B2B SaaS, specializiran za optimizacijo iskalnikov, konkurenčno inteligenco, WordPress, analitiko, vsebino, generiranje svinca in pretvorbo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  John Hurley
  John ima več kot 14 let internetne programske opreme in vodstvenih izkušenj. Pred začetkom SmartFile je bil John predsednik in soustanovitelj podjetja Webexcellence, enega največjih podjetij za spletni razvoj v Indianapolisu. John je sodeloval s podjetji, kot so Delco Remy, Angie's List in NCAA, pri razvoju bogatih spletnih aplikacij. Tudi med delom pri Webexcellence je John igral ključno vlogo v zagonski fazi ExactTarget. Kot predsednik in soustanovitelj podjetja SmartFile, John vodi prodajo, trženje in razvoj poslovanja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Intile
  Joseph Intile je kreativni direktor v podjetju InMarket in ima več kot 10 let izkušenj, tako kot interni kot samostojni oblikovalec, specializiran za oblikovanje blagovnih znamk, tisk in oblikovanje na podlagi mobilnih naprav. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kerr
  Jeff je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja CaseFleet. CaseFleet je programska oprema za upravljanje primerov, ki omogoča sodnikom, da pridobijo več, z orodji za izdelavo časovnih rokov, pravni koledar, obračun in še več. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  John Koetsier
  John Koetsier je novinar, analitik in futurist. Kot mobilni ekonomist pri NE BOSTE, Napovedujem in analiziram trende, ki vplivajo na mobilni ekosistem. Bil sem novinar, analitik in direktor podjetja ter zapisoval vzpon mobilnega gospodarstva. Preden sem se pridružil TUNE, sem na VentureBeatu ustanovil raziskovalno skupino VB Insight in vodil ekipe, ki so ustvarjale programsko opremo za partnerje, kot sta Intel in Disney. Poleg tega sem vodil tehnične skupine, gradil družabna spletna mesta in mobilne aplikacije ter se posvetoval o mobilnih, družabnih in IoT. Leta 2014 sem bil uvrščen med 100 najboljših Foliovih med najbolj inovativnimi podjetniki in tržnimi pretresalci v medijski industriji. Z družino živim v Britanski Kolumbiji v Kanadi, kjer treniram baseball in hokej, čeprav ne hkrati. 
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  Julija Krzak
  Strokovnjak za razvoj vsebin z izkušnjami na področju digitalnega trženja. Nedavni diplomant ameriških študij in angleške kulture. Izkušen pri delu v konkurenčnem SaaS okolju. Obseden z vsem sodobnim trženjem, analitiko in vtkanjem novih tehnologij z nizko kodo v poslovne procese. Zavzet B2B copywriter za različne ciljne skupine, vključno z razvijalci, tržniki in vodstvenimi delavci, ter široko paleto sredstev - spletna mesta, članki, študije primerov, video scenariji in drugo. Trenutno dela za Voucherify.io in se ukvarja s strategijo gradnje vsebin, video trženjem in SEO. Zasebno ljubitelj video iger, literarne fantastike in veganstva. 
 	   Spletna stran  
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  Jeff Kupietzky
  Jeff je izvršni direktor Jeeng, inovativno tehnološko podjetje, ki podjetjem pomaga monetizirati svoja e-poštna glasila z dinamično vsebino. Pogost govornik na konferencah Digital Media, je bil predstavljen tudi na CNN, CNBC ter v številnih novicah in poslovnih revijah. Jeff je pridobil MBA z visokim odliko na Harvard Business School in diplomiral iz ekonomije na Univerzi Columbia s Summa Cum Laude. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Blue
  John je vodja skupnosti za ustvarjanje v Tartufi. Truffle Media Networks ponuja Ag Media, ki ga lahko uporabljate, z visokokakovostno proizvodnjo in distribucijo kmetijskih medijskih serij, usmerjenih v posel, na ključ. 
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  Jeremy Levy
  Jeremy Levy je soustanovitelj Okvirno s prijateljem in pionirjem družabnih omrežij Andrewom Weinrichom, potem ko sta med izvajanjem MeetMoi, lokacijske aplikacije za zmenke, ki sta jo prodala Match.com, ugotovila potrebo po kakovostnih podatkih o strankah. Dvojica je ustanovila tudi Xtify, mobilno orodje za obveščanje, ki so ga prodali IBM-u. 
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  Jenn Lisak Golding
  Jenn Lisak Golding je predsednica in izvršna direktorica Sapphire Strategy, digitalne agencije, ki združuje bogate podatke z izkušeno izkušnjo, da blagovnim znamkam B2B pomaga pridobiti več strank in povečati trženjski donos. Nagrajeni strateg Jenn je razvil model Sapphire Lifecycle Model: na dokazih temelječe revizijsko orodje in načrt za visoko učinkovite tržne naložbe. 
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  Jacob brez ljubezni
  Jake Loveless ima dvajsetletno kariero hitrejšega razvoja tehnologije. Od trgovalnih sistemov z nizko zamudo na Wall Streetu do obsežnih spletnih platform za Ministrstvo za obrambo do mikrovalovnih omrežij za telekomunikacijska podjetja – Jake je pomagal programsko opremo poganjati do novih omejitev hitrosti. Danes Jake teče Edgemesh, podjetje za globalno spletno pospeševanje, ki ga je soustanovil z dvema partnerjema leta 2016. Edgemesh podjetjem za e-trgovino v več panogah in platformah pomaga zagotoviti 20–50 % hitrejše nalaganje strani uporabnikom po vsem svetu. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Low
  Jonathan Low je eden najbolj znanih danskih podjetnikov in poslovnih avtorjev. Løw je soustanovitelj JumpStory, platformo za fotografije, ki temelji na umetni inteligenci, ki so jo poimenovali »Netflix slik«. JumpStory ima trenutno stranke v več kot 150 državah in hitro raste. 
 	   Spletna stran  
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  John Manganaro
  John Manganaro je podpredsednik oddelka Product & Analytics za VOŽNJA, kjer je odgovoren za inovacije izdelkov in analitiko podatkov, osredotočen na pomoč trgovcem pri učinkovitem upravljanju inventarja rabljenih vozil. Prej je bil Manganaro svetovalec za upravljanje za PwC in lastnik izdelkov za tehnološke organizacije, vključno z Cars.com.  
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jason McCoy
  Jason McCoy kot glas nad talentom preživi večino svojega časa v majhni oblazinjeni sobi za mikrofonom. Njegov glas je bil predstavljen pri projektih za Dell, Walmart, Hondo in mnoge druge. Specializiran je za izražanje pojasnil in video posnetke spletnega trženja. Poslušati Jasonove predstavitve or preberite njegov blog za vodnike in vire o temah, povezanih z glasom. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McLean
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  Joe McNeill
  Joe McNeill je glavni uradnik za prihodke pri Vpliv2 in vodja prodaje tehnologije B2B, ki združuje navdušenje nad zagotavljanjem storitev za stranke, opolnomočenjem zaposlenih in zanesljivimi prihodkovnimi operacijami, da omogoči organizacijam širitev in rast. 
 	   Spletna stran  
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  Jason Miller
  Jason Miller je glavni strateg trgovine pri Akamai Technologies, ki je inteligentna platforma Akamai, svojim uporabnikom ponuja spletne zmogljivosti, zmogljivosti mobilnih naprav, varnost v oblaku in rešitve za dostavo medijev, da bi obvladovali osnovne zapletenosti spletnih podjetij z dostopom do omrežja z več kot 170,000 strežniki po vsem svetu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Oakley
  Jason Oakley je direktor trženja izdelkov pri Chili Piper. Jason je izkušen prodajalec izdelkov s strastjo do izdelkov, SaaS, podjetništva in uspeha kupcev. V desetih letih dela v majhnih do srednje velikih zagonskih podjetjih je imel Jason priložnost pokazati uspeh pri številnih ključnih prodajnih in trženjskih funkcijah, kar mu je omogočilo, da postane usposobljen prodajalec izdelkov, ki skuša razumeti celotno pot strank. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Arnold
  Jon Arnold je strokovnjak za oblikovanje uporabniškega vmesnika, ki naredi spletne in mobilne aplikacije uporabniku prijaznejše (in tudi lepše!) 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jack Poyntz
  Studio Jack Poyntz je podjetje za spletno oblikovanje in certificirano Shopify Experts. Osredotočeni so na ustvarjalne rešitve spletnih strani, ki bodo ambicioznim podjetjem pomagale pri rasti na spletu. Nove izzive sprejemajo z željo, da bi svojim strankam pomagali doseči uspeh. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Quist
  Jesse je ključavnicovodilna rast in trženje. Blagovno znamko Keyhole gradi z ustvarjanjem močnih odnosov z drugimi tržniki v družabnih omrežjih in rad govori o trženju. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Rheude
  Jake Rheude je direktor trženja za Red Stag Fulfillment, skladišče za izpolnitev e-trgovine, ki se je rodilo iz e-trgovine. Ima dolgoletne izkušnje na področju e-trgovine in poslovnega razvoja. V prostem času Jake rad bere o poslu in deli svoje izkušnje z drugimi. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Rushforth
  Jason Rushforth je cenjen veteran tehnološke industrije, ki je v Sugar prinesel več kot 20 let izkušenj z izdelki in SaaS – vse na področju CRM in CX. Jason je višji podpredsednik in generalni direktor za Ameriko pri SugarCRM. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jafar Sadhik
  Strasten prodajalec digitalnih tehnologij z dobrim znanjem na področjih, kot so orodja SaaS, CX, statistika odtokov itd. Prej je delal za vrhunska podjetja, kot sta SportsKeeda in Neil Patel Digital India, trenutno pa dela pri SmartKarrot Inc. V prostem času rad bere knjige. in velika občudovalka del Agate Christie. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Scherer
  James Scherer je vodja vsebine Blog Wishpond. S ciljnimi stranmi, pojavnimi okni, družabnimi promocijami, trženjem po e-pošti in upravljanjem stikov, WishpondS programsko opremo je enostavno ustvariti celotno marketinško kampanjo. Povežite se z njim na Twitterju in LinkedInu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Josie Scotchmer
  Josie Scotchmer je vodja trženja pri Mailjet, platforma za e-poštno trženje in transakcijske e-pošte. Josie je strastna vodja B2B2C trženja s komercialnim pristopom k trženju. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jayraj Shetty
  Jayraj je pisatelj vsebin, katerega cilj v življenju je biti polimat. Še ni tam, a njegovo iskanje mu je dalo obsežno znanje o mnogih stvareh. Svoje znanje poskuša deliti s pisanjem. V prostem času brska po internetu, se dolgo sprehaja in poskuša spogledovati. Obožuje ljubezen kot Terry ljubi ljubezen! 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Shuman
  Jason je šef kabineta podjetja Julius, tržne platforme za vplivne osebe. Jason je podjetnik in podjetnik z izkušnjami na področju neposrednega potrošniškega e-poslovanja, dvostranskih startupov na trgu in SaaS. Jason uživa v sodelovanju z ljudmi, ki skušajo rešiti probleme in zagotoviti dragocene rešitve. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  John Smith
  John ima 4+ leta izkušenj kot strokovnjak za video na zahtevo (VOD). Vedno se uči in deli nove tehnologije v industriji Video On Demand. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Spier
  Jonathan Spier je izvršni direktor Rev.. Ima več kot 20 let izkušenj z izgradnjo vodilnih podjetij v kategoriji, vključno z dvema predhodnima uspešnima vlogama izvršnega direktorja, podprtega s podjetjem, pri NetBase in PLAE. Spier ima diplomo iz računalništva z odliko na UC Berkeley in MBA z odliko na Harvard Business School. Spier, rojen v San Dieganu, je navdušen, da je del tehnološke skupnosti v svojem domačem kraju. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Sterne
  Jim Sterne je mednarodni svetovalec, ki se osredotoča na merjenje ustvarjanja vrednosti in krepitve odnosov s strankami. Sterne je napisal osem knjig o interaktivnem trženju, je ustanovni predsednik in sedanji predsednik Združenje za digitalno analitiko in proizvaja Vrh eMetrics in Vrh Media Analytics. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  János Szabó
  János Szabó je digitalni strateg in komunikacijski strokovnjak. Po več kot 10 letih izkušenj z oglaševalskimi agencijami je ustvaril aplikacijo za vizualno komunikacijo z več kot 2 milijona prenosov. Danes János vodi ekipo Chatlerja, AI-ja, ki skrbi za stranke. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Theifels
  Jessica Thiefels piše že več kot 10 let in je trenutno redna pisateljica, svetovalka za vsebinski marketing in lastnica podjetja. Bila je predstavljena v Forbesu in Business Insiderju, pisala pa je za Virgin, Manta, BPlans in druge. 
 	   Spletna stran  
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  John Theis
  John Thies je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja E-pošta na Acid, storitev, ki tržnikom e-pošte daje predogled prikaza njihove e-pošte v najbolj priljubljenih e-poštnih odjemalcih in mobilnih napravah. S svojo ženo in sinom prebiva v Denverju v Koloradu. Kadar ne dela, je bodisi na igrišču za golf bodisi na deski na snegu v svežem prahu Colorado. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jonatan Tomek
  Jonathan Tomek je podpredsednik za raziskave in razvoj pri Digitalni element. Jonathan je izkušen raziskovalec obveščanja o grožnjah z izkušnjami na področju omrežne forenzike, obravnave incidentov, analize zlonamerne programske opreme in številnih drugih tehnoloških veščin. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Tsang
  Justin Tsang je produktni vodja rasti pri Clearbit, kjer se osredotoča na ustvarjanje brezplačnih izdelkov, ki tržnikom, usmerjenim v prihodke, omogočajo, da izkusijo moč tehnologije Clearbit. Justin ima 15 let izkušenj s trženjem, rastjo in uspehom strank v B2B SaaS, s strokovnim znanjem na področju pridobivanja, zadrževanja in monetizacije. 
 	   Spletna stran  
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  Sodnik Graham
  Primerno je, da je sodnik postal predsednik 1 kvadratnih metrov, saj je že vso svojo kariero na vodilnem podjetniškem robu digitalnega. Preden se je pridružil Sq1, je bil soustanovitelj in izvršni direktor ene najuspešnejših digitalnih agencij v Teksasu. Judge je svoji digitalni agenciji pomagal razširiti seznam strank, da je vključil pomembna podjetja, kot so American Airlines, Mountain Dew, Pier 1 Imports, Dillard's in Radio Shack. Najmlajši prejemnik Comdexove nagrade "Small Business of the Year" (eden največjih sejmov in računalniških sejmov na svetu), je bil sodnik vodilni v digitalnem trženju / medijih uspešnosti, uporabniških izkušnjah ter spletnem oblikovanju in razvoju. več kot desetletje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jamil Velji
  Jamil je izvršni direktor podjetja Enostavna avtomatizirana prodaja, agencija za prodajni lijak. Njegovo strokovno znanje s področja trženja, vdiranja rasti, ustvarjanja potencialnih strank in prodaje ter avtomatizacije trženja se pretvori v pronicljive in uporabne pristope k prodaji skozi streho! Jamil ima 9+ let izkušenj kot vodilni vodja trženja na najvišji ravni v mednarodnem merilu. Njegove stranke in njihove zgodbe o uspehu so bile predstavljene v Forbesu, BBC-ju, Tech Crunchu in Venture Beatu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  John Vuong
  John Vuong je edini lastnik Local SEO Search Inc ,. Johnova misija je pomagati lokalnim podjetjem, da izboljšajo svoj spletni vpliv, da lahko prevladujejo v svoji panogi. John s svojo poslovno pronicljivostjo in prirojenim razumevanjem lokalne poslovne krajine piše bloge, ki se ukvarjajo s tem, kako prilagoditi SEO kampanje glede na potrebe strank. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wardini
  Josh Wardini je sodelavec uredništva in vodja skupnosti pri Hostingtribunal. S predhodnim strokovnim znanjem na področju komunikacije in strokovnega znanja na področju razvoja skupnosti si Josh vsakodnevno prizadeva za preoblikovanje upravljanja s človeškimi viri v digitalnih podjetjih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wetzel
  Josh Wetzel je glavni direktor za prihodke podjetja OneSignal, vodilnega na trgu na področju sodelovanja s strankami, ki poganja mobilno potiskanje, spletno potiskanje, e-pošto in sporočila v aplikacijah za več kot 800,000 podjetij. Ima dve desetletji kariere, ki gradi digitalno trgovino in podjetja s programsko opremo, z vodilnimi položaji na eBay, PubMatic in Bazaarvoice. 
 	   Spletna stran  
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  Jeremy Williams
  Jeremy je podpredsednik za trženje in komunikacije pri 12 zvezdic Media in Candidio. Ponujajo tako video storitve kot tudi samopostrežno platformo za urejanje videa. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jilian Woods
  Jilian Woods je samostojna novinarka in pisateljica z več kot dvema letoma pisanja. Kot pisateljica vidi svoj namen v ustvarjanju in izmenjavi ustreznih vsebin z ljudmi, ki so se pripravljeni naučiti česa novega. Poleg dnevne službe boste morda našli Jilian, ki se ukvarja s prostovoljstvom ali jogo. 
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  Jascha Kaykas-Wolff
  Jascha Kaykas-Wolff verjame v dva ključna načela: poiščite priložnosti, kamor ne išče nihče drug; In nikoli dvakrat ne spodlete na enak način. Gre za metodologijo, ki se osredotoča na tržne prakse Agile. Skupaj z diplomo iz psihologije na Whittier College mu je ta služil tudi strokovno in osebno. Kot dolgoletni tržnik in svetovalec z izkušnjami vodstvenega vodenja v Yahoo !, Microsoft, Webtrends, Involver (prevzel Oracle) in Mindjet zdaj vodi trženje pri BitTorrent. 
 	   Spletna stran  
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  Katarzyna Banasik
  Vodja marketinga pri Emporix, B2B sestavljiva komercialna platforma, ki naredi poslovne vpoglede uporabne. Zanimajo me novi trendi programske tehnologije. 
 	   Spletna stran  
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  KC Karnes
  KC Karnes je znani tržni strateg in podjetnik, odgovoren za rast nekaterih najbolj vročih tehnoloških podjetij v Silicijevi dolini, vključno s CleverTap, Intelligent Platforma mobilnega trženja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Christensen
  Kyle Christensen je podpredsednik oddelka za trženje izdelkov pri Odgovornosti kjer je odgovoren za vodenje strategije trženja izdelkov in pozicioniranje v oblaku Responsys Interact Marketing. Nazadnje je bil Christensen višji direktor trženja in upravljanja izdelkov v podjetju Zuora, kjer je vodil vse odgovornosti za trženje in upravljanje izdelkov za vodilne aplikacije Z-Billing in Z-Payments. Pred Zuoro je Christensen začel in vodil trženje izdelkov za več linij izdelkov Salesforce.com, vključno s storitvami Cloud Cloud in Data.com. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Cox
  Kelsey Cox je direktorica komunikacij pri Stolpec pet, kreativna agencija, specializirana za vizualizacijo podatkov, infografiko, vizualne kampanje in digitalni PR v Newport Beachu v Kaliforniji. Navdušena je nad prihodnostjo digitalnih vsebin, oglaševanja, blagovne znamke in dobrega oblikovanja. Zelo uživa tudi na plaži, v kuhanju in obrtnem pivu. 
 	   Spletna stran  
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  Kyle Dulay
  Kyle je razvijalec programske opreme in soustanovitelj Collabstr, platforma za povezovanje blagovnih znamk in ustvarjalcev vsebine, največja svetovna tržnica za iskanje in najem vplivnežev. 
 	   Spletna stran  
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  Kenneth Evans
  Kenneth Evans je strateg vsebinskega marketinga za Najboljša podjetja za razvoj aplikacij, raziskovalna platforma za podjetja za razvoj aplikacij v ZDA, Veliki Britaniji, Indiji, ZAE, Avstraliji in po vsem svetu. Prispeval je na različne blogovske platforme in forume. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kirk Enright
  Kirk Enright je ustanovitelj in izvršni direktor Močne Persone, avtomatizirana platforma za osebnost kupca za strokovnjake za trženje in prodajo. Svojo oglaševalsko in marketinško kariero je začel kot tekstopisec, a se je sčasoma razširil na bolj glavne vloge na področju trženja, razvoja vsebin, razvoja izdelkov, blagovne znamke in svetovanja pri upravljanju. 
 	   Spletna stran  
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  Kelly Ground
  Kelly Ground je višja direktorica strategije in vpogledov pri Acceleration Partners, vodilni globalni partnerski marketinški agenciji, ki postavlja standarde za učinkovito rast blagovnih znamk in izboljšanje trženjskih partnerstev kjer koli na svetu. Njenih 15+ let izkušenj s pridruženim trženjem ji daje edinstven pogled na to, kako zagotoviti strateško vodenje in podporo skupinam za upravljanje globalnih pridruženih programov AP. Preden se je leta 2016 pridružila AP, je bila Kelly več kot sedem let višja vodja digitalnega trženja pri HSN, s čimer je skrbela za dobičkonosne prihodke in znatno rast prek njihovih partnerskih in prikaznih programov. Pred HSN je Kelly promovirala tržnico za založnika kot njihov vodja trženja in ima dodatne izkušnje v proizvodni in telekomunikacijski industriji. Kelly je diplomirala iz politologije z novinarstvom na Univerzi Clemson. Živi v Tampi na Floridi z možem, dvema otrokoma in psom. 
 	   Spletna stran  
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  Kory Grushka
  Kory Grushka je ustanovitelj podjetja Stories Company, ustvarjalne agencije, ki voditeljem podjetij med drugimi orodji pomaga s kritičnimi zgodbami s predstavitvami, video / animacijo, infografiko in nadzornimi ploščami. Kory je kreativni direktor, strateg, vodja poslovnega razvoja in nekdanji pravnik. Ima bogate izkušnje v različnih panogah, saj je vodil strategijo blagovnih znamk, inovacije in oblikovalske projekte za podjetja Fortune 500, od CPG do tehnologije. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ken Harlan
  Ken Harlan je ustanovitelj in izvršni direktor MobileFuse, ene največjih platform za oglaševanje aplikacij v ZDA z več sto strankami v panogah maloprodaje, hrane in pijače, restavracij, turizma, vlade in zdravstvenega varstva. Ciljanje na podlagi trenutkov, preverjanje lokacije v postopku patentiranja, ustvarjalne vsebine po meri in natančni vpogledi v velikem obsegu predstavljajo rešitev MobileFuse. 
 	   Spletna stran  
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  Katherine Horne
  Katie Horne je programska inženirka in tehnična pisateljica. Diplomirala je iz matematike in ekonomije na Smith College. Njeno delo obsega široko paleto tem, od upravljanja identitete in dostopa do spletnega gostovanja. 
 	   Spletna stran  
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  Kieran Wilson
  Kieran Wilson je vodja digitalnega marketinga za Avtomatizirani vpogledi, ki je pred kratkim predstavil Wordsmith for Marketing, aplikacijo, ki avtomatizira poročanje o strankah za agencije za digitalno trženje. Specializirano za strategijo digitalnega trženja, vhodno trženje ter merjenje in analitiko; Kieran pogosto govori in piše o teh temah. Od začetka je zgradila in prilagodila tri različne tržne oddelke, med drugim enega za hčerinsko družbo Omnicom in enega za vodilno agencijo za trženje v družabnih omrežjih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Katie Karr
  Sem smer novinarstva na IUPUI s poudarkom na odnosih z javnostmi in mladoletnica na področju upravljanja dogodkov. Trenutno sem na preizkusu tržnega sveta kot redna pripravnica pri DK New Media. Ponosna študentka, hči, sestra, prijateljica in pasja mama. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kenny Katzgrau
  Kenny Katzgrau je izvršni direktor podjetja Broadstreet oglasi in avtorja Deset prednosti: Kako bodo založniki revij in hiperlokalnih novic zmagali v dobi Googla in Facebooka. 
 	   Spletna stran  
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  Ksenija Kurganova
  Ksenia Kurganova je strokovnjakinja za digitalno trženje z več kot sedemletnimi izkušnjami pri krmarjenju in analiziranju sveta tehnologije v podjetjih. Pred tem je delala pri YouTubu in Yandexu, kjer je vodila številne ankete med uporabniki, da bi pridobila globlje vpoglede in razvila učinkovite trženjske strategije, pri čemer se je osredotočala na različne segmente občinstva, vključno z generacijo Z in milenijci. 
 	   Spletna stran  
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  Ksana Liapkova
  Vodja ConvertSocial. Ksana je bila predavateljica na svetovnih konferencah o affiliate marketingu in je v stiku z več kot 35,000 strankami Admitad ConvertSocial, vključenih v industrijo bloganja, kar ji omogoča, da je vedno seznanjena z najnovejšimi trendi v svetu vplivnežev. Preden se je Ksana pridružil ekipi Admitad, se je več kot 7 let ukvarjal s pridruženim trženjem in monetizacijo vsebin ter pomagal glavnim blagovnim znamkam pri lansiranju lastnih rešitev za metaiskanje potovalnih storitev. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kylie Ora Lobell
  Kylie Ora Lobell je samostojna pisateljica s sedežem v Los Angelesu. Piše o trženju NewsCred, Convince and Convert, CMO.com, Social Media Examiner in Vertical Response. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Kyle Mitnick
  Kyle Mitnick je ustanovitelj in predsednik podjetja Mosaic Digital Systems, prve platforme za trženje partnerstva SaaS, narejene po principu "naredi sam", ki je že pomagala 800 podjetjem za e-trgovino ustvariti 150 milijonov dolarjev prodaje. Kyle Mitnick ima zgodovino uspeha na področju oglasne tehnologije. Pred tem je Kyle vodil pridruženo oglaševalsko agencijo Advertise Purple, da je postala vodilna na tem področju z več kot 4,000 blagovnimi znamkami v 23 poslovnih vertikalah, ki so ustvarile 4 milijarde dolarjev pridruženega prihodka. Kyle, sodelavec Forbesa, je idejni vodja na področju rasti e-komunikacije SMB, pridobivanja strank in oglasne tehnologije. 
 	   Spletna stran  
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  Kevin Mullett
  Kevin je preizkušeni spletni razvijalec, internetni prodajalec, govornik, gostujoči bloger in nagrajeni oblikovalec z več kot 13-letnimi spletnimi izkušnjami in 300 spletnimi mesti po meri. Kevin izkorišča svoje 15-letne izkušnje s prodajo in trženjem, skupaj s strastjo do družabnih medijev, optimizacijo iskalnikov, odličnim dizajnom in uporabnostjo, da pomaga strankam Cirrus ABS, da so uspešne na spletu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin North
  Kevin North je predsednik in izvršni direktor družbe Therapeak, kjer je odgovoren za vizijo podjetja, strategijo, rast prihodkov in poslovanje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Krystal Putman-Garcia
  Krystal Putman-Garcia je podpredsednica trženja za Lokalist, kjer pomaga organizacijam, da povečajo vrednost svojih dogodkov za povečanje prodaje in prizadevanj. Zadnjih 15 let je preživela v različnih marketinških in partnerskih zmogljivostih, od upravljanja in naraščanja večmilijonskih sponzorjev pri kanalu Discovery Channel do vodilnih strategij za vstop na trg izraelskih medicinskih pripomočkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Raymond
  Kelsey Raymond je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja Influence & Co., podjetje za trženje vsebine s polnimi storitvami, ki je specializirano za pomoč podjetjem pri oblikovanju strategije, ustvarjanju, objavljanju in distribuciji vsebine, ki dosega njihove cilje. Stranke podjetja Influence & Co. segajo od startupov, ki jih podpirajo podjetja, do blagovnih znamk Fortune 500. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Seber
  Kelsey je strokovnjak za trženje v skupnosti z izkušnjami na področju športa in tehnologije. Prej je opravljala funkcijo generalnega direktorja pri Gator Gaming in je imela sestavni del pri organizaciji in promociji največjega brezplačnega igralniškega turnirja v jugovzhodnih ZDA. Trenutno je vodja trženja skupnosti na Pathwire, spodbujanje rasti prek kanalov družbenih medijev in programa veleposlanika Maverick. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Keith Shields
  Keith Shields je podjetnik, zasidran v industriji mobilnih aplikacij. Začenši z ustvarjanjem natečaja za ideje Applits, ko je bil študent na Ohio State University, ki je bil imenovan Inc.comje "Coolest College Startup 2014", zdaj se osredotoča na izdelavo programske opreme za zagonska podjetja in podjetnike s podjetjem za razvoj mobilnih aplikacij Designli. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Tate
  Kevin Tate pomaga Clearbit doseči podjetja B2B, ki poskušajo bolje razumeti svoje stranke in optimizirati svoj digitalni tok. Ima več kot 20 let vodstvenih izkušenj na področju prodaje, trženja in izdelkov ter globoko strokovno znanje na področju SaaS za podjetja, e-trgovine, digitalnega trženja, družbenih medijev in interneta stvari. Preden se je Kevin pridružil Clearbitu, je imel izvršne vloge pri SurveyMonkey, Chirpify in ShopIgniter. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kati Taylor
  Kati je v digitalnem marketingu že 12 let. Njeno prvo poklicno delo na fakulteti je bilo vodenje marketinških kampanj po e-pošti in interno spletno mesto trgovcev / distributerjev za tri glavne mednarodne znamke. Od takrat je prevzela povezane, progresivne vloge. Ob Povišane marketinške rešitve, Kati je strateginja digitalnega trženja in grafična oblikovalka. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Urrutia
  Kevin Urrutia je ustanovitelj podjetja Voy Media, a Facebook Advertising Company v New Yorku. Podjetjem pomaga, da čim bolj izkoristijo prednosti oglaševanja na Facebooku, kar vodi do dramatičnega izboljšanja prodaje, hkrati pa znižuje stroške. Voy Media temeljito preuči vsako stranko in pripravi prilagojene rešitve za doseganje najboljših rezultatov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Kate Zeid
  Kate Zeid, Hej DAN SVP za rast in poslovanje: Kate Zeid, ki jo je leta 2005 najela matična družba Hey DAN, Civicom, da bi predstavila nove izdelke v celotni skupini, je vodila ekipo za rast in poslovanje Hey DAN. Kate deluje na področju razvoja izdelkov, trženja, storitev za stranke in talentov ter še naprej spodbuja rast prihodkov z naložbami v naslednjo generacijo. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lara Albert
  Lara je podpredsednica globalnega marketinga pri Globys kjer prevzema korporativne tržne odgovornosti in vodi trženje nabave za kontekstualne tržne izdelke podjetja. Prej je imela višje vloge pri upravljanju blagovnih znamk in trženju izdelkov pri Kraft Foods, America Online in VeriSign. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Alton
  Larry je neodvisni poslovni svetovalec, specializiran za trende v družbenih omrežjih, poslovanje in podjetništvo. Sledite mu na Twitterju in LinkedInu. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Boyajian Hagan
  Lindsay Boyajian Hagan je podpredsednica marketinga pri Dirigent, razpravlja o tem, kako lahko podjetja ustvarijo poenotene, vsekanalne strategije digitalnega trženja in se ne osredotočajo na noben kanal ločeno. Prav tako se poglobi v to, zakaj se povečujejo naložbe v ekološko trženje in njihov pomen za industrijo. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Buckler
  Laura Buckler sodeluje pri Eseji.ScholarAdvisor in samostojni pisatelj. Osredotočena je in predana svojemu delu ter svoje življenjske izkušnje spreminja v zgodbe, ki jih je mogoče povezati. Kot trženjska vodja je gojila svoj šesti čut o tem, kaj ljudje iščejo. Lahko jo spremljate na Twitterju. 
 	   Spletna stran  
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  Luka Budka
  Luke Budka je direktor podjetja TopLine Comms, digitalne agencije za odnose z javnostmi in SEO. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Larizza de Vera
  Larizza je samostojni pisatelj, ki živi na Filipinih. Napisala je več člankov za časopis Asian Journal, pravkar pa je nedavno sodelovala z odvetniško pisarno za intelektualno lastnino s sedežem v Singapurju in načrtuje nadaljnjo kariero na področju prava intelektualne lastnine. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Duran
  Lindsay Duran je glavna trženjska direktorica podjetja Zilliant, kjer je odgovorna za pospeševanje strategij rasti, ustvarjanje povpraševanja, trženje izdelkov, korporativne komunikacije, omogočanje prodaje in tržno pozicioniranje. Kot veteran prodaje in trženja je Duran neposredno sodeloval s podjetji B2B, da bi ugotovil in rešil edinstvene izzive glede cen, prodaje in prihodkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Nuccio
  Leslie Nuccio je strateg vsebinskega marketinga v Meltwateru, ki je v digitalnem marketingu že od prvega internetskega propada, v trženju družbenih medijev pa od leta 2008. V preteklih letih je zasedla različne tržne položaje, pri čemer je vsem pripovedovala zgodbe. Kadar se ne ukvarja s trženjem, jo lahko pogosto najdete na poti s psom (poskuša ne razmišljati o trženju). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Liz Greene
  Liz Greene je ljubiteljica psov, ki se ukvarja z zgodovino, zabava iz pop kulture iz čudovitega mesta Trees, Boise, Idaho. Njene najnovejše nezgode lahko ujamete na njenem blogu, Takojšnji Lo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Harris
  Larry Harris je izvršni direktor podjetja Sightly, platforme za video oglaševanje z zmogljivostmi, ki uporablja ciljanje na ljudi, da ujema gledalce z najpomembnejšimi prilagojenimi video oglasi. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Haught
  Leslie je spletni razvijalec, pisatelj in izvršni direktor WebBuildersGuide. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Himmer
  Laura Himmer je izvrstna urednica. Njena področje je trženje, modni blog, življenjski slog in inspirativno pisanje. Je fitnes čudak in obožuje jogo. Laura je neustrašna in zabavna ženska. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Liza Knotko
  Liza Knotko je vodja trženja vsebine pri SplitMetrics, orodje za testiranje A / B aplikacije, ki mu zaupajo Rovio, MSQRD, Prisma in Zeptolab. SplitMetrics pomaga razvijalcem mobilnih aplikacij, da vdrejo v optimizacijo trgovine z aplikacijami z izvajanjem A / B eksperimentov in analiziranjem rezultatov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Lee Lifeng
  Lee trenutno živi v Singapurju in dela kot tekstopisec B2B. Ima desetletje izkušenj v kitajskem fintech startup prostoru kot vodja projektov za TaoBao, MeiTuan in DouYin (zdaj TikTok). 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lauren Littlefield
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Lexie Lu
  Lexie Lu je samostojna oblikovalka UX in blogerka. Sledi najnovejšim trendom oblikovanja v spletu in UX ter ima vedno skodelico v neposredni bližini. Piše naprej Dizajn pečenka in ga lahko spremljate na Twitterju @lexieludesigner. 
 	   Spletna stran  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Mories
  Lisa Mories je izvršna direktorica Newyorška agencija za digitalni marketing 
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  Liza Nebel
  Liza je predsednica, izvršna direktorica in soustanoviteljica BlueOcean, platforme za strategijo blagovne znamke AI, ki podjetjem pomaga prevladati nad konkurenco. Liza je zadnjih 20 let vozila blagovne znamke in tržne strategije za AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM in druge. Liza pri BlueOcean vodi na področju gradnje sistemov za strojno učenje, ki rešujejo probleme in nudijo vpoglede v velikem obsegu in hitrosti. Za svoje delo je bila Liza priznana v 100 najboljših ženskih lastnikov podjetij SF Business Timesa. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Lorraine Ball
  Lorraine Ball dvajset let v korporativni Ameriki, preden je prišla k sebi. Danes jo lahko najdete na okrogel kos, majhno tržno podjetje s sedežem v Carmelu v Indiani. Skupaj z izjemno nadarjeno ekipo (ki vključuje mačka Benny & Clyde) deli svoje znanje o spletnem oblikovanju, vhodnem, družbenih medijih in e-poštnem trženju. Lorraine je zavezana prispevanju k živahnemu podjetniškemu gospodarstvu v osrednji Indiani in se osredotoča na pomoč lastnikom malih podjetij pri pridobivanju nadzora nad njihovim trženjem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Speck
  Lisa Speck je višja prevajalka analitike pri svetovalni agenciji Gongos, ki se osredotoča na usmerjanje strank v podjetja Fortune 500. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Swanson
  Laura Swanson je višja svetovalka v podjetju FitForCommerce z več kot 20-letnim vodstvom v večkanalni maloprodaji, ki zajema številna strokovna področja - od nabave, načrtovanja in dodeljevanja, kadrovanja, tržnih operacij, IT / telekomunikacij in naročništva do strategije Omnichannel. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tempelj Lavon
  Lavon Temple je strokovnjak za digitalne medije pri BLASTmedia, razvijanje komunikacijskih načrtov za poslovne stranke, ki opisujejo cilje, strategije in taktike. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Tjepkema
  Lindsay Tjepkema je izvršna direktorica in soustanoviteljica podjetja Casted, prve in edine marketinške platforme, zgrajene okrog blagovnih znamk podcastov. Z več kot 15-letnimi izkušnjami na področju B2B trženja, vključno z vodenjem lastne svetovalne agencije, je dinamična voditeljica, ki je izjemno uspešno razvijala in razvijala tržne ekipe na lokalni in svetovni ravni. Po uvedbi blagovne znamke podcast za svetovno tržno podjetje je Lindsay spoznala svojo strast do pristnih pogovorov. Zaradi tega je ustanovila Casted, da bi tržnikom pomagala izkoristiti ves potencial njihove vsebine z izkoriščanjem moči podcastinga. Odtlej se je podjetje hitro vleklo med blagovnimi znamkami, ki želijo z avtentičnim pogovorom ustvariti večjo povezavo s svojim občinstvom. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Lance Weatherby
  Lance Weatherby je podpredsednik prodaje in trženja pri CallRail. Ima strast do gradnje internetnih podjetij, usmerjenih k strankam, in dokazan dosežek. Bil je zagonski katalizator pri Razvojnem centru za napredno tehnologijo pri Georgia Techu in je bil vodja poslovnega, trženjskega in splošnega vodstvenega položaja v nCrowd, CipherTrust, EarthLink in MindSpring. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Weller
  Leslie je direktor trženja izdelkov pri ZineOne, platformo, ki temelji na umetni inteligenci in prilagaja izkušnjo vaših neznanih obiskovalcev, tako da lahko povečate prihodek in hkrati zaščitite maržo. 
 	   Spletna stran  
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  Mahendra Alladi
  Mahendra je ustanovitelj in izvršni direktor AccelQ, platforme za neprekinjeno testiranje v oblaku, ki brez težav avtomatizira API in spletno testiranje, ne da bi napisala eno vrstico kode. 
 	   Spletna stran  
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  Marty Thompson
  Sem strateg za socialna podjetja v podjetju Two Bananas Marketing. Za to so krivi moji starši, vzgoja v srcu ali obsedenost s preteklostjo, toda ljudje mi pravijo, da sem resnično zelo dober v vzpostavljanju odnosov in pogajanjih, da premostim vrzel med pričakovanji kupcev in kakšnimi velikimi podjetji (vendar običajno niso) 
 	   Spletna stran  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Nettleton
  Kot poslovodni partner pri Sandler DTB strankam pomagam znatno izboljšati učinkovitost njihovega mehanizma prihodkov z uporabo Sandlerjeve prodajne metodologije, preizkušenega sistema, ki omogoča dosledne in trajnostne prodajne rezultate. Imam več kot 25 let izkušenj s prodajo in vodenjem prodaje, ki zajemajo različne industrije, kot so programska oprema, SaaS, zaposlovanje in sistemska integracija. Moj podcast je Privzeti donosni podcast. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maulik Patel
  Maulik Patel je ustanovitelj in direktor podjetja www.clickmatix.com.au. Njegova strast do pomoči ljudem pri vseh vidikih spletnega trženja se pretaka skozi strokovno poklicno panogo, ki jo ponuja. Je strokovnjak za spletno trženje, optimizacijo iskalnikov, družabne medije, partnerski marketing, B2B trženje, spletno oglaševanje Googla, Yahooja in MSN. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Azevedo
  Mike je predsednik in izvršni direktor družbe Clustrix. Mike ima več kot 25 let izkušenj s prodajo in vodstvom na področju razširjanja analitičnih aplikacij, računalništva v omrežju, infrastrukture za shranjevanje, varnosti in maloprodaje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Meghan Bazaman
  Meghan Bazaman je višja analitika pri GetApp, ki deli vpoglede v tržno tehnologijo in nastajajočo programsko opremo. Študirala je oglaševanje na teksaški univerzi v Austinu in ima izkušnje s tehnologijo, mediji, zdravstvenim varstvom in e-trgovino od leta 2011. Preden se je pridružila GetApp, Meghan je vodila študije sindiciranih trženjskih raziskav in vodila pobude za vsebinsko trženje za vodilno podjetje za podatke, vpoglede in svetovanje. Ima posebno strokovno znanje pri izvajanju anketnih raziskav, ustvarjanju vizualizacij podatkov in predstavljanju ključnih spoznanj deležnikom. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Marija Bočeva
  Mariia je direktorica poslovnega razvoja z več kot 6-letnimi izkušnjami, vključno s trženjem in upravljanjem izdelkov. OWOX BI izvaja celovito analitiko in samodejno posodablja poročila o oglaševalskih akcijah, analizi kohort, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, dodeljevanju in še več. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Meen Boriboune
  Meen je študentka Butler Marketinga, ki pripravlja na ekipo pri DK New Media. Naloge Meen vključujejo raziskave in produkcijo vsebin za svoje stranke pod vodstvom Jenn Lisak. 
 	   Spletna stran  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Caldwell
  Je pionir oblikovanja elektronske pošte od leta 1999, je ustanovitelj podjetja YesmailNagrajena skupina Creative Services (stranke so HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros in mnogi drugi). Matthew je diplomiral iz trženja na univerzi Indiana in študiral umetniško / grafično oblikovanje na Pacific Northwest College of Art in Oregon College of Art & Craft. Matthew je bil prej kreativni direktor za ThrustMaster, Labtech, Logitech in @Once. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mandeep Chahal
  Mandeep Singh, ustanovitelj SEO Discovery, vodilnega podjetja za digitalno trženje, je izkušen zagovornik na področju SEO marketinga in arene digitalne prodaje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Clark
  Molly Clark je direktorica marketinga pri inMotionNow. Ima 10+ let izkušenj na področju digitalnega trženja, trženja, ustvarjalnega poteka dela, strategije in razvoja. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Cunsolo
  Mike Cunsolo je generalni direktor podjetja CDNify, omrežje za dostavo vsebin, ki olajša vzpostavitev in delovanje CDN-ja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Darrow
  Matt Darrow je inženir po ozadju in je svojo več kot 15-letno kariero preživel v podjetniški programski opremi. Matt je sprva delal pri Deloittu, kjer je gradil in uvajal programske rešitve po meri za največja svetovna podjetja, nato pa je odkril kariero v prodajnem inženiringu (PreSales), da bi izkoristil svoje globoko poznavanje sistemov Enterprise in ga uporabil pri poslovni strategiji. Najprej pri BigMachines (pridobil Oracle) in nato pri Zuori (IPO), Mattu so njegove praktične izkušnje z gradnjo in vodenjem globalnih predprodajnih organizacij dale edinstven vpogled na trg za izgradnjo Vivuna. Od jeseni 2019 sta Matt in ekipa Vivun zbrala več kot 130 milijonov USD za izgradnjo prve platforme AI za PreSales, ki bo spremenila način, kako podjetja med podjetji (B2B) gredo na trg. Z izdelki za predprodajne operacije, usklajevanje izdelkov in prodaje, demo avtomatizacijo in Xpert Analytics Vivun pomaga podjetjem, kot so Snowflake, ADP, Coupa in Docusign, uresničiti nove ravni učinkovite rasti. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Doane
  Michael Doane je pisatelj, prodajalec in spletni razvijalec, ki se je zaljubil v prireditveno industrijo. Ob KadmijCD izobražuje načrtovalce dogodkov o prednostih tehnologije Tech. Pridobite njegovo brezplačno kopijo Napredek v dogodku Tech, če želite izvedeti, kako lahko Event Tech poenostavi vaše B2B dogodke. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Downs
  Kot upravitelj socialnih medijev za 12 zvezdic Media, Michelle ne upravlja samo družabnih medijev, temveč lahko kreativne vsebine preplete v popolnoma oblikovano strategijo spletnega trženja. Kadar ne oblikuje družbenih medijev v formo ali snema in ureja zakulisnih videoposnetkov za 12 zvezd, pogosto upogiba vesoljsko-časovni kontinuum. Njena raziskava potovanja skozi čas je sestavljena predvsem iz analiziranja epizod Doctor Who in proučevanja pravilnega načina preprečevanja Daleksa. Kadar se ne poskuša prebiti skozi čas, si rada pretaka čas z gledanjem filmov ali s snemanjem trenutka s kamero. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Della Penna
  Michael Della Penna je glavni strateški direktor pri InMarketu. Michael ima več kot 25 let izkušenj na področju podatkov, digitalnega oglaševanja in trženja. Michael je bil petkrat priznan za eno od revij B-to-B "100 najvplivnejših ljudi v podjetjih in interaktivnem trženju" zaradi svojih stalnih prispevkov k oblikovanju najboljših praks digitalnega trženja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Dyer
  Matt Dyer je vodja prodaje in trženja pri Zilliga, kjer bo sodeloval v oddelkih za komercialno tehnologijo in trženje, da bo na podjetju Zilliqa BaaS vključil več poslovnih strank. Matt prinaša več kot 18 let podjetniškega znanja tako s prodajnega kot tudi s tržnega vidika. 
 	   Spletna stran  
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  Miriam Ellis
  Miriam Ellis je del Moz Lok ekipo. Ko ne piše mesečnega glasila Moz Local in ne odgovarja na vprašanja na forumu Q&A, svojim strankam pomaga pri obvladovanju lokalnih strategij SEO v svojem podjetju. Spletno oblikovanje Solas. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mark Emond
  As Povpraševanje po pomladi'Ustanovitelj in predsednik Mark ima ogromno strast, da pomaga vodjem trženja preoblikovati njihove prakse trženja prihodkov, kar jim omogoča, da so strateški voditelji v svoji organizaciji. Mark rad svetuje in uči stranke, kako razviti napredne, a hkrati pragmatične strategije trženja prihodkov in jim z integriranimi tržno-tehnološkimi platformami omogočiti osebno, večkanalno sodelovanje. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Frederiksen
  Michael je diplomiral iz računalništva in poslovnih ved, pozneje je diplomiral iz prestižnega danskega multimedijskega programa z najboljšimi rezultati. Njegove posebnosti vključujejo eksperimentiranje z digitalnimi tehnologijami, ustvarjalno smer, oblikovanje uporabniškega vmesnika/spletnega vmesnika za mobilne in mobilne aplikacije ter je soustanovitelj Navdihnite vizualno. 
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  Matt Furneaux
  Matthew Furneaux je veteran lokacijske tehnologije z več kot 20-letnimi izkušnjami pri pomoči globalnim podjetjem pri doseganju strank po vsem svetu. Furneaux je kot direktor lokacijske inteligence pri Loqate, podjetju GBG, odgovoren za strategijo in inovacije. Je tudi strokovnjak za maloprodajo in e-trgovino, medtem ko je bil pri Loqateju, je sodeloval z vodilnimi blagovnimi znamkami e-trgovine, vključno z Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren in Michaels. Preden se je pridružil GBG, je Matthew soustanovil družbo Global Address (kasneje jo je pridobil Trillium Software) in pomagal ustvariti model enotne platforme za globalno storitev preverjanja lokacije. 
 	   Spletna stran  
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  Megan Glover
  Trženje za ustvarjanje povpraševanja BtoB, Megan ima dokazano zgodovino uporabe spletnih in nespletnih trženjskih kanalov za pridobivanje potencialnih strank in spodbujanje zaprtega poslovanja. Takšne posebnosti vključujejo trženje v iskanju in družbenih medijih, prodajno sodelovanje in negovanje, kvalifikacijo potencialnih strank, pretvorbo spletnih mest in blogov. Megan je trenutno direktorica marketinga pri Programska oprema RICS. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Grigsby
  Mike Grigsby se s trženjsko znanostjo ukvarja že več kot 25 let. Bil je direktor tržnih raziskav pri Millward Brown in je zasedal vodilne položaje v podjetjih Hewlett-Packard in Gap. Z bogatimi izkušnjami praktikov, ki so v ospredju marketinške znanosti in analitike podatkov, zdaj vodi prakso strateške maloprodajne analize pri Ciljna baza. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Gunderson
  Mike Gunderson je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Respond Now LLC, produktnega inkubatorja neposrednega odziva, ki malim, srednjim in velikim podjetjem pomaga predstaviti svoje ideje na trgu prek neposrednega trženja. Njeni izdelki vključujejo PostReminder, VoteReminder in Respond Fast. 
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  Michael Habiger
  Micheal Habiger je izkušen pisec vsebin in prodajalec s 6-letnimi izkušnjami. Trenutno višji trženjski strokovnjak pri FollowUpFred. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Micah Heath
  Micah Heath je direktor raziskav in razvoja izdelkov pri Logični položaj, podjetje Inc. 500 s sedežem v Oregonu s podružnicami po vsej državi. Agencija ponuja celovite rešitve za upravljanje PPC, SEO in rešitve za oblikovanje spletnih strani za velika in mala podjetja, revija Inc. Magazine pa jo je uvrstila na tretje najboljše mesto za delo v Ameriki. 
 	   Spletna stran  
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  Michelle Huff
  Michelle je Zakon o programski opremije glavni direktor trženja in nadzoruje prizadevanja podjetja za trženje blagovne znamke, povpraševanja in širjenja kupcev. Michelle prihaja v Act-On z več kot 17-letnimi izkušnjami in pomaga vodilnim tržnim podjetjem, vključno s Salesforce in Oracle, povezovati stranke s tehnološkimi rešitvami za rast svojega podjetja. Nazadnje je bila Michelle generalna direktorica oddelka Data.com družbe Salesforce, potem ko je bila v skupini podpredsednica za trženje. Pred svojim mandatom v Salesforce je bila Michelle višja direktorica v podjetju Oracle in višja vodja trženja izdelkov pri podjetju Stellent (ki ga je prevzel Oracle). 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Stelzner
  Michael Stelzner je ustanovitelj podjetja Social Media Examiner, avtor knjige, Pisanje belih dokumentov: Kako ujeti bralce in jih ohraniti angažirane in Poročilo o socialnem medijskem tržišču, in človek, ki stoji za velikimi vrhovi, kot je Vrh o uspehu socialnih medijev. Kot inovativni vodja misli in izkušeni tržnik je Stelzner pridobil polno spoštovanje tako voditeljev družabnih medijev kot strokovnjakov za tržno poslovanje. V manj kot 18 mesecih je SocialMediaExaminer.com od začetka narasel do več kot 94,000 dnevnih naročnikov na e-pošto in ima zdaj več kot 600,000 mesečnih bralcev in 150,000 naročnikov na e-pošto. Načela, ki jih Stelzner uči, so prav koncepti, ki so mu pomagali zgraditi dve zelo uspešni podjetji, zaradi česar je postal vodilni strokovnjak v obeh panogah. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Martha Jameson
  Martha Jameson je urednica vsebin in lektorica za Essayassistant.org in AcademicBrits. Preden je Martha našla strast do pisanja, je delala kot spletna oblikovalka in vodja. Njene glavne prioritete so uporaba njenih izkušenj, motivacije in znanja za pomoč bralcem v spletnih dnevnikih OriginWrititions. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Jones
  Kot pomočnik direktorja plačanega iskanja za akronim je Mike strokovnjak za trženje digitalnih medijev in strateg za oglaševalske akcije za plačano iskanje. Prinaša pet let izkušenj na področju trženja prek iskalnikov in je ustvaril in upravljal proračune oglaševalskih akcij, ki presegajo 10 milijonov $+. Mike je usklajeval in vodil izvajanje strateških kampanj SEM in kreativnega razvoja, ki se je uskladil s poslovnimi cilji naročnika, pri čemer je obsežno delal na več platformah za upravljanje, vključno z Search 360, Google Ads Editor in Microsoft Ad Editor. George je diplomiral iz marketinga na državni univerzi Pennsylvania. 
 	   Spletna stran  
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  Margaret Lee
  Margaret je izkušena marketinška strokovnjakinja z več kot 14-letnimi izkušnjami v panogi, znana po svoji strateški viziji in vodstveni sposobnosti. Njeno strokovno znanje se razteza na različne vidike trženja, vključno s strategijo in izvajanjem trženja B2B in odnosov z javnostmi, harmonične uskladitve funkcij trženja, prodaje in izdelkov ter pionirskih tehnik za nastavitev terminov za opolnomočenje prodajnih ekip. Je vizionarka, ko gre za izgradnjo podatkovno vodenih analitičnih sistemov, ki na novo definirajo trženjske strategije. 
 	   Spletna stran  
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  Michael Korsunski
  Michael Korsunsky ima z raznoliko mešanico podjetniških izkušenj in izkušenj podjetja Fortune 500 edinstveno kombinacijo marketinške analitike, vedenjskega ciljanja ter veščin upravljanja tehnologije in občinstva, kar mu omogoča, da pomaga pri MGID Inc. rast v ZDA Pred MGID je Korsunsky zasedel mesto višjega podpredsednika v AUDIENCEX, podjetju za oglaševalsko tehnologijo in trženje, ki ponuja celovite digitalne rešitve za blagovne znamke in agencijske partnerje. Podjetje je za oglaševalce, ki temeljijo na uspešnosti, zagotovilo inteligentno strategijo in dinamične inovacijske rešitve. V zadnjih dveh desetletjih je bil Korsunsky tudi na visokih vodstvenih in strateških položajih v Cyberdefenderju, Legacy Interactiveu, Bidzu, Modniqueu in drugih. 
 	   Spletna stran  
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  Melina Kojčeva
  Melina je vodja trženjskih operacij pri Milengu, specializirana za lokalizacijo in mednarodne tržne strategije 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Koziolek
  Max je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Spektr — platforma za avtomatizacijo pogovornega trženja brez kode za blagovne znamke za pretvorbo strank v iskalnem, družabnem in prikaznem omrežju. Analiza klepetalnic Spectrm, rešitve za avtomatizacijo trženja in pogovorna umetna inteligenca olajšajo prilagajanje uporabniških izkušenj v velikem obsegu. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maks Kremer
  Max Kremer je soustanovitelj in tehnični direktor Preskusni ogenj, vizualni urejevalnik za nastavitev spletne analitike. Max živi, je in diha tehnologijo, motorna kolesa in v zadnjem času tudi projekte prenove "naredi sam". Zima ziba brado. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mukund Krišna
  Mukund je spoznal, da Advocacy Marketing, nov izraz in koncept, odmeva v marketinški domeni, kar odraža idejo o ustvarjanju zagovornikov blagovnih znamk, ki bodo prek kanalov v družabnih omrežjih zagotavljali organski doseg vsebine blagovne znamke. S to mislijo je Mukund ustanovil SOCXO in inkubiral idejo o ustvarjanju preproste, a zmogljive spletne platforme in mobilnega izdelka z blagovno znamko za podjetja, ki bo povezal in izkoristil svojo vojsko zaposlenih, partnerjev in kupcev, da bi bili zagovorniki blagovnih znamk in mikro vplivneži v družabnih medijih. 
 	   Spletna stran  
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  Mikel Lindsaar
  Mikel je serijski podjetnik z izkušnjami, ki segajo od načrtovanja omrežne infrastrukture do VOIP in telefonije vse do razvoja spletnih aplikacij po meri in vodenja uspešnih podjetij SaaS. Je izvršni direktor in ustanovitelj StoreConnect, rešitev Salesforce AppExchange, ki skupaj s Salesforce zagotavlja najzmogljivejšo rešitev za e-trgovino SMB na svetu. 
 	   Spletna stran  
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  Mike Mandell
  Zvezdnik družbenih omrežij in odvetnik Mike Mandell je spremenil svojo spletno prisotnost iz nekaj sto ljudi v več kot 11 milijonov sledilcev. Njegov novi spletni tečaj mala podjetja, startupe in podjetnike uči, kako postati viralni. 
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  Marius Marcus
  Marcus Marius, izvršni direktor in ustanovitelj Marcus Media Network in oglaševalske agencije MarcusADS, je izkušena osebnost v IT in avtomobilski industriji. S številnimi avtoritativnimi spletnimi mesti v različnih nišah in močno zgodovino sodelovanja z velikimi korporacijami se odlikuje pri vzpostavljanju povezav na LinkedInu, vzpostavljanju partnerstev in negovanju poklicnih prijateljstev, medtem ko pušča pomemben vpliv v prodaji in trženju. 
 	   Spletna stran  
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  Michael Maximoff
  Sem soustanovitelj Belkins, #1 uvrščene agencije za pridobivanje potencialnih strank B2B, in Folderly, platforme za rešitve e-pošte, ki jo podpira Google Startups Fund. Z več kot desetletnimi izkušnjami v prodaji in trženju B2B sem izjemno navdušen nad prodajno tehnologijo, zagotavljanjem storitev najboljšega razreda in gradnjo izdelkov, ki spreminjajo industrijo. 
 	   Spletna stran  
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  Mary McKeown-Christie
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  Mór Mester
  Mór Mester je vodja trženja pri Avtomatizacija, enostaven za uporabo avtomatizacije e-poštnega trženja SaaS. Njegova naloga je pomagati malim podjetjem in agencijam pri uvajanju avtomatizacije trženja za povečanje produktivnosti in posledično prihodkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mark Montini
  Mark Montini je glavni direktor za rezultate pri m2M strategije, podjetje s franšiznim trženjem s sedežem v Atlanti, ki je specializirano za strateško povezovanje tehnologije, trženja in podatkov za povečanje končnega rezultata svojih strank. Mark, znan po svoji sposobnosti oblikovanja popolnoma integriranih programov porazdeljenega trženja, je franšizam, podjetjem Fortune 500, zagonskim podjetjem, neprofitnim organizacijam in celo političnim organizacijam pomagal povečati prihodke. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nayomi Chibana
  Nayomi Chibana je novinarka in pisateljica za VismeCenter za vizualno učenje. Magistrirala je iz novinarstva in medijev na univerzi v Hamburgu v Nemčiji, nekaj let pa je bila urednica vodilne latinskoameriške politične preiskovalne revije. Poleg tega, da raziskuje nedavne trende v interaktivnih pripovednih medijih z dolgo obliko, rada potuje in spoznava druge kulture. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Marisa Negri
  Marisa Negri je redna guru za digitalno trženje in honorarna načrtovalka dogodkov. Marisa je diplomirala na Univerzi v Gruziji iz oglaševanja, sociologije in novih medijev, tako s korporacijskimi kot tudi butičnimi izkušnjami na področju poslovnega razvoja, digitalnega marketinga, oglaševanja / PR in načrtovanja dogodkov s podjetji, kot so Electronic Arts, Paramount Pictures, Turner Broadcasting, in Sashay Dogodki. Prihaja iz New Yorka in se je preselila po obeh obalah, zdaj pa kliče Midtown Atlanta domov. 
 	   Spletna stran  
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  Marija Novikova
  Maria je glavna direktorica trženja pri Xenoss, vodi prodajne in trženjske ekipe v podjetju za razvoj programske opreme AdTech & MarTech s sedežem v New Yorku. Z globokim razumevanjem panoge Maria pomaga vodilnim podjetjem, da ostanejo na tekočem z najnovejšimi vpogledi s poglobljeno vsebino, kar jim zagotavlja, da lahko sprejemajo informirane odločitve o razvoju svojih rešitev po meri. Maria, navdušena nad AdTech & MarTech, je skoraj desetletje delala na področju digitalnega trženja. Je tržnica s certifikatom Google, aktivna članica različnih industrijskih skupnosti in članica sveta IAB Tech Lab. 
 	   Spletna stran  
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  Mohsin Ali
  Mohsin je po duši mentor in učitelj. V panogi je že deset let in ljudem z digitalnim marketingom pomaga doseči svoje cilje. Ne gre samo za pridobivanje več prometa ali boljšo pretvorbo – gre za zagotovitev, da lahko učinkovito sporočite svoje sporočilo, da bo vaše občinstvo lahko razumelo, kaj morate storiti! 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mark Packham
  Mark Packham se je DigiCertu pridružil julija 2016 in nadzira strategijo blagovne znamke, vodilno generacijo, vodenje misli, vsebinsko strategijo, odnose z javnostmi, digitalni marketing in odnose z analitiki. Prinaša več kot 20 let izkušenj kot strateški tržnik in vodja globalnih blagovnih znamk, vodil pa je globalne marketinške posle s podjetji, kot so Salesforce.com, Microsoft, Verizon in Abbott. 
 	   Spletna stran  
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  Michael Peggs
  Michael Peggs je ustanovitelj podjetja Marccx Media, agencija za digitalno trženje, specializirana za SEO in Content Marketing. Pred Marcxxom je Peggs delal pri Googlu pri razvoju poslovanja, oblikoval je digitalne medije in oglaševalska partnerstva. Je tudi bloger in podcaster, ki gosti iTunes Top 10 New & Noteworthy Podcast You University. 
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  Mario Pešev
  Mario Peshev je novoimenovani izvršni direktor Rush.app, vodilne rešitve za avtomatizacijo po nakupu za platforme e-trgovine, ki delujejo na Shopify. Junija 2023 je podjetje objavilo, da se je Peshev, uspešen in priznan podjetnik in poslovni svetovalec, pridružil podjetju kot novi izvršni direktor. Peshev ima bogato zgodovino podjetništva, saj je uspešno zgradil več podjetij s sedemmestno vrednostjo. Je uspešen angelski vlagatelj, podkovan poslovni svetovalec, ki je pomagal več kot 400 podjetjem razširiti in izboljšati njihove procese, in plodovit avtor, čigar delo je bilo predstavljeno na več kot 30 univerzah. Mario je tudi izvršni direktor DevriX, globalne WordPress agencije, ki služi industrijam od založništva do finančne tehnologije, zdravstva, e-trgovine in več. Peshev opolnomoči podjetnike z modrimi nasveti prek svetovanja Growth Shuttle in s podporo lokalnim in globalnim ambicioznim tehnologom s štipendijami, pripravništvom in izobraževalnimi priložnostmi. Mario je tudi angelski vlagatelj pri SeedBlink. 
 	   Spletna stran  
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  Madhu Puranik
  Madhu Puranik je ustanovitelj in izvršni direktor Revlitix, platforma za analizo prihodkov, ki uporablja AI za avtomatizacijo analitike za skupine za prihodke. Rad deli svoje misli o zagonskih podjetjih, B2B trženju, prihodkovnem trženju, tržni analitiki in zadevah v zvezi z orodji SaaS. 
 	   Spletna stran  
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  Mehul Rajput
  Mehul Rajput je izvršni direktor podjetja Mindinventura, podjetje, ki globalnim strankam ponuja storitve za razvoj mobilnih aplikacij na platformah iOS in Android. Rad piše o mobilnih tehnologijah, razvoju aplikacij, startupih, podjetništvu in trženju mobilnih aplikacij. Je redni sodelavec za podjetnike, HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community in mnoge druge. 
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  Michael Ray
  Michael je direktor družbenih medijev pri STIR Oglaševanje in integrirano trženje. Družbeni mediji so zanj več kot le delo, strast, ki je Michaelu omogočila, da svojo ustvarjalnost, analitični um in ljubezen do storitev za stranke združi v kariero, ki je vedno zahtevna in nikoli dolgočasna. 
 	   Spletna stran  
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  Michael Reynolds
  Sem podjetnik že več kot dve desetletji in sem zgradil in prodal več podjetij, vključno z agencijo za digitalno trženje, podjetjem za programsko opremo in drugimi storitvenimi podjetji. Zaradi svojega poslovnega ozadja svojim strankam pogosto pomagam pri podobnih izzivih, vključno z ustanovitvijo podjetja ali gradnjo in optimizacijo podjetja. 
 	   Spletna stran  
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  Manash Sahoo
  Manash ima več kot 30 let izkušenj pri razvoju, skaliranju in integraciji programske opreme kot storitvenih rešitev. Kot soustanovitelj in partner pri DK New Media, Manash je odgovoren za ocenjevanje in razvoj njihovih strank in talentov za notranji razvoj, dajanje prednosti in implementacije avtomatiziranih rešitev ter razvoj kompleksnih, razširljivih integracij. 
 	   Spletna stran  
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  Mike Saldi
  Odgovoren za vse uspehe, podporo, storitve in partnerstva strank pri preact. Preact je storitev za uspeh strank v oblaku, ki podjetjem, ki naročajo programsko opremo, pomaga povečati življenjsko vrednost kupcev z zmanjšanjem odtoka, pridobivanjem novih plačljivih strank in povečanjem prihodkov uporabnikov. Preact modelira vzorce uporabe in vedenjske vzorce z uporabo analitike velikih podatkov, vedenjske znanosti in strojnega učenja. 
 	   Spletna stran  
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  Matej Šmoldt
  Matthew Schmoldt je tržni prodajalec interneta od leta 2009. Je ustanovitelj podjetja ohthethingsyoucanbuy.com, kraj, kjer se rimuje o neverjetnih izdelkih. 
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  Michael Schultz
  Michael Schultz vodi marketing in poslovni razvoj za ClearSlide. Pred ClearSlide je bil podpredsednik strateških zavezništev pri DocuSign, kjer je v treh letih hitre rasti oblikoval in vodil ključna partnerstva in programe podjetja. Michael je skoraj osem let preživel v korporaciji Microsoft v različnih vlogah pri upravljanju izdelkov in trženju SaaS po nakupu spletne konference PlaceWare. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Shanahan
  Matt Shanahan je direktor za skupnost Azuqua, podjetje, ki podjetjem pomaga avtomatizirati potek dela med aplikacijami SaaS, vključno s socialnimi sistemi, e-pošto, avtomatizacijo trženja ali CRM sistemi, ki so ključnega pomena za uspeh strank. Matt ima skoraj 30 let izkušenj v tehnološki industriji, od Accenture do startupov. Je dokazan podjetnik kot podpredsednik trženja in upravljanja izdelkov za Documentum od zagona do prve javne ponudbe in nazadnje kot soustanovitelj in SVP strategije za skavtsko analitiko. 
 	   Spletna stran  
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  Michael Shearer
  Michael je direktor trženja podjetja Neto rezultati. Michael je kreativen, strateški in inovativen trženjski tehnolog, ki dosega uspeh s prepoznavanjem vzorcev, razvojem kreativnih rešitev in izkoriščanjem najsodobnejše tehnologije za povečanje prepoznavnosti blagovne znamke v podporo trženjskim in prodajnim ciljem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Stone
  Matt Stone je višji podpredsednik trženja pri Verisk Marketing Solutions, vodilnem podatkovnem partnerju za zavarovalniško in hipotekarno industrijo. Matt ima 25 let izkušenj s spodbujanjem zvestobe, spletnega pridobivanja in prihodkov za novoustanovljena podjetja SaaS in svetovne tehnološke znamke. Preden se je pridružil podjetju Jornaya, podjetju Verisk, je Matt opravljal izvršne vloge pri Photon, 1E in Real Capital Analytics. 
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  Molly Stovold
  Sem Molly, pisateljica vsebine pri Procesna ulica z odliko prve stopnje iz razvojnih študij in španščine. Tako rada pišem, da imam tudi svoj blog, kjer pišem o vsem, kar me zanima; od samostojnega potovanja do premišljenega življenja. Preverite na mollystovold.com. 
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  Max Sudyin
  Max je vodilna stranka pri uspehu pri Pushwoosh. Strankam SMB in Enterprise omogoča, da povečajo svoje projekte avtomatizacije trženja za večje zadrževanje in prihodek. 
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  Mike Szczesny
  Mike Szczesny je lastnik in podpredsednik podjetja EDCO Awards & Specialties, predanega dobavitelja izdelkov za priznanje zaposlenih, blagovnih znamk in športnih nagrad. Szczesny je ponosen na zmožnost EDCO, da podjetjem pomaga pri izražanju hvaležnosti in spoštovanja svojim zaposlenim, kot so nagrade za obletnico dela. Živi v Fort Lauderdaleu na Floridi. 
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  Mark Tanner
  Mark je soustanovitelj in direktor tehnične službe, ki vodi prodajo in poslovanje podjetja Qwilr ter je pomagal zgraditi popolnoma oddaljeno prodajno skupino po vsem svetu. V Googlu je pomagal ustvariti številna založniška partnerstva, ki so privedla do Google Play Books in e-knjig v Androidu. Leta 2013 se je preselil nazaj v Avstralijo in s soustanoviteljem Dylanom Baskinom ustanovil podjetje Qwilr, da bi z dokumenti znova iznašel poslovno komunikacijo. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Tirone
  Mike je višji strateg digitalnega marketinga za R2i. Izjemno je navdušen nad vsebino; ustvarjanje, trženje, uživanje, analiziranje in izboljšanje. Kot naravni komunikator z diplomo iz pisanja, leti lastništva fotografskega podjetja in zasvojenosti s svetom digitalnega trženja, se moje izkušnje in strasti čudovito združujejo kot starejši strateg za digitalno trženje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Madhavi Vaidya
  Madhavi je ustvarjalka vsebin z več kot 8-letnimi izkušnjami v B2B industriji. Kot izkušena avtorica vsebin je njen cilj s svojimi edinstvenimi veščinami pisanja vsebin podjetjem dodati vrednost. S svojo ljubeznijo do pisane besede želi vzpostaviti jezikovni most med tehnologijo in poslovnim svetom. Poleg pisanja vsebine rada slika in kuha! 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mick Wilson
  Mick Wilson, podpredsednik za uspeh strank pri Rio SEO. Mick je strokovnjak za interaktivno trženje z več kot 15-letnimi izkušnjami na področju digitalnega, CRM in lokalnega marketinga. V podjetju Rio SEO vodi skupino za uspeh strank in je v podjetju od njegovega začetka. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madelyn Wing
  Madelyn Wing je direktorica trženja izdelkov in strank pri CallRail in ljubi vse vhodno in digitalno trženje. Madelyn se zdaj osredotoča na uspeh strank in oblikovanje skupnosti, zato svoj čas osredotoča na pomoč kupcem, da odkrijejo odlične tehnološke izdelke, ki rešujejo njihove najbolj zmedene trženjske težave. Kot samooklicana digitalna piflarka rada povezuje pike med podatki, da malim podjetjem pomaga povečati število spletnih konverzij in doseči močne rezultate. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Mohammad Yasin
  Muhammad Yasin je direktor trženja pri PERQ (www.perq.com) in objavljeni avtor, ki trdno verjame v večkanalno oglaševanje, ki prinaša rezultate prek tradicionalnih in digitalnih medijev. Njegovo delo je bilo priznano za odličnost v publikacijah, kot so INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb in Buzzfeed. Njegovo znanje v operacijah, ozaveščenosti o blagovni znamki in strategiji digitalnega marketinga vodi do podatkovnega pristopa k ustvarjanju in izpolnjevanju razširljivih kampanj za medijsko trženje. 
 	   Spletna stran  
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  Natalija Andrejčuk
  Nataliya Andreychuk je izvršna direktorica podjetja Viseven, globalnega ponudnika storitev MarTech za znanosti o življenju in farmacevtsko industrijo. Je ena najboljših strokovnjakinj za digitalno farmacevtsko trženje in implementacijo digitalnih vsebin ter ima za seboj več kot 12 let trdnega vodenja. Andreychuk je med najmočnejšimi voditeljicami v svetu marketinške tehnologije. Njeno obsežno znanje na področjih informacijske tehnologije, marketinga, prodaje in farmacije jo loči od konkurence. 
 	   Spletna stran  
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  Nathan Barnett
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  Neil Berman
  Neil Berman je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Delivra, ponudnik storitev e-poštnega trženja in strateško svetovanje. Skoraj 20 let v industriji programske opreme Berman še naprej vodi strast do iskanja inovativnih rešitev, ki strankam pomagajo zmagati v njihovi panogi. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Burke
  Nate Burke je Diginius ustanovil leta 2011. Znan je kot zgodnji pionir e-trgovine in podjetnik. Prvo internetno podjetje je ustanovil leta 1997 in je dvakrat nominiran za podjetje Ernst & Young podjetnik leta. Diplomiral je iz računalništva in MBA na Univerzi v Alabami. 
 	   Spletna stran  
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  Nick Casares
  Nick Casares je vodja produkta pri PolyientX - način Web3 za nagrajevanje strank, skupnosti in oboževalcev. Povežite se z Nickom na LinkedInu in Twitterju. 
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  Nathan Chandra
  Nathan je soustanovitelj WeLink, platforma za spremljanje in ciljno usmerjanje oglasov na družbenih omrežjih, ki usmerja vrednost iz družbenih pogovorov, ki temeljijo na lokaciji, in tržnikom omogoča, da na sofisticirani preprosti nadzorni plošči filtrirajo ogromne količine socialnih podatkov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Chasinov
  Nick Chasinov je ustanovitelj in izvršni direktor Teknicks, agencije za trženje rasti, ki odpira trajnostno, ubranljivo in kompleksno rast izdelkov za podjetja SaaS. 
 	   Spletna stran  
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  Nir Debbi
  Nir Debbi je soustanovitelj in vodja prodaje in trženja pri Global-e. Nir ima več kot 10 let izkušenj s strateškim načrtovanjem in razvojem poslovanja v visokotehnološkem in finančnem sektorju. Preden je bil soustanovitelj Global-e, je služboval kot SVP, vodja oddelka za strategijo in BizDev v banki Hapoalim, po mandatu vodje maloprodajne strategije banke. Ima tudi MBA in univ. ekonomije, oba z univerze v Tel Avivu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nikola Đorđević
  Nikola Djordjevic, dr.med., Vodja vsebine na MedAlertHelp.org. Nikola je doktor medicine, ki je leta 2018 začel s projektom iz strasti, da pomaga drugim, zlasti starejšim. Poleg pregleda sistemov zdravstvenega opozarjanja piše tudi blog, posvečen zdravju, staranju, upokojitvi in drugim temam, povezanim s starejšimi. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nataša Đukanović
  Nataša Đukanović je po izobrazbi ekonomistka, direktorica prodaje in trženja podjetja Domena.ME, mednarodno tehnološko podjetje, ki upravlja internetno domeno ".ME." Vso svojo kariero je preživela na stičišču bančništva, družbenih omrežij, vodenja in tehnologije ter nenehno poskuša ugotoviti skrivnost, da je hkrati na treh različnih mestih. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Nate Gadžibalajev
  Nate je ustanovitelj podjetja Amplifr, storitev, ki posameznikom in podjetjem pomaga s samodejnim razporejanjem objav v družabnih omrežjih, s čimer jim pomaga zaslužiti več denarja. Z izkušnjami na področju upravljanja izdelkov, poslovnega razvoja in mednarodne rasti želi pomagati posameznikom in podjetjem, tako da jim pokaže, kako lahko še naprej donosno in učinkovito rastejo svoje občinstvo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Holmes
  Nate Holmes je koordinator trženja za Widen Enterprises in razširitev blagovne znamke Smartimage. Nate se močno zanima za upravljanje blagovnih znamk, vsebinski marketing in marketinško analitiko. Nate uživa v delu z ljudmi iz različnih okolij v organizacijah vseh velikosti, od skupin za tržno komuniciranje v večjih podjetjih do direktorjev malih in srednje velikih podjetij. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Carter
  Nick Carter je resnično podjetnik po srcu. Navdušen je nad podjetništvom na splošno. Nick je v svoji karieri ustanovil in vodil 5 podjetij. Njegov glavni cilj je, da se zabava z različnimi razburljivimi poslovnimi priložnostmi in novimi dogodivščinami. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nikhil Raj
  Nikhil Raj ima 7+ let izkušenj na področju SEO in digitalnega marketinga. Neposredno je sodeloval z Douglas Karr za upravljanje številnih regionalnih in nacionalnih strank z njihovo lokalno, nacionalno in mednarodno optimizacijo iskalnikov. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nitin Lahoti
  Nitin je soustanovitelj podjetja Mobisoft Infotech, podjetja za digitalne rešitve. Mobisoft Infotech sodeluje s podjetji vseh velikosti pri gradnji, izboljšanju in razširjanju izdelkov na različnih platformah z izkoriščanjem motečih tehnologij in združevanjem oblikovanja, inženiringa in inovacij, da bodo naše stranke uspešne. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Noel Reinhold
  Potem ko je pred tem delal kot direktor tehnologije pri strokovnjaku za trženje vsebin Taylor & Pond Digital Marketing Agency, Noel Reinhold prenaša svoje strokovno znanje na pospeševalnik e-trgovine Front Row. Predan je sodelovanju z razvojno ekipo in našimi strankami, da bi zagotovili, da so naše rešitve prilagojene njihovim posebnim potrebam in ciljem ter zagotavljajo rezultate, ki resnično pomenijo razliko. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Noemi Rhodes
  Noemi kot pridružena vodja plačanega iskanja za akronim prinaša skoraj desetletje celovitega digitalnega trženja in medfunkcionalnega strokovnega znanja pri oblikovanju strategij, izvajanju in sodelovanju pri pobudah za plačane medije. Izkoriščanje MFA pri pisanju in objavljanju; vertikalne izkušnje na področju financ, zdravstva in B2B; in ozadje na področju socialnega, plačljivega, SEO, e-poštnega in spletnega razvoja – Noemi si prizadeva zavzeti perspektivo iz zraka in gledati na posamezne akcije kot na del širše celote, ki je na koncu osredotočena na spodbujanje poslovne vrednosti. To vključuje pristop, osredotočen na podatke, ki izolira rešitve z jasnim prepoznavanjem težav in racionalizacijo učinkovitosti, hkrati pa daje prostor za človeško ustvarjalnost in povezovanje. 
 	   Spletna stran  
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  Nina Ritz
  Nina je tehnična raziskovalka in pisateljica pri DesignRush, B2B tržnica, ki povezuje blagovne znamke z agencijami. Rada deli svoje izkušnje in smiselne vsebine, ki izobražujejo in navdihujejo ljudi. Njeni glavni interesi so spletno oblikovanje in trženje. V prostem času, ko je odsotna od računalnika, rada dela jogo in se vozi s kolesom. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Slade
  Nick je soustanovitelj Cipher Sports Technology Group. Je zelo izkušen vodja na področju medijev, digitalnih vsebin, odnosov z javnostmi in komunikacij. Ustvarjalen in strateški mislec, ki uspeva v hitro razvijajočem se okolju, Nick vedno išče vznemirljive projekte in nove izzive. 
 	   Spletna stran  
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  Neil Thacker
  Neil je bil vodja Go to Market pri PlayBox Technology. Njegova vloga vključuje zasnovo, izvajanje in razvoj mednarodnih strategij digitalnega trženja za svetovne trge radiodifuzije. V okviru te vloge učinkovito vodi oblikovanje & kreativo, razvoj vsebin in druge aktivnosti v okviru digitalnega marketinga. Poleg tega opravlja vsakodnevne prodajne aktivnosti in si prizadeva vzdrževati optimalne odnose s strankami, trgovci in distributerji. Neil je finalist nagrade IABM Andrew Jones za mlado osebo leta. 
 	   Spletna stran  
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  Nick Wentz
  Nick Wentz je Clearbitpodpredsednik marketinga. V tej vlogi pomaga Clearbitu doseči B2B podjetja, ki poskušajo bolje razumeti svoje stranke in optimizirati njihov digitalni tok. Ima več kot desetletje izkušenj s trženjem, z globokim strokovnim znanjem pri ustvarjanju povpraševanja in trženju rasti. 
 	   Spletna stran  
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  Olga Bondareva
  V času študija je bila Olga udeleženka programa Microsoft Student Partners in služila kot Microsoftov tehnološki evangelist. Po končanem študiju je začela delati pri Microsoftu kot strokovnjakinja za digitalni marketing in hitro napredovala do pozicije Social Media Marketing Lead v srednji in vzhodni Evropi. Pri Microsoftu je bila odgovorna za družbene medije podjetja v Srednji in Vzhodni Evropi, digitalne projekte, Social Selling in Employee Advocacy programe. Po odhodu iz Microsofta je postala soustanoviteljica in izvršna direktorica pri ModumUp. 
 	   Spletna stran  
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  Oscar Florea
  Oskar je Spiralitiki " najmodrejši Spletni strokovnjak za odnose z javnostmi. Njegove izjemne veščine gradnje odnosov so izpopolnile dolgoletne izkušnje, ki podjetjem v vseh panogah pomagajo pri upravljanju podobe njihove blagovne znamke. Ta tip za zajtrk poje strateško doseganje! 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Owen Hemsath
  Owen Hemsath je strokovnjak za YouTube in preživelec raka. Predsednik Videospot, Owen je globalno podjetje zgradil iz preprostega YouTube kanal. Je zelo cenjen strokovnjak za teme, povezane z YouTubom, videooglasi na Facebooku, oblikovanjem spletnih strani in video trženjem. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Oleksij Raboš
  Oleksii Rabosh je vodja skupine za uspeh strank pri Jooble. Kot član Jooble's Customer Success Team je bil Oleksii odgovoren za iskanje in implementacijo rešitev, ki izpolnjujejo cilje strank, analiziranje uspešnosti kampanj in sodelovanje z drugimi oddelki za povečanje vrednosti za naše stranke. Oleksii je upravljal portfelj več kot 50 strank na različnih trgih. Kot vodja ekipe za uspeh strank se je Oleksii osredotočil na vzdrževanje proaktivnega, na stranke osredotočenega in na podatkih vodenega prodajnega pristopa, ki našim strankam pomaga kar najbolje izkoristiti njihov potencial v sodobnem trženju oglasov za zaposlitev. 
 	   Spletna stran  
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  Olivia Ryan
  Olivia je strastna blogerka, ki piše o temah digitalnega marketinga, kariere in samorazvoja. Nenehno se poskuša naučiti nekaj novega in to izkušnjo deliti na različnih spletnih mestih. 
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  Oliva Saikia
  Oliva ima 6+ let izkušenj s področja trženja in razvoja podjetij na več lokacijah z velikimi in majhnimi organizacijami. Trenutno je vodja marketinga v Poketu. žep je platforma za upravljanje zvestobe v oblaku, ki podjetjem pomaga zadržati stranke in povečati prodajo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ohad Samet
  Ohad Samet je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja TrueAccord, prva tovrstna algoritemska obnovitvena platforma. TrueAccord s pomočjo strojnega učenja, vedenjske analitike in humanističnega pristopa pomaga podjetjem in malim podjetjem izterjati neporavnana plačila in ohranjati pozitivne odnose s strankami. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Osman Sirin
  Pemavor ponuja več orodij za digitalno trženje za strokovnjake za trženje uspešnosti v obsežnih paketih za različne zahteve. Pomagamo vam pri avtomatizaciji procesov na podlagi podatkov pri vodenju oglaševalskih akcij za oglase, nakupovanje, ponudbe in različne druge tržne storitve. 
 	   Spletna stran  
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  Peter Arvai
  Peter je izvršni direktor podjetja Prezi, interaktivna predstavitvena programska oprema, ki jo je leta 2008 ustanovil z Adamom Somlai-Fischerjem in Péterjem Halácsyjem, arhitektom in inovatorjem, kot sredstvo za ustvarjanje bolj nepozabnih in privlačnih načinov za izmenjavo zgodb. Preden je Peter ustanovil podjetje Prezi, je Peter ustanovil podjetje omvard.se, ki združuje podatke o izidih zdravljenja bolnišničnih bolnikov, poleg tega pa je razvilo prvo mobilno čitalnico novic na svetu, da so ljudje lahko spremljali pogovore TED iz svojih mobilnih naprav. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Posner
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia je serijski podjetnik in globok poznavalec industrije vplivnega marketinga. Njegovi projekti vključujejo kreativno marketinško agencijo za vplivneže Famesters ter platformo za odkrivanje vplivnežev in trženjsko obveščanje BuzzGuru. 
 	   Spletna stran  
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  Paul Brenner
  Z več kot 25-letnimi izkušnjami na področju vodenja medijev in zabave ter tehnologije je Paul Brenner opravljal več vlog v oddelku, vključno s predsednikom oddelka pri Emmis Operating Company. Kot predsednik NextRadio/TagStation se je njegovo delo osredotočilo na globalne inovacije z aktiviranjem FM Chip-a v vseh pametnih telefonih za merjenje občinstva, izboljšano uporabniško izkušnjo v avtomobilu in platforme za pripisovanje podatkov za vse radiodifuzne radijske postaje. Leta 2019 se je pridružil Paul Vibenomika kot vodja strategije za pomoč pri razvoju strategije trženja za prvo tržno oglaševalsko rešitev Audio Out-of-Home™ podjetja. Po uspešnem lansiranju je bil Brenner povišan v predsednika Audio OOH, da bi nadzoroval vsa prizadevanja v zvezi z dejavnostjo ustvarjanja prihodkov in s tem povezanimi partnerstvi, pred kratkim pa se je pridružil raziskovalnemu odboru DPAA in novemu odboru za maloprodajne medije IAB. 
 	   Spletna stran  
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  Paul Chaney
  Paul Chaney je uslužbenec za mala podjetja. Zajema novice iz panoge, vključno z intervjuji z vodstvenimi delavci in voditelji v panogi o izdelkih, storitvah in trendih, ki vplivajo na mala podjetja. Je veteran, ki se ukvarja z internetnim trženjem in ima 20 let izkušenj pri pomoči malim podjetjem pri učenju uporabe spleta za tržne namene. Prej je bil urednik spletnega marketinga danes in dolgoletni sodelujoči urednik za praktično elektronsko poslovanje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Childs
  Paul Childs je veteran oglaševalske tehnologije z več kot 15-letnimi izkušnjami pri gradnji in rasti globalnih podjetij za mobilno oglaševanje v programskem prostoru na strani povpraševanja in ponudbe. Zasedal je številne višje vodstvene položaje na ravni VP in C, ki zajemajo poslovni razvoj, poslovanje, prodajo in trženje. Paul je leta 2008 soustanovil Adfonic, ki je postal eden vodilnih mobilnih DSP-jev na svetu. Pred kratkim je bil Paul glavni davčni urad pri Smadexu, kjer je pomagal pri rasti in izstopu iz podjetja Entravision. Paul je trenutno podpredsednik za poslovni razvoj pri MOLOCO. 
 	   Spletna stran  
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  Prasanna Chitanand
  Prasanna je višji strokovnjak za SEO pri Express Analytics. Ima izkušnje na področju SEO, družbenih medijev, bloganja, spletnega upravljanja ugleda, Google Ads in optimizacije videoposnetkov YouTube. 
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  Poulomi Damany
  Poulomi Damany ima več kot 15 let izkušenj na področju programske opreme za podjetja, rudarjenja podatkov, združevanja v grozde in upravljanja podatkov. Poulomi vodi upravljanje izdelkov in trženje za edinstveno podatkovno skladišče BitYota v oblaku. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Pete Eppele
  Pete prinaša 20 let izkušenj s strategijo izdelkov in pomaga podjetjem Fortune 500, da izkoristijo Big Data za izboljšanje poslovne uspešnosti. Kot starejši podpredsednik za izdelke in znanost je Pete odgovoren za vodenje Odličnoprizadevanja za raziskave in razvoj ter opredelitev življenjskega cikla in zahtev izdelka. Pred Zilliantom je bil Pete podpredsednik oddelka za trženje izdelkov pri podjetju Yclip. Pred Yclipom je Pete upravljal zelo razširljive aplikacije za rudarjenje podatkov in podporo pri odločanju KD1, ki so jih uporabljali Walgreens, Lowe's Home Improvement in Pepsi / Frito Lay. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Pam Erlichman
  Pam Erlichman je vodja marketinga za Jebbit. Z več kot 25-letnimi izkušnjami na trženju je Pam odgovorna za blagovno znamko Jebbit in tržno strategijo. Preden se je pridružila Jebbitu, je bila Pam podpredsednica trženja za Oracle Data Cloud, ki je vključevala ustvarjanje in rast prvih blagovnih znamk Oracle Data Cloud v industriji The Data Hotline in The Data Lab; zagotavljanje podatkovne strategije in izobraževanja partnerjem blagovnih znamk, medijem in agencijam. Pam se je Oracle Data Cloud pridružila prek prevzema družbe Datalogix, kjer je od samega začetka ustvarila in razvijala marketinško funkcijo. Pred Datalogixom je Pam delala pri Digitasu in vodila odnose s svetovnimi blagovnimi znamkami, vključno z Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines in Progressive Insurance. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Pauline Farris
  Pauline govori portugalsko, angleško, špansko in italijansko. Prepotovala je svet, da bi se potopila v nove kulture in se naučila jezikov. Danes je ponosna, da je članica združenja ameriških prevajalcev z glasovalno pravico in aktivna udeleženka sveta vodstva njegove divizije za portugalski jezik. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Polina Haryacha
  Polina Haryacha je ustanoviteljica CloutBoost, podatkovno usmerjena, na pridobivanje usmerjena marketinška agencija, ki združuje blagovne znamke s podobno mislečimi igralci. Z več kot desetletnimi izkušnjami na področju trženja izdelkov, pridobivanja uporabnikov in tržne analitike je Polina znana strokovnjakinja za TechCrunch, AdExchanger, Adweek in druge industrijske medije. Je tudi govornica na vrhunskih konvencijah o digitalnem trženju, vključno z Digital Summit in PubCon, kjer deli svoje strokovno znanje pri uvajanju in razvijanju iger za mobilne, osebne računalnike in konzole. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Peter Ibara
  Peter Ibara je izkušen strokovnjak s strastjo do dela na stičišču inovativnosti, učinka in odgovornosti. Z močnim ozadjem povezovanja ljudi in ekip s strateškimi cilji organizacije je Peter zgradil impresivno kariero na področju oglaševalske tehnologije in platform za podatke o strankah. Peter trenutno dela kot vodja rešitev AdTech za Amperity, platformo za podatke o strankah, ki uporablja AI za zagotavljanje celovitega in uporabnega Customer 360. V tej vlogi Peter vodi strategijo izdelkov Amperity v digitalnih medijih, maloprodajnih medijskih omrežjih in podatkih drugih ponudnikov. sodelovanje, adtech partnerstva in lastna aktivacija po piškotkih. 
 	   Spletna stran  
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  PJ Taei
  PJ je ustanovitelj in predsednik podjetja Uscreen, vse v enem video platforma monetizacije ki video podjetnikom in ustvarjalcem omogoča, da monetizirajo svojo vsebino in okoli svojih videoposnetkov gradijo uspešne skupnosti in podjetja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Filip Kušmaro
  Philip Kushmaro, podpredsednik operacij pri Ranky, se je rodil v Kanadi dedku Commodoreja 64 Guruja in očetu, ki sovraži vse digitalno, kar ga je razvilo v nekoga, ki ne samo, da ima rad vse digitalno, ampak to rada razlaga. Je programski inženir, Microsoftov strokovnjak za IT, spletni skrbnik in še veliko več. Nekega dne se je odločil, da bo vse prepustil razširitvi svoje ustvarjalne strani. Pisanje o stvareh, ki jih sovraži, je postalo več kot hobi. Ko ne piše spletnih dnevnikov ali dela, kar počne, ga najdete na treningu v telovadnici v MMA in brazilskem Jiu Jitsuju. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Phil Lockhart
  Phil Lockhart je glavni digitalni direktor in partner v digitalnem svetovalnem podjetju Credera. Ima bogate izkušnje na področju digitalne transformacije, omogočanja martech in e-trgovine. Njegove izkušnje vključujejo razvoj metodologij za celotno podjetje, ki obsegajo digitalno preobrazbo, integracijo arhitekture marTech, potovanja strank, omogočanje AdTech, marketinško orkestracijo in avtomatizacijo, vsebinsko inteligenco, analitiko in dodeljevanje, A/B in multivariatno testiranje ter optimizacijo konverzij. Phil je odgovoren za dobiček in izgubo na vseh področjih martech in digitalne zmogljivosti Credera. 
 	   Spletna stran  
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  Paul-Louis Valat
  Paul-Louis je vodja prometa na Plezi, programska oprema za avtomatizacijo trženja B2B za tržnike. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Obod
  Pavel Obod je podjetnik, ustanovitelj Studio Sloboda, in nepremičninski vlagatelj. Rad se povezuje s podjetniki in ustanovil je številne poslovne klube za direktorje, prodajo in vodje projektov v Ukrajini in Belorusiji. 
 	   Spletna stran  
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  Paul Okhrem
  Svetovalec za razvoj digitalnih izdelkov in e-trgovino z 10+ leti izkušenj. Heker za digitalno rast in ustanovitelj pri Elogic Commerce. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Peo Persson
  Peo je strateg za digitalni marketing z izkušnjami na področju svetovanja in podjetništva. Preden je leta 2013 soustanovil DanAds, je imel več visokih vlog v medijih in IT-industriji s skoraj desetletnimi izkušnjami na področju oglaševalskih inovacij. Peo je bil tudi del ustanovne ekipe za Hybris Empire, podjetje za digitalne medije in oglaševanje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Portman
  Philip Portman je ustanovitelj/izvršni direktor Textdrip, poslovne platforme za pošiljanje sporočil za zavarovanja, hipoteke, nepremičnine in solarno prodajo. Od začetka je ustvaril več zagonskih podjetij, kot so; landlineremover.com, argosautomation.com in recruitdrip.com. Je vodilni strokovnjak za SMS marketing in avtomatizacijo v digitalnem marketingu. 
 	   Spletna stran  
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  Petri Rahja
  Petri Rahja je ustanoviteljica in izvršna direktorica podjetja Posnetek, mobilna platforma za množično fotografiranje fotografij in videov. Poleg poklicnih izkušenj na področju IT ima Petri tudi izkušnje s poslovnim upravljanjem, ki trajajo več kot 20 let. Njegova prejšnja podjetja so Accenture, BEA Systems Inc., Iobox Oy, CRF Box Oy in Iprbox Oy. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Tripp
  Patrick Tripp prinaša 17 let izkušenj v tehnološki, svetovalni in tržni industriji na vlogo podpredsednika strategije izdelkov za platformo za konvergentno trženje pri RedPoint Global. Prej je bil Patrick v podjetju Adobe zadolžen za e-pošto in čezkanalno tržno strategijo. Pred tem je vodil strategijo tržnih rešitev v realnem času pri podjetju Neolane, ki ga je Adobe prevzel leta 2013. 
 	   Spletna stran  
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  Pamela Webber
  Pamela Webber je direktorica trženja pri 99designs, največji spletni trg grafičnega oblikovanja na svetu. Pri 99designs Pamela vodi globalno marketinško ekipo, odgovorno za spodbujanje pridobivanja strank in povečanje življenjske vrednosti strank. Poleg svojih izkušenj kot tržnica Pamela prinaša številne izkušnje iz prve roke kot podjetnica v e-trgovini in delo s hitro rastočimi startupi. 
 	   Spletna stran  
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  Pini Yakuel
  Pini Yakuel, ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Optimove, dobičkonosno in hitro spreminjajoče se podjetje, ima več kot desetletje izkušenj s področjem trženja strank, poslovnega svetovanja in prodaje na podlagi analitike. Njegova strast do razumevanja, kaj spodbuja vedenje kupcev, ga je vodila k razvoju Optimove, vodilnega oblaka za trženje strank v industriji, ki je tržnikom omogočil, da povečajo vrednost svojih strank. Optimove uporablja več kot 180 podjetij, med njimi Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin in Outbrain. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Paige Zandri
  Paige Zandri, direktorica odvetniške mreže pri Priori pravnaje odgovoren za razvoj odvetniške mreže na vseh operativnih ozemljih podjetja Priori. Paige je nekdanja odvetnica v New Yorku in je sopredsednica Odbora za samostojno in majhno podjetje pri združenju odvetnikov okrožja New York. Paige je diplomirala na pravni fakulteti v Brooklynu in bila igralka softball divizije I na Univerzi Maryland v okrožju Baltimore. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Iskanje Garigliano
  Quest Garigliano prinaša 8 let izkušenj s strateškim trženjem Lokalne rešitve CMG. Kot vodja trženja rasti, Quest sodeluje z ekipo CMG pri načrtovanju in izvajanju plačanih medijskih kampanj ter vhodnih in izhodnih marketinških prizadevanj. 
 	   Spletna stran  
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  Rasheed Ahamed
  Rasheed Ahamed deluje kot vodja organske rasti pri Avtomatiziran, Inc. Automatad je digitalni medijski izdelek Co, ki ponuja nabor programskih rešitev za monetizacijo, ki spodbujajo učinkovitost in vrhunsko monetizacijo. Digitalni založniki lahko z našo platformo ustvarjajo, monetizirajo in optimizirajo za najboljšo izkušnjo z oglasi. 
 	   Spletna stran  
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  Russell Artzt
  Russ Artzt je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Digitalni sodelavci, ki je skupaj z Vinceom Rejem, glavnim tehnologom, razvil programske rešitve v oblaku, ki podjetjem pomagajo pri obvladovanju digitalnega okolja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ray Beharry
  Imam strast do trženja, strategije, tehnologije, pripovedovanja zgodb in vseživljenjskega učenja. Značilnost moje kariere je približati čarobnost tehnologije občinstvu, ki je prej ni sprejelo. Odkrivam, kako blagovne znamke živijo, se razlikujejo in povezujejo s pripovedovanjem svojih zgodb v digitalni dobi. Kot podpredsednica marketinga se s svojim strokovnim znanjem ukvarjam z razvojem poslovne strategije in izvajanjem pozicioniranja blagovne znamke, komunikacijskimi platformami, vpogledom v potrošnike in potovanjem strank skozi digitalno in socialno področje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Bodey
  Rick Bodey je CMO in partner pri Ezzey, agencija za digitalno trženje s sedežem v Scottsdaleu v Arizoni. Od leta 2004 je Rick zgradil in zapustil tri zagonska podjetja ter jih vodil več kot 100 v metodologijah vitkih zagonskih podjetij. 
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  Ravi Chalaka
  Ravi Chalaka je generalni direktor podjetja Jifflenow ter strokovnjak za marketing in poslovni razvoj, ki ustvarja in izvaja poslovne strategije, ustvarja povpraševanje in ozavešča blagovno znamko / izdelek na konkurenčnih trgih. Kot podpredsednik trženja tako v velikih kot v majhnih tehnoloških podjetjih je Ravi zgradil močne ekipe in blagovne znamke ter omogočil hitrejšo rast prihodkov za široko paleto rešitev, ki temeljijo na programski opremi Big Data, SaaS, AI in IoT, HCI, SAN, NAS. Ravi je diplomiral iz trženja in financ ter je strokovni predstavnik in vodja panoge 
 	   Spletna stran  
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  Rick Chavie
  Rick Chavie je bil imenovan za izvršnega direktorja družbe EnterWorks maja 2015. V EnterWorks je prišel, potem ko je služil kot SVP, Global Solution Management s hybris in SAP-ova skupina za sodelovanje in trgovino, kjer je združil digitalno in fizično poslovanje ter sredstva CRM za nemotene izkušnje strank. 
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  Rebecca Clyde
  Rebecca Clyde je soustanoviteljica in izvršna direktorica Botco.ai, zagona, ki ponuja inteligentno nego klepetov za stranke zdravstvenega varstva. Z več kot 20 leti v digitalnem trženju v tehnološki industriji je navdušena nad napredovanjem žensk v tehnologiji in je tri leta opravljala funkcijo soupravljalke za Girls in Tech Phoenix. Rebecca je pred Botco.ai ustanovila agencijo za digitalno trženje Ideas Collide, ki že 3 let posluje globalnim podjetjem. Prej je bila vodja trženja pri Intelu in je magistrirala na Univerzi v Arizoni. 
 	   Spletna stran  
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  Ryan Crozier
  Ryan Crozier je ustanovitelj podjetja Agencija Boon, agencija za digitalno trženje, ki se osredotoča na pomoč ljudem, da delajo dobro na spletu. Ima več kot 15 let tržnih izkušenj in je ducatom podjetij pomagal pri uvajanju okvira StoryBrand pri njihovem trženju. 
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  Rishi Dave
  Rishi Dave je glavni tržni direktor za Dun & Bradstreet. Rishi se je družbi Dun & Bradstreet pridružil februarja 2014 pri podjetju Dell, kjer je bil izvršni direktor digitalnega marketinga. Rishi je diplomiral iz kemijskega inženirstva in ekonomije z odliko na Univerzi Stanford in diplomiral iz trženja na šoli Wharton na Univerzi v Pennsylvaniji. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Davidov
  Roman Davydov je opazovalec tehnologije e-trgovine pri Iprehod. Z več kot štirimi leti izkušenj v IT industriji, Roman sledi in analizira trende digitalne transformacije, da usmerja maloprodajna podjetja pri sprejemanju informiranih odločitev pri nakupu programske opreme, ko gre za avtomatizacijo poslovanja in upravljanja trgovin. 
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  Ross Denny
  Ross Denny je predsednik in soustanovitelj Ezzey, agencija za digitalno trženje s sedežem v Scottsdaleu v Arizoni. Potem ko je leta 1994 ustanovil stransko podjetje, je zapustil svojo izvršno vlogo pri General Electricu, takratnem podjetju Fortune 5, in postal serijski podjetnik kot ustanovitelj in/ali partner v 10 startupih, ki so s tremi uspešnimi izhodi ustvarili več kot 2 milijardi dolarjev prodaje. 
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  Ronald Gabriel
  Ronald Gabriel je pomočnik urednika pri Mentorji trgovine. Ima več kot 8 let izkušenj s pisanjem o e-trgovini, maloprodaji, marketingu in tehnologiji. Je tudi številski tip, ki uživa v svoji križanki in sudokuju. Ko ne ureja ali piše, ga lahko najdemo, ko gleda ponovitve animejev in skicira nekatere svoje like. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Robert Glazer
  Robert Glazer je ustanovitelj in generalni direktor podjetja Partnerji za pospeševanje, ustanovitelj in predsednik BrandCycle ter avtor dela Performance Partnerships: The Checkered Past, Changing Present and Exciting Future of Affiliate Marketing. Je serijski podjetnik z izjemnimi izkušnjami in strastjo do rastočih prihodkov in dobička za podjetja s sedežem v B2C, ki sodeluje z blagovnimi znamkami, kot so Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Tiny Prints, Gymboree in Warby Parker. 
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  Ron Gold
  Ron Gold je predsednik in izvršni direktor podjetja Marketing Works, podjetja za odnose z javnostmi in trženja s sedežem v vzhodnem Setauketu v New Yorku. Je tudi ustanovitelj in sovoditelj radijske oddaje Neprofitni glas na radiu 103.9 FM LI News. 
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  Rakšit Hirapara
  Rakshit je prodajalec vsebin pri LoyaltyXpert, podjetje za zvestobo v Indiji. Ima spektakularne veščine v programih zvestobe, trženju in zadrževanju strank. 
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  Richard Hollis
  Richard Hollis je v sedanji vlogi lastnik, ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Holonis Inc. s sedežem v San Diegu v Kaliforniji. Par je skupaj s svojim sinom Haydenom Hollisom oblikoval vizijo ustvarjanja prve popolnoma integrirane poslovne platforme za socialne medije, ki temelji na razumevanju in načelih holonov, zamisel, da je rešitev hkrati del in celota. Holonis omogoča podjetja vseh velikosti z integrirano tehnologijo, ki je zabavna, enostavna in stroškovno učinkovita za uporabo. Cilj je katapultirati in ponovno zagnati gospodarstvo za vse uporabnike v ospredje hitro razvijajoče se digitalne revolucije. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ritesh Patil
  Ritesh Patil je soustanovitelj podjetja Mobisoft Infotech ki pomaga zagonskim podjetjem in podjetjem na področju mobilne tehnologije. Obožuje tehnologijo, predvsem mobilno. Je navdušen bloger in piše v mobilni aplikaciji. Dela v vodilnem podjetju za razvoj androidov z usposobljenimi razvijalci aplikacij za android, ki je razvilo inovativne mobilne aplikacije na različnih področjih, kot so finance, zavarovalništvo, zdravje, zabava, produktivnost, socialni vzroki, izobraževanje in še veliko več, za isto pa je prejelo številne nagrade. 
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  RJ Horsley
  RJ Horsley je predsednik SpotOn Transact, LLC, vrhunsko podjetje za plačila in programsko opremo, ki je na novo opredelilo industrijo trgovskih storitev z vključevanjem večkanalnih plačilnih zmožnosti s programskimi rešitvami za boljše poslovanje in rast podjetja. 
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  Revathi Krišna
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  Rajneesh Kumar
  Rajneesh Kumar, digitalni tržnik in heker za rast, je trenutno vodja digitalnega trženja pri Pimcore Global Services. Pimcore je večkrat nagrajena konsolidirana odprtokodna poslovna platforma za upravljanje glavnih podatkov (PIM / MDM), upravljanje uporabniške izkušnje (CMS / UX), upravljanje digitalnih sredstev (DAM) in e-poslovanje. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ryan Lucht
  Preden se pridružite Cro Metrics, je kot direktor marketinga pri Big Interviewu zagotovil celovito tržno storitev, ki je vodila uspešen program testiranja. Ryan v ekipo Cro Metrics prinaša močno strateško oko, globoko razumevanje psihologije uporabnikov in navdušeno ustvarjalnost. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel McPherson
  Rachel trenutno dela kot podpredsednica za komunikacije pri Aktivirajte Collab. Po končanem magistrskem študiju komunikacij je nadaljevala kariero v digitalni industriji, predvsem na področju trženja in odnosov z javnostmi. 
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  Randy Mercer
  Randy je strokovnjak za večkanalne vsebine izdelkov z več kot 15-letnimi izkušnjami v industriji. Vodi skupino za globalno upravljanje izdelkov in arhitekturo rešitev 1WorldSync, ki usklajuje portfelj podjetja s trenutnimi potrebami strank in nastajajočimi tržnimi trendi. Randy, ki je pogost komentator za nacionalne in poslovne medije, ki pokrivajo novice o maloprodaji in e-trgovini, izkorišča svoje obsežno ozadje na področju podatkov o artiklih in usklajevanja vsebine, razvoja aplikacij za e-trgovino in oblikovanja rešitev, da vodi strateški načrt in vizijo izdelka 1WorldSync. 
 	   Spletna stran  
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  Ravi Narayanan
  Ravi Narayanan je vodja globalne prakse za vpoglede in analitiko pri Nisumu in prednostni svetovalec vodilnih blagovnih znamk Fortune 500. Služi CxO in njihovim ekipam ter jim pomaga izkoristiti napredno analitiko in tehnologije veriženja blokov za pomoč pri preoblikovanju uporabniške izkušnje, izboljšanju delovanja ter spodbujanju rasti in inovacij. 
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  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Roma Kapadija
  Roma Kapadiya je SEO analitičarka in pripovedovalka zgodb pri podjetju Nimblechapps - ahibridno podjetje za razvoj aplikacijS sedežem iz Indije. Verjame v uporabo različnih strategij za ustvarjanje poslovne prisotnosti na spletu, ki navdušuje in zagotavlja. Kot hobi piše o novi in prihajajoči tehnologiji, startupih, programskih orodjih ter poslovanju in spletnem oblikovanju. Lahko jo spremljate na Twitterju in Facebooku. 
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  Rekha hlače
  Rekha Pant, je strokovnjak za IT, B.Tech od RGPV univerzi, Bhopalu, Indija. Skupaj z njeno IT stroke, je sama prav tako razvila, da postane tekoč pisatelj, ki zajema različne teme v digitalno komuniciranje, izobraževanje, trženje in IT. S svojim redkim talentom je kot gost objavljala članke o asih na številnih spletnih mestih. 
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  Rudrendu Kumar Paul
  Rudrendu Kumar Paul je izkušen strokovnjak za AI in Applied ML industrijo z več kot 15 leti izkušenj v različnih sektorjih. Trenutno dela kot strokovnjak za umetno inteligenco v ekipi za podatkovno znanost pri Walmart Connect in je imel pomembne vloge v globalnih podjetjih, kot sta PayPal in Staples. Rudrendujeva strokovna usposobljenost zajema različna področja, vključno z umetno inteligenco, uporabnim strojnim učenjem, podatkovno znanostjo in naprednimi analitičnimi aplikacijami. Umetno inteligenco je uporabil za različne primere uporabe v različnih sektorjih, kot so oglaševanje, maloprodaja, e-trgovina, fintech, logistika in robotika. Poleg svojih poklicnih dosežkov Rudrendu aktivno prispeva k startup ekosistemu kot sodnik in strokovnjak na več svetovnih startup tekmovanjih. Piše ocene za prestižne akademske revije, kot so IEEE, Elsevier in Springer Nature, ter je član svetovalnega odbora na kalifornijski univerzi Riverside. Rudrendu ima MBA, magisterij podatkovne znanosti z bostonske univerze in diplomo iz elektrotehnike. 
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  Reke Pearce
  River je direktor trženja za BoomTown, spletna nepremičninska platforma s sedežem v Charlestonu, SC. Rivers ima več kot 9 let izkušenj na področju spletnega trženja in oglaševanja ter sodeluje s številnimi podjetji Fortune 500 po celotni vertikali e-trgovine, potovanj in nepremičnin. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Peralta
  Rachel je skoraj 12 let delala v mednarodni finančni industriji, kar ji je omogočilo, da si je nabrala izkušnje in postala zelo sposobna trenerka, trenerka in vodja. Uživala je v spodbujanju članov ekipe in soigralcev, da si nenehno prizadevajo za samorazvoj. Dobro pozna delovanje, usposabljanje in kakovost v okolju za stranke. 
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  Rochelle Richelieu
  Rochelle prinaša več kot 20 let izkušenj s podjetjem SaaS v podjetjih, kot so eGain, Sage Intacct in Marketo. Po tem, ko je 7 in več let gradila in vodila lastno podjetje, je svojo strast do gradnje in negovanja odnosov s strankami prinesla na področje tehnologije in je imela izvršne vodstvene vloge v podjetjih vseh velikosti. Rochelle je začela z Marketo pred IPO in je imela pionirsko vlogo v poklicnih storitvah, vodenju projektov in izobraževanju. Rochelle je imel portfelj več kot 300 implementacij v podjetjih in je bil ključen pri razvoju kupčeve metodologije, ki je Marketu pomagala, da se je širila prek IPO in se še vedno uporablja pri poslovnih strankah. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Roy Robinson
  Roy je glavni produktni direktor pri Omeni me, vodilna platforma za inženiring napotitev na trgu. Neposredno sem odgovoren za vse vidike vizije izdelka, strategije in razvoja od ideje do lansiranja izdelka. 
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  Ran Ronen
  Ran Ronen je izvršni direktor Equally AI, tehnološkega podjetja, namenjenega temu, da internet postane bolj dostopen za vse. S svojimi inovativnimi rešitvami in najsodobnejšo tehnologijo Equally.ai spreminja način, kako podjetja pristopajo k dostopnosti. 
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  Renae Scott
  Zagnani strateg blagovne znamke, navdihujoč ustvarjalec ekip in popolnoma angažiran izvršni vodja z bogatim strokovnim znanjem, ki povečuje prodajo in dobiček večjih potrošniških blagovnih znamk v obdobjih povečane konkurence in gospodarskega upada. Izkušen v restavracijah, fitnesu in pakiranih izdelkih. Močne franšizne vodstvene sposobnosti. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronen Šnidman
  Ronen je evangelist izdelkov pri Pipl, podjetje, ki si prizadeva za enostavno uporabo socialnih in strokovnih informacij o ljudeh. Lahko ga spremljate in najnovejše novice in posodobitve od Pipl na Twitterju. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Skroback
  Rachel Skroback je avtorica vsebin pri FormAssembly. 
 	   Spletna stran  
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  Robby Slaughter
  Robby Slaughter je strokovnjak za potek dela in produktivnost. Njegov poudarek je pomagati organizacijam in posameznikom, da postanejo bolj učinkoviti, učinkovitejši in bolj zadovoljni pri delu. Robby redno sodeluje v številnih regionalnih revijah, z njo pa so se pogovarjale nacionalne publikacije, kot je Wall Street Journal. Njegova zadnja knjiga je Nepremagljiv recept za mrežne dogodke.. Robby vodi a svetovanje za izboljšanje poslovanja podjetje. 
 	   Facebook   
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rich Smith
  Rich Smith je skrbnik uredništva za Jornaya, vodilno podjetje za obveščanje o vedenjskih podatkih, ki podjetjem pomaga privabiti in obdržati stranke z uporabo lastniške mreže z več kot 35,000 spletnimi mesti za primerjalno nakupovanje in ustvarjanje potencialnih strank. 
 	   Spletna stran  
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  Richard Smullen
  Richard Smullen je izvršni direktor podjetja Pypestream. Prej je bil soustanovitelj in izvršni direktor Genesis Media LLC, naslednje generacije večpredstavnostne platforme za video oglaševanje v realnem času. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Rosie Stano
  Vodja partnerjev in trženja Rosie je v preteklih letih zgradila neprimerljive odnose s partnerji za platformo in analitiko, da bi strankam pomagala doseči njihove cilje. V prostem času jo lahko najdemo med igranjem jazz flavte in kritiziranjem lokalne kave na svojem blogu. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rae Steinbach
  Rae je diplomirala na univerzi Tufts s kombinacijo mednarodnih odnosov in kitajske diplome. Potem ko je preživela čas, ko je živela in delala v tujini na Kitajskem, se je vrnila v New York, da bi nadaljevala kariero in nadaljevala s kustorom kakovostnih vsebin. Rae je navdušena nad potovanji, hrano in pisanjem (seveda). 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Sula
  Roman je v svet digitalnih podatkov vstopil leta 2013. Uspelo mu je sodelovati v številnih smereh: front-end razvijalec, front-end lead, razvojni vodja, lastnik izdelka in vodja izdelka. Kot tak je sodeloval pri razvoju sledilca klikov; CRM-orodja za agencije; orodja za organizacijo in oceno postopkov nakupa medijev; in javna spletna storitev za povezovanje kupcev in kupcev ter za zagotovitev učinkovite interakcije med njimi. Od leta 2019 dela JustControl.it 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Swaminathan
  Ravi Swaminathan je ustanovitelj in izvršni direktor TaskHuman, platforma za digitalno coaching v realnem času, ki povezuje vsakega zaposlenega 1:1 z globalno mrežo trenerjev prek video klica v skoraj 1000 temah vsakdanjega dela in osebnega življenja. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Rusty škof
  Zadnjih 5 let sem med prodajnimi interakcijami pomagal odličnim blagovnim znamkam ustvarjati neverjetne izkušnje za njihove prodajne ekipe. Moja strast je pomagati prodajalcem, da opravijo svoje delo. Ko ne delam, sem na oceanskem ribolovu v San Diegu, Ca. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Vasilenko
  Roman Vasylenko stoji za eWizardom, platformo za vsebinsko izkušnjo za velika farmacevtska podjetja in podjetja Life Sciences, ki izboljšuje operacije digitalne vsebine. Ima več kot 12 let izkušenj z razvojem programske opreme. Roman je soustanovitelj in glavni tehnološki direktor pri Viseven, kjer je odgovoren za razvoj inovativnih izdelkov in tehnološko preobrazbo. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Kumar Vias
  Roman je tržni strokovnjak v podjetjih Fintech, Startup in IT. Njegova firma, kjer je izvršni direktor in ustanovitelj, Qmarketingima stranke po vsem svetu, vključno s San Franciscem, Londonom, Nigerijo, zahodno in vzhodno Evropo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Smith
  Ryan je direktor družbenih medijev in poslovnega razvoja pri Raidious. Je strokovnjak za odnose z javnostmi, ki je specializiran za uporabo socialnih medijev kot orodja za tržno komuniciranje. Ryan ima izkušnje s športom, politiko, nepremičninami in številnimi drugimi panogami. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Ruben Yonatan
  Reuben Yonatan je ustanovitelj in izvršni direktor GetVoIP, vir za primerjavo VoIP, ki podjetjem pomaga razumeti in izbrati poslovno komunikacijsko rešitev za njihove posebne potrebe. Reuben pomaga malim in srednjim podjetjem uskladiti poslovno strategijo s kulturo in izboljšati celotno infrastrukturo podjetja. Sledite mu na Twitterju @ReubenYonatan 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sagil Babu
  Sagil je strasten zagovornik premostitve vrzeli med ambicioznimi mladimi glavami in uspešnimi podjetniki. Kot gostitelj oddaje Sagil Talks Too Much se Sagil vključuje v pronicljive pogovore z inovativnimi umi, deli svoje poti in nasvete za uspeh ter ponuja dragocen vir za mlade, ki si želijo utreti lastno pot v podjetništvu. Poleg podcastinga je Sagil predan svetovalec za avtomatizacijo trženja z umetno inteligenco, ki ostaja v ospredju trženjskih trendov, da bi podjetjem pomagal uspevati v digitalnem okolju. Povežite se in sodelujte za skupno potovanje opolnomočenja in rasti. 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sienna Amelia
  Sienna je požrešna bralka, strastna pisateljica, ljubiteljica filma, posameznik pohajkovanja in še veliko več. Rad pišem o tehnologiji in o tem, kako se prilega vašemu vsakdanjem življenju. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Savannah Marie
  Savannah Marie je samostojna pisateljica in navdušenka nad spletnim trženjem. Navdušena je nad sledenjem SEO, spletnega trženja in družbenih trendov. Sledite ji naprej Twitter in Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Saranja Babu
  Saranya Babu je glavna direktorica trženja za Oblačno, podjetje v oblaku za medijske izkušnje za številne vrhunske svetovne blagovne znamke. Z več kot 50 milijardami sredstev v upravljanju in 10,000 strankami po vsem svetu (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix in drugi) je Cloudinary industrijski standard za razvijalce, ustvarjalce in tržnike, ki želijo ustvariti privlačne vizualne izkušnje na spletu za svoje stranke. Saranya je izkušena vodja trženja B2B, ki je pred tem vodila marketinško ekipo pri Wrike (ki ga je leta 2021 kupil Citrix) in Instapage, kjer je uvedla, zgradila in razširila sofisticirane medfunkcionalne trženjske strategije. Ima izkušnje z delom v začetnih podjetjih, ki jih financira VC, v lasti zasebnega kapitala in javnih podjetjih z dokazanim uspehom, ki dosegajo 2- do 10-kratno rast prihodkov in vrednotenja. Je prejemnica nagrade Vplivne ženske Silicijeve doline 2021 in v ožjem izboru nagrade B&T Women in Media 2020. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shane Barker
  Shane Barker je svetovalec za digitalno trženje, ki se ukvarja z vplivnim marketingom, vsebinskim marketingom in SEO. Je tudi ustanovitelj in izvršni direktor Content Solutions, agencije za digitalni marketing. Posvetoval se je s podjetji s seznama Fortune 500, vplivneži z digitalnimi izdelki in številnimi slavnimi osebnostmi s seznama A. 
 	   Spletna stran  
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  Sammy Bliss
  Sammy Bliss je podpredsednik za storitve za stranke pri ASV Experiential, organizaciji za trženje dogodkov in izkušenj s sedežem v Torranceu v Kaliforniji. ASV Experiential je ponudnik celovitih storitev, ki je specializiran za ustvarjanje poglobljenih tržnih izkušenj v živo za blagovne znamke B2B in B2C. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sesie Bonsi
  Sesie je odvetnica z visoko strokovnostjo in znanjem na področjih mobilne tehnologije in infrastrukture, vključno z, vendar ne omejeno na, globalnimi telekomunikacijskimi predpisi, sistemi mobilnih plačil in finančnimi predpisi, m-poslovanjem in predpisi o socialnem poslovanju. Proaktiven in motiviran timski igralec z vrhunskimi veščinami poslovne analize in zmožnostjo analize in izboljšanja poslovnih procesov v mobilni tehnologiji. Ima dva patenta v plačilni tehnologiji. Tehnološki partner Visa in ustanovitelj FIS Fintech Accelerator Cohort 1. Učinkovit in marljiv strokovnjak z raznolikim znanjem iz podjetništva, poslovanja, prava in organizacijske strukture. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Hardigree
  Scott Hardigree je izvršni direktor podjetja Indiemark, agencija za celovito e-poštno trženje in svetovanje s sedežem v Orlandu, FL. Scott je dosegljiv na scott@indiemark.com. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Štefan Des
  Direktor in soustanovitelj podjetja LeadsBridge. Nabor orodij za avtomatizacijo za oglaševalce na Facebooku. Ljubitelj socialnega oglaševanja in avtomatizacije marketinga. Prenesite Štefanov Hacks Facebook Ads Insider. 
 	   Spletna stran  
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  Shawn Dickerson
  Shawn ima skoraj 20 let izkušenj s trženjem in ustvarjanjem povpraševanja, ki zajema podjetja s seznama Fortune 1000, podjetja, ki jih podpirajo tvegana podjetja, in mala zagonska podjetja. Njegova strast do približevanja metodologije Agile marketinškim ekipam se kaže v njegovem osredotočanju na zagotavljanje prepoznavnosti in orodij, potrebnih za rast prihodkov in ustvarjanje povpraševanja. Shawn je trenutno direktor trženja rešitev za podjetje za programsko opremo za delo in upravljanje projektov v oblaku Delovno mesto. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Donald
  Kot izvršni direktor in ustanovitelj podjetja Creativ Digital, Scott s svojim podjetniškim duhom, ustvarjalnostjo in strastjo do vseh digitalnih stvari širi svoje podjetje v brezhibno profesionalno organizacijo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Serban Enache
  Z več kot 20-letnimi izkušnjami na področju oblikovanja in novih medijev se je Serban izkazal kot usposobljen vodja, ki uspešno meša ustvarjalne in izvršne sposobnosti. Leta 1998 je soustanovil Archiweb, večkrat nagrajeni vodja med podjetji za spletno oblikovanje v jugovzhodni Evropi, v začetku leta 2000 pa si je zamislil kasnejšo delniško agencijo. Kot kreativni direktor Archiweba je pomagal številnim podjetjem pri ustanovitvi ali izboljšati njihovo spletno prisotnost. Serban obravnava strategijo poslovnega razvoja za Dreamtimein je globoko vpet v vsakodnevno delovanje spletne strani. Je izurjen vizionar, ki verjame v motenje poslovnih norm za raziskovanje novih možnosti. Dreamstime je začel z zastarelim, zdaj zastarelim digitalnim fotoaparatom in lastno zbirko fotografij. Uresničeval je svoje sanje in zdaj je Dreamstime poleg agencije in podjetja največje zbirališče strastnih fotografov in oblikovalcev. 
 	   Spletna stran  
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  Samantha Gilbert
  Samantha R. Gilbert že dve leti dela kot novinarka v spletni založniški agenciji v New Yorku v ZDA. Je tudi strokovna strokovnjakinja za pisanje tem, kot so bloganje, moderna umetnost in izobraževanje. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Sean Gordon
  Sean Gordon ima obsežne izkušnje pri zaposlovanju, zaposlovanju, usposabljanju in odkrivanju talentov ljudi. Sean ustanovljen vidREACH.io oživiti in prilagoditi komunikacijo z močjo videa. Sean je ustvaril nova poslovna področja, okrepil stagnirajoče kulture podjetij in mentoriral stotine zaposlenih, ki so delali velike stvari. 
 	   Spletna stran  
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  Steve Hartert
  Steve Hartert je direktor marketinga pri JotForm, vodilno orodje za spletno oblikovanje obrazcev. Steve ima več kot 30 let izkušenj z vodenjem trženja in je sodeloval s podjetji in podjetji Fortune 500. Diplomiral je na Kalifornijski politehnični univerzi v Pomoni in MBA na Kalifornijski državni univerzi v San Bernardinu. 
 	   Spletna stran  
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  Solomon Hedaja
  Leta 2021 se je Solomon Hedaya pridružil Fortress Brandu, globalnemu pospeševalniku blagovnih znamk, ki je zdaj postal del Front Row. Kot direktor za rast je bil Solomon bistveni del prizadevanj Front Row za združitve in prevzeme, saj je vodil vse aktivnosti neorganske rasti na celotni platformi, vključno s transakcijami M&A, dolgoročno strategijo, partnerstvi, skupnimi podvigi in naložbami. Poleg iskanja in sklenitve strateških poslov, ki so pripeljali do tega, kar je danes znano kot Front Row, je Solomon pomagal voditi proces integracije za vključitev vsakega partnerja pod okrilje Front Row. 
 	   Spletna stran  
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  Shafqat Islam
  Shafqat Islam je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja Dobrodošli, blagovna znamka NewsCred. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sheryl Jones
  Sheryl je starejša strokovnjakinja za marketing pri podjetju Uplers, ki ima velike izkušnje pri oblikovanju natančno določenih uporabniških potovanj po domeni digitalnega trženja. S svojim strokovnim znanjem na področju digitalnega trženja podjetjem pomaga pri pridobivanju pomembnih donosnosti naložb. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Samuel Kellett
  Vodim ekipo za vsebino v Exponei (vsestranska programska oprema za trženje, ki omogoča prilagojene izkušnje strank), kjer vodim izdelavo člankov o e-poslovanju in študij primerov ter vsebine za spletne seminarje in prireditve. Moja strast je pripovedovanje zgodb: nenehno raziskujem nove in kreativne načine razlaganja zapletenih tem. Ko nisem za pisalno mizo, uživam v nastopanju s svojo improvizirano komično skupino, gledanju filmov in televizije ter načrtovanju naslednje pustolovščine. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Kolbert-Hyle
  Sam Kolbert-Hyle je predsednik in izvršni direktor Brandlive. Brandlive pomaga najboljšim svetovnim blagovnim znamkam ustvariti izkušnje, ki ganejo ljudi – od internih srečanj v slogu mestne hiše z dušo do velikih marketinških dogodkov, ki ustvarjajo prihodke. Pod Samovim vodstvom je Brandlive zrasel s peščice zaposlenih na več kot 150 in gostil dogodke za podjetja, kot so Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro in Adidas, ter bil uvrščen na prvo mesto v Live Dogodki na seznamu najbolj inovativnih podjetij Fast Company leta 1 in v nastajajoči kategoriji videoposnetkov leta 2021. 
 	   Spletna stran  
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  Steve Marcinuk
  Steve Marcinuk je strokovnjak za odnose z javnostmi z več kot 10-letnimi izkušnjami. Je soustanovitelj in vodja operacij pri Inteligentni odnosi, kjer je aktivno vključen v vse vidike delovanja in rasti podjetja – to sega od generiranja tehnologije AI PR za platformo, pa vse do storitev za stranke. 
 	   Spletna stran  
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  Stephen Marshall
  Stephen Marshall je direktor družbe Be Basic z bogatimi izkušnjami na področju trženja in finančnih storitev v Meridianu v Idahu. Moje delo je bilo predstavljeno in omenjeno v številnih publikacijah, vključno z Tweak Your Biz, Mobile Business Insights, Social Nomics, Small Biz Club, Energy Central, Dzone, Biz Community, Blog Her in še več. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Melnick
  Sam Melnick je podpredsednik marketinga pri Alokadija, vodilna v programski opremi za upravljanje marketinške uspešnosti, ki je do danes upravljala z več kot 20 milijardami ameriških dolarjev. Je večkrat nagrajeni in analitično usmerjen trženjski strokovnjak z izkušnjami kot tržni izvajalec v podjetju Vivox, analitik CMO v industriji IDC in vodja uspeha strank pri Lattice Engines. Sam je pogost govornik na dogodkih v tržni industriji in ploden avtor tržnih raziskav. Bil je priznan kot 50 najbolj vplivnih strokovnjakov s področja tržne tehnologije, poleg tega pa je bil eden najboljših 40 vplivnih igralcev v Angliji na področju vsebinskega in digitalnega trženja. Sam je diplomiral na šoli za management Isenberg v UMass Amherstu. 
 	   Spletna stran  
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  Stephen Morgan
  Soustanovitelj podjetja za digitalno preobrazbo, Kviz. Squiz je eden vodilnih svetovnih ponudnikov rešitev. Svetuje, gradi in upravlja privlačna spletna mesta in spletne aplikacije z uporabo naših odprtokodnih izdelkov za upravljanje spletnih izkušenj, Squiz Suite. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sameer Narula
  Sameer že skoraj 7 let sodeluje pri podjetju Manthan in vodi več izdelkov. V tej vlogi je odgovoren za celotno upravljanje življenjskega cikla izdelka od zasnove, razvoja do prevzema. Na splošno ima Sameer več kot 20 let izkušenj, specializiranih za zagotavljanje tehnoloških rešitev za poslovne aplikacije za srednje velika in velika podjetja. Ima tudi pomembne izkušnje s sodelovanjem z nišnimi / zagonskimi tehnološkimi podjetji pri ustanavljanju ali v osrednji zmogljivosti osrednje ekipe. 
 	   Spletna stran  
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  Sanket Patel
  Sanket Patel je ustanovitelj in direktor podjetja Blurbpoint Media, podjetje za SEO in digitalno trženje. Njegova strast do pomoči ljudem pri vseh vidikih spletnega trženja se pretaka skozi strokovno poklicno panogo, ki jo ponuja. Je strokovnjak za spletno trženje, optimizacijo iskalnikov, družabne medije, partnerski marketing, B2B trženje, spletno oglaševanje Googla, Yahooja in MSN. 
 	   Spletna stran  
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  Sharat Potharaju
  Sharat Potharaju je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja Beaconstac, odgovoren za oblikovanje celotne strategije in izvedbe. Sharat je predan uresničevanju vizije družbe Beaconstac, ki omogoča digitalno povezavo z vsakim fizičnim objektom in krajem na planetu. Pred svojo podjetniško kariero je Sharat nekaj let delal v investicijskem bančništvu pri Merrill Lynch v New Yorku. Sharat ima magisterij iz inženirskega managementa na Univerzi Duke in diplomo iz inženirstva na Indijskem tehnološkem inštitutu (IIT) Madras. 
 	   Spletna stran  
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  Sridhar Ramanathan
  Sridhar Ramanathan je soustanovitelj in glavni izvršni direktor Skupina Aventi, agencija za trženje izdelkov na zahtevo, namenjena zagotavljanju vrhunskih izvajalcev na trgu visokotehnološkim strankam B2B. Sridhar ima več kot 20 let izkušenj v tehnoloških podjetjih – od startupov do podjetij z modrimi čipi. 
 	   Spletna stran  
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  Sudip Saha
  Sudip Saha, generalni direktor iz Prihodnji tržni vpogledi, nagrajeno podjetje za tržne raziskave in svetovanje. Rastno usmerjen poslovni strokovnjak z bogatimi izkušnjami na področju tržnih raziskav in upravljanja projektov v panogah APAC, EMEA in Amerike, je močan vernik in zagovornik rešitev, ki temeljijo na inovacijah, s poudarkom na ustvarjanju prilagojenih rešitev za različne potrebe strank. . 
 	   Spletna stran  
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  Sarah Saker
  Sarah Saker je poslovna trenerka in samostojna pisateljica, ki je specializirana za pomoč malim in srednje velikim podjetjem pri nastavitvi procesov za podporo strankam in predvidljivo rast. Kadar ne piše in ne trenira, lahko Sarah najdemo na njeni (majhni, a rastoči!) Družinski kmetiji. Poveži se s Sarah naprej about.me/ssaker za trenersko ali pisno pomoč. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Samir Sampat
  Samir Sampat je sodelavec za trženje in dogodke Smith.ai. Virtualni receptorji Smith.ai 24/7 in agenti za klepet v živo zajemajo in pretvarjajo potencialne stranke po telefonu, spletnem klepetu, besedilih in Facebooku. Smith.ai lahko spremljate na Twitterju, Facebooku, LinkedInu in YouTubu. 
 	   Spletna stran  
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  Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger je poslovodni partner pri Bluewater, tehnološko usmerjenem podjetju, ki pomaga podpirati senzorično pripovedovanje zgodb na digitalnih in fizičnih platnih. Bluewater, specializiran za integracije in tehnične storitve dogodkov, ustvarja izkustvene trenutke za blagovne znamke, njihove projekte in dogodke. Scott je bil objavljen v revijah Eventbrite, Entrepreneur in Forbes Communication Council. 
 	   Spletna stran  
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  Shawn Schwegman
  Shawn Schwegman je soustanovitelj in glavni strateški direktor podjetja DemandJump. Shawn je že sodeloval z Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco in drugimi. 
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  Sabrina Sedicot
  Sabrina Sedicot je izkušena tržnica, ki se osredotoča na vse digitalne stvari. Ona dela za Appnova, agencija za kreativno oblikovanje s sedežem v Londonu in Rimu. Dela na projektih za oblikovanje UX/UI, e-trgovino, blagovno znamko in produkcijo vsebin. Navdihujejo jo vse oblike digitalnega pripovedovanja zgodb in jo zanima ustvarjanje prilagojenih rešitev, ki lahko zagotovijo izkušnje za izgradnjo blagovnih znamk. 
 	   Spletna stran  
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  Sumiya Sha
  Sumiya je avtor spletnega mesta Xploited Media. Sumiya je kot avtorica vsebin preizkusila veliko spletnih strani in upa, da jih bo delila s svojimi bralci. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Shapiro
  Suzi Shapiro se je celo življenje učila o tem, kako ljudje delajo in kako te informacije uporabiti za boljše življenje. Suzi ima dolgoletne izkušnje kot univerzitetna profesorica psihologije in informatike ter kot raziskovalka uporabniških izkušenj in je sodelovala z ljudmi iz najrazličnejših podjetij, od tehničnega, finančnega, zdravstvenega do izobraževalnega. Suzi je trenutno glavna svetovalka za uporabniške izkušnje pri GravityDrive. Njihove prakse oblikovanja uporabniške izkušnje lahko izboljšajo procese, storitve in izdelke. Odgovorna je tudi za razvoj usposabljanja za ljudi, ki želijo izboljšati procese oblikovanja uporabniške izkušnje v svojih podjetjih. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Shreve
  Stephanie Shreve je podpredsednica za sodelovanje s partnerji pri PowerChord. Je izvršna direktorica programske opreme in digitalnega marketinga z več kot 20-letnimi izkušnjami, ki vodi visoko zmogljive ekipe za podporo globalnim blagovnim znamkam in strateškim partnerjem. Z rekordno uspešnostjo si Stephanie prizadeva graditi močne odnose s strankami za ustvarjanje rešitev, ki prinašajo poslovne rezultate. Sprejema priložnosti, ki jih ponujajo nastajajoče tehnologije za dosego novih trgov in rast poslovanja. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefanie Siclot
  Stefanie Siclot je del SEO ekipe pri Rastna raketa, agencija za digitalno trženje s sedežem v Los Angelesu. Odgovorna je za povečanje kakovosti in količine prometa na spletnem mestu, kar zanjo pomeni zabavo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Sam Smith je soustanovitelj in tehnični direktor pri Demandwellu, SEO platformi s sedežem v Indianapolisu, ki združuje generativno umetno inteligenco, podatke SEO in personalizacijo za spodbujanje organske rasti prihodkov. Sam je dolgoletni graditelj tehnoloških rešitev za digitalne tržnike in želi, da imate vsestranski dan. 
 	   Spletna stran  
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  Stefan Smulders
  Podjetnik SaaS | Ustanovitelj Worlds najvarnejše programske opreme za LinkedIn Automation /Expandi.io | za več kot 5 let Ustanovitelj LeadExpress.nl 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Senraj Soundar
  Senraj vodi vodstveno ekipo pri ConnectLeader k glavnemu cilju "inženirske odličnosti in odlične storitve za stranke". Pred ConnectLeaderjem je ustanovil dve uspešni podjetji za programske storitve, ki sta zaposlovali več kot sto zaposlenih po ZDA, in razvil napredne programske izdelke za stranke. Senraj je magistriral iz računalništva (z najvišjimi odliko) na Univerzi v Massachusettsu in diplomiral iz elektrotehnike na univerzi Anna v Chennaiju v Indiji. Leta 1992 je Senraj od indijskega predsednika prejel prestižno nacionalno nagrado za tehnologijo za najboljši izum v državi. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Sperry
  Stephanie Sperry je višja direktorica marketinga pri ServiceSource. Njene izkušnje in znanje edinstveno postavljajo Sperry, da prilagodi svoje zmožnosti, da zagotovi, da je ServiceSource osredotočen na izboljšanje potovanja strank za stranke podjetja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Shirley Stark
  Shirley Stark trenutno dela pri InfoCleance kot vodja marketinške ekipe. Ima praktične izkušnje s trženjem B2B in rada piše bloge, nasvete, bere b2b članke, ustvarja poslovne strategije in potuje. 
 	   Spletna stran  
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  Sean Sullivan
  Sean Sullivan je gostitelj pri Kava Converge. Ko ne oddaja podcastingov, ga lahko najdete na mrežnih prireditvah, kulturnih prireditvah in kavarnah, ki citirajo preveč filmov. 
 	   Spletna stran  
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  Steve Kremer
  Steve sebe opisuje kot "malo countryja, malo rock-n-rolla", tako kot tehnik in tržnik. Leta 1995 je zapustil WISH-TV in postal eden prvih Indyjevih spletnih oblikovalcev in svetovalcev. Na poti je delal za startupe, vključno z iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha, kjer je bil zaposleni št. 4, trenutno pa je ChaChajev direktor spletnega oglaševanja. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Tripp
  Suzi Tripp se je leta 2011 pridružila Brooks Bell -u, kjer je nadzirala in razvijala programe eksperimentiranja za njihov razširjeni seznam podjetij. V svoji trenutni vlogi podpredsednice Insights lahko Suzi nadaljuje svojo strast do ustvarjanja učinkovitih testnih strategij in odkrivanja pomembnih vpogledov v stranke za reševanje kompleksnih poslovnih težav. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker
  Shannon je prekaljena strokovnjakinja za odnose z javnostmi, ki stranke dobiva v novicah. Shannon verjame v moč integriranih odnosov z javnostmi, ki združujejo zaslužene, plačane in lastniške medije. Shannon je višja direktorica za odnose z mediji pri SSPR. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Ulita
  Samantha Ulita je direktorica spletnih pregledov strank pri Cyberbackerju, vodilnem ponudniku storitev virtualnega pomočnika po vsem svetu. Z neomajno predanostjo zadovoljstvu strank, ki stoji za Cyberbackerjevo potjo povratnih informacij strank, Ulita tke skupaj tapiserijo povratnih informacij, ki podpira glasove lastnikov podjetij v Severni Ameriki in predanih Cyberbackerjev na Filipinih, ki podpirajo uspeh podjetja. Njeno strokovno znanje sega do dnevnega spremljanja mesta pregledovanja, pri čemer zajema pozitivne in negativne povratne informacije, odlikuje pa jo spretno obvladovanje komunikacije v zahtevnih trenutkih. Ima budno oko nad srčnim utripom družbenih medijev in spretno pretvarja čustva v praktične strategije, spodbuja preglednost, rast in neprimerljiv občutek povezanosti znotraj raznolike skupnosti Cyberbacker. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Vaughan
  Scott Vaughan, generalni direktor za vključiti, vodi strategijo podjetja na trgu in se osredotoča na prepoznavanje in razvoj hitro rastoče baze strank in tržnih odnosov. Njegova strast je osredotočena na sprostitev potenciala trženja, medijev in tehnologije za spodbujanje poslovanja in vrednosti strank. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Suzy Viola
  Suzy Viola je strokovnjakinja za trženje na družbenih omrežjih in fotografinja. Svoje znanje in zanimanja rada deli z vsemi, zaradi katerih je postala svobodna pisateljica. In Oh! Tudi ona je popotnica. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Steve Weiss
  Steve Weiss je izvršni direktor podjetja MuteSix in vseživljenjski podjetnik in prodajalec interneta. Steve je od svojega prvega večmilijonskega podjetja, ko je bil še najstnik, iskal najboljše poslovne priložnosti na spletu, trenutno pa se osredotoča na oglaševalsko platformo Facebook. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Smith Willas
  Smith Willas je samostojni pisatelj, bloger in novinar digitalnih medijev. Diplomiral je iz vodenja dobaviteljske verige in poslovanja ter trženja in se ponaša s širokim zaledjem digitalnih medijev. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Williams
  Sarah Williams je podjetnica iz Berlina, strokovnjakinja za trženje na področju spletne komunikacije. Oglejte si njen najljubši digitalni zagon - Revija Wingman - spletna revija za življenjski slog za moške. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Suzie Wilson
  Suzies se imenuje WordPressaholik, ki rada piše za uporabnike WordPressa. Preden se je preselila k piscu vsebine, je bila raziskovalka vsebin z znanjem SEO. Suzie je zdaj stroj za pisanje vsebin o vtičnikih in vadnicah WordPress, ki še vedno verjame, da bo nekega dne postala astronavt. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sofia Wilton
  Sofia Wilton je po poklicu novinarka, v prostem času pa piše kratke zgodbe. Njene zgodbe so objavljene v lokalnih časopisih in so prepoznavne po privlačnih zgodbah. Piše tudi bloge za Jezero B2B povezane s tekočimi zadevami. Kot strastna pisateljica ves svoj prosti čas posveča pisanju. Živi v New Yorku, vendar večino časa potuje zaradi svojega poklica. To ji daje priložnost, da raziskuje nove kraje in v svoje zgodbe vključi tudi svoje izkušnje, kar daje realen občutek. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Stacey Wonder
  Stacey Wonder je izkušena tržnica vsebin in samostojna pisateljica. Stacey je za milenijce ustvarila množico objav na spletnih straneh o temah, povezanih z izobraževanjem, samorazvojem, kariero in trženjem. Stacey vedno poskuša razviti svoje poklicne sposobnosti in deliti najboljše prakse z drugimi. Ko ni zaposlena s svojimi projekti, Stacey piše kratke detektivske zgodbe. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Zhou
  Sammy je prodajalec digitalnih vsebin in navdušenec nad fotografijo in videografijo. Vedno poskuša raziskati nekaj novega v svoji vsebini in rada deli nasvete in trike na področju trženja. Deluje za FlexClip, je navdušena nad vsem, kar je povezano z video produkcijo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Zinsmeister
  Sean oblikuje pozicioniranje, sporočanje in splošno strategijo trženja za Inferjevo vrsto napovednih analitičnih modelov naslednje generacije. Enkrat zadovoljen Zaključi kupec sam, Sean se je pridružil Inferju iz Nitro, podjetja za programsko opremo za upravljanje dokumentov s sedežem v San Franciscu, kjer je razvil in vodil nagrajeno globalno skupino za trženje. Sean je diplomiral iz poslovne šole Suffolk Sawyer Business School in Northeastern iz strateškega trženja in upravljanja projektov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Taulbee Jackson
  Taulbee Jackson je predsednik / izvršni direktor podjetja Raidious Digital Content Services. Raidious je podjetje za digitalno trženje, zasnovano za izdelavo, upravljanje, spremljanje, moderiranje in merjenje spletne vsebine in dialoga v realnem času z uporabo ekipe strategov, pisateljev, urednikov, producentov in novinarjev, ki za blagovne znamke delujejo podobno kot CNN-ova ekipa. Več o tem na raidious.com. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Barbagallo
  Tony je vodja tržne ureditve za Clustrix, vodilna razširjena baza podatkov SQL, zasnovana za oblak, in prva baza podatkov, izdelana posebej za potrebe po skaliranju prihodkov, zmogljivosti in razpoložljivosti današnjih spletnih mest za e-poslovanje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beveridge
  Tim je vodilni strateški svetovalec z več kot 20-letnimi izkušnjami na križišču trženja in tehnologije. Navdušen nad izboljšanjem izkušenj strank in močnejšimi poslovnimi rezultati, se je Tim pridružil podjetju Silverbullet kot GM strateškega svetovanja decembra 2019. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beyer
  Tim Beyer je globalni COO za povečanje tehnologije Sana Commerce, ki trenutno živi v New Yorku kot predsednik in izvršni direktor ameriške regije. Tim ima diplomo iz mednarodne poslovne administracije in dve magistrski stopnji iz financ (MSc) in finančnega prava (LLM). 
 	   Spletna stran  
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  Thomas Brodbeck
  Tom Brodbeck je višji digitalni strateg in vodja digitalne ekipe pri Hironsu, tržni agenciji s polnimi storitvami v Indianapolisu. Njegove izkušnje se osredotočajo na SEO, digitalno trženje, spletno trženje in avdio / video produkcijo. O njem so govorili tudi v Social Media Today in Search Engine Journal. 
 	   Spletna stran  
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  Tony Brown
  Tony ima 25 let izkušenj na področju podatkov in analitike, osredotočen na doseganje boljših poslovnih rezultatov. Imel je vodilne vloge v Lloyds Banking Group in Teradata. Leta 2018 je soustanovil start-up podatkovno in analitično podjetje Prickly Cactus, ki ga je julija 4 prevzelo podjetje D4T2021 solutions. 
 	   Spletna stran  
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  Troy Burk
  Troy Burk, izvršni direktor in ustanovitelj podjetja Desno na interaktivni, je priznan vodja misli in govornik o temah trženja življenjskega cikla, avtomatizacije trženja, točkovanja in negovanja svinca ter e-poštnega trženja. Troy je diplomiral na univerzi Ball State. Živi v Indianapolisu z ženo in tremi otroki, kjer je član Odbora za trženje članstva pri Greater Indianapolis in se ukvarja z mladinskim športom. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Taylor Chrisman
  Taylor Chrisman je del ekipe za vsebinski marketing pri Power Digital Marketing. Navdušena je nad pripovedovanjem zgodb blagovnih znamk prek interaktivne in privlačne vsebine ter platform družbenih medijev. Taylor študira marketing na Univerzi v San Diegu. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaud Clement
  Thibaud Clement je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja Loomly. Odkar je leta 2011 diplomiral na Grenoble Ecole de Management v Franciji in na Univerzi v Ottawi v Kanadi, je Clement s svojo ženo in poslovnim partnerjem Noemiejem ustanovil štiri uspešna podjetja. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaut de Lataillade
  Thibaut De Lataillade, GetApp GVP, ima več kot 25 let izkušenj na področju poslovnega vodenja, prodaje in trženja. Ima dokazane izkušnje v oblaku, mobilnosti, digitalnem trženju, CRM, trženju, prodaji in strategijah rasti. Thibaut je imel vodstvene in vodilne položaje v velikih tehnoloških podjetjih, kot sta Cegedim in SAP. 
 	   Spletna stran  
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  Ted Dhanik
  Ted Dhanik je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja BDR, Inc. Ted je glavni izvršni direktor, ki nadzira strateško trženje, prodajo in poslovni razvoj, upravljanje odnosov s strankami in pridobivanje vsebin. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan je vodja prakse rasti izdelkov pri Bottle Rocket, ki se osredotoča na to, da blagovnim znamkam pomaga izboljšati vrednostne ukrepe v okviru svojih izkušenj s strankami z optimizacijo meritev pridobivanja, pretvorbe, vključevanja in zadrževanja. Pred Bottle Rocket je Tim delal v IBM-u kot svetovalec za upravljanje poslovnih procesov in diplomiral iz gradbeništva na univerzi v Oklahomi. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Flint
  Tim Flint je predsednik Flint Analytics, digitalna agencija, osredotočena na spletne plačljive medije, spletno analitiko in optimizacijo razmerja pretvorbe za velika in majhna podjetja. Je tudi ustanovitelj podjetja Smartups Indy, mesečna skupina za srečanja, ki ustanavlja ustanovitelje in tržnike, ki delajo za zagonska podjetja, kako bolje razvijati svoje podjetje. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tyler Foster
  Tyler Foster je tehnični direktor in soustanovitelj podjetja Evolv AI, kjer vodi razvoj, raziskave, uporabniško izkušnjo in tehnične operacije. Prinaša 20 let izkušenj, saj je delal za Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group in Intel. Tyler izkorišča moč strojnega učenja, da spremeni način, kako blagovne znamke eksperimentirajo na digitalnih kanalih. 
 	   Spletna stran  
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  Tricia Gellman
  Tricia Gellman je direktorica uprave Drift, platforma za pospeševanje prihodkov. Trikratna urednica skupnega trga (prej Checkr in Salesforce Canada), je avtorica Tricia CMO 3.0 mesečno glasilo in gostitelj Podcast CMO Conversations. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Thor Schrock
  Pod Thorjevim vodstvom je bilo podjetje Schrock Innovations Computer Company vsako leto od leta 1 vsako leto na trgu z več agresivnimi konkurenti razglašeno za neodvisno podjetje za popravilo računalnikov Lincoln. Thor je Schrock Innovations z roba bankrota leta 2001 prerasel v 2004 milijona ameriških dolarjev letno servisne elektrarne leta 1.5 z lokacijami v Omahi in Lincolnu v NE. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Hickle
  Z raznolikim ozadjem, od ekonomije do komedije, je Tim Hickle našel odličen dom v prostoru digitalnega trženja. Danes je Tim strateg digitalnega marketinga za Miles Design. Njegov glavni cilj je pomagati rastočemu podjetju za blagovne znamke, da sestavi okrog svojega strokovnega znanja seznam ponudb digitalnih storitev, vključno z vhodnim trženjem, negovanjem e-pošte in socialno trgovino. Če se želite povezati, Timu pošljite e-poštno sporočilo na TimHickle@gmail.com ali se povežite na Twitterju @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  Todd Johnson
  Todd Johnson je direktor računa Emerald Colour z več kot desetletnimi izkušnjami v kreativni, oblikovalski in tiskarski industriji. V seznam Emerald Colour je še naprej vodil rast agencij in privabil glavne nacionalne in mednarodne blagovne znamke. 
 	   Spletna stran  
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  Tara Kelly
  Serijski inovator, objavljeni avtor in ustanovitelj, predsednik in izvršni direktor podjetja Programska oprema SPLICE, Tara je navdušena nad potencialom tehnologije, da spremeni življenje na bolje. To prepričanje je nenehno usmerjala v razvoj tehnologij, ki izboljšujejo delovanje, omogočajo boljše izvajanje storitev in izboljšujejo izkušnjo strank. To je privedlo do ustanovitve treh podjetij s področja izkušenj s kupci in inovativne ideje v patentirano lastniško tehnologijo, ki izkorišča tokove podatkov za ustvarjanje osebnih, avtomatiziranih sporočil. 
 	   Spletna stran  
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  Tim Krozek
  Tim Krozek je predsednik uprave Ojačajte medije, vodilni kreativni trg digitalnih oglasov. Pred Boost Media je bil Krozek odgovoren za globalne prihodke Efficient Frontier in prizadevanja za pridobivanje strank. Pomagal je povečati prvotno 15-člansko ekipo na 220 zaposlenih in več kot 40 milijonov dolarjev prihodkov. Efficient Frontier bo kasneje prevzel Adobe (NASDAQ: ADBE). Vodil je tudi globalno prodajo in poslovni razvoj Support.com, upravljanje programov in storitve za stranke. Kasneje je vodil prizadevanja Flite.com za ustvarjanje prihodkov za njegovo blagovno znamko, agencijo in založniško dejavnost. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Kuhr
  Tom Kuhr je strateški direktor trženja z velikim izkušnjami na področju digitalnega trženja, prihodkov in družbenih medijev. Je veteran številnih uspešnih zagonskih podjetij in je pomagal zbirati kapital, graditi ekipe svetovnega razreda ter ustvarjal razširljive programe trženja in poslovnega razvoja, ki so omogočali hitro rast. Kot skupna ureditev trga za Zelena mušnica, tesno sodeluje s športom, mediji, potrošniškimi blagovnimi znamkami in franšizami za avtomatizacijo in razširitev močnih programov zagovorniškega trženja. Tomovi nagrajeni izdelki in izjemne izkušnje strank, ki predstavljajo glas stranke, so z IPO in nakupom privedli do več uspešnih izhodov. 
 	   Spletna stran  
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  Tim Lemke
  Tim Lemke vodi disciplino tehnologije izkušenj pri Barefoot, ki jo sestavlja ekipa arhitektov rešitev, tržnih tehnologov, razvijalcev aplikacij in poslovnih analitikov. On in njegova ekipa sta odgovorna za preoblikovanje kreativnih konceptov v povezane medkanalne digitalne izkušnje. To vključuje načrtovanje tehnoloških rešitev, implementacijo platforme, razvoj kode po meri, avtomatizacijo trženja, avtorstvo vsebine, personalizacijo in uvedbe e-pošte. K delu pristopa z vidika prve izkušnje, kar pomeni, da se osredotoča na uporabnika in oblikuje tehnološko rešitev tako, da ustvari idealno izkušnjo za tega uporabnika, namesto da bi tehnologiji narekoval rešitev. 
 	   Spletna stran  
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  Terri Mock
  Terri Mock je izvršna direktorica Ve Interactive, ponudnika digitalnega oglaševanja in trženja za več kot 10,000 podjetij za e-poslovanje po vsem svetu. Mock ima več kot dve desetletji izkušenj kot izvršni vodja, s poudarkom na spodbujanju rasti prihodkov, ustvarjanju strategij za trženje in povečanju poslovanja za tehnološka podjetja. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tom Mucklow
  Tom Mucklow vodi Naslovno ekipa, ki ponuja celovite in učinkovite rešitve za težave pri spletnem nakupovanju in dostavi v ZDA. Vrhunska platforma za preverjanje naslovov optimizira in racionalizira postopek nakupa za spletne prodajalce in njihove stranke s samodejnim izpolnjevanjem informacij o naslovu, zožitvijo rezultatov z vsakim pritiskom na tipko in preverjanjem točni podatki o naslovih za več kot 240 držav po vsem svetu. Tom kot vodja Addressyja Tom prizadeva podjetjem po vsej ZDA prenesti prednosti prihraneka stroškov, uporabniške izkušnje in prednosti podatkov s tehnologijo napovednega preverjanja naslovov. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Thea C. Myhrvold.
  Thea C. Myrhvold je svetovno priznana ustanoviteljica in izvršna direktorica GETBee, platforme za izmenjavo znanja B2B, zasnovane za izboljšanje nakupovalnih izkušenj potrošnikov in preoblikovanje prihodnosti dela. Z več kot 10 -letnimi dosežki na področju tehnologije in inovacij je znana po močnih vodstvenih in komunikacijskih veščinah s prirojeno sposobnostjo gradnje in povečevanja tehnoloških zagonov. 
 	   Spletna stran  
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  Tori Atkinson
  Tori Atkinson je ustvarjalka vsebin za Podpora za maloprodajo Sinso, pomagati neodvisnim in trgovinam, da svojim podjetjem omogočijo večjo donosnost. 
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  Tony Patrick
  Tony Patrick je režiser SEO in analitiko za Intero Digital's Content & PR Oddelek, nekdanji Influence & Co. Intero Digital je agencija za digitalno trženje s polnimi storitvami, katere oddelek za vsebino in odnose z javnostmi pomaga podjetjem izboljšati ustvarjanje potencialnih strank, SEO, omogočanje prodaje in miselno vodstvo – vse to poganja trženje vsebine in odnosi z javnostmi. 
 	   Spletna stran  
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  Tim Piazza
  Tim Piazza je partner družbe Social LIfe Marketing in ustanovitelj ProSocialTools.com, vira za mala podjetja za doseganje lokalnih strank s socialnimi mediji in mobilnim trženjem. Kadar ne ustvarja inovativnih rešitev, ki pospešujejo poslovne procese, Tim rad igra mandolino in izdeluje pohištvo. 
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  Tyson Quick
  Tyson Quick je ustanovitelj in izvršni direktor družbe Instapage, vodilne v optimizaciji po kliku. Instapage je ustanovil leta 2012, ko je ugotovil, kako tržniki z uspešnostjo in rastjo izgubljajo denar v neuspešnih oglaševalskih kampanjah. Od takrat je njegova vizija ustvariti nabor izdelkov za optimizacijo po kliku, ki s personalizacijo oglaševanja maksimirajo donose. 
 	   Spletna stran  
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  Travis Smith
  Travis se je rodil in odraščal v oddaljeni deželi, imenovani Nebraska, in po študiju na fakulteti v Missouriju je končal MBA in magisterij iz socialne psihologije na Ball State University. Travis je bil marsikaj, med drugim snemalec, tutor, disk-džokej, prodajalec zavarovalnih pogodb, barista, nomadski turist, knjižničar, umetnik sendvičev, vodja pisarne, raziskovalec, raziskovalec, HR-lakej in vodja projektov, ki so ga vsi pripravili. za vlogo analitika uporabniške izkušnje. V podjetju Tuitive je zadolžen za raziskave uporabnikov, testiranje uporabnikov, modeliranje uporabnikov, zbiranje zahtev in vzdrževanje človeškega oblikovanja, osredotočenega na človeka. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Tetjana Seredjuk
  Tetyana Seredyuk, dr., je soustanoviteljica in glavna strateška direktorica pri vlog box, vodja skupine za trženje pri Noosphere in višji svetovalec v več vodilnih marketinških in visokotehnoloških podjetjih. 
 	   Spletna stran  
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  Tom Siani
  Tom je strokovnjak za spletno trženje z več kot 5-letnimi izkušnjami v tej digitalni industriji. Sodeluje tudi z nekaterimi znanimi blagovnimi znamkami, da bi ustvaril promet, ustvaril prodajne lijake in povečal spletno prodajo. Napisal je precejšnje število člankov o trženju v družabnih omrežjih, trženju blagovnih znamk, bloganju, prepoznavnosti iskanja itd. 
 	   Spletna stran  
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  Tanya Singh
  Tanya je znana tržnica vsebin, ki ima več kot pet let izkušenj na področju novih tehnologij, kot so blockchain, Flutter, Internet of Things na področju razvoja mobilnih aplikacij. V vseh teh letih je pozorno spremljala tehnološko industrijo in zdaj piše o najnovejših dogodkih v svetu aplikacij. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas strog
  Thomas Stern je višji podpredsednik službe za stranke pri ZOG Digital, dobitnik je številnih nagrad za strateške digitalne kampanje podjetja Gannett Co. Inc., je član upravnega odbora strokovne organizacije za trženje iskalnikov (SEMPO) Arizona in ima več Googlovih certifikatov. Stern je diplomiral iz strateških komunikacij na Univerzi v Kansasu in magistriral iz internetnega marketinga na Univerzi v San Franciscu. V prostem času Štern uživa v pohodništvu, kolesarjenju in potovanjih. 
 	   Spletna stran  
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  Tav Tepfer
  Tav Tepfer kot glavni komercialni direktor podjetja Jabmo vodi svetovno prodajo, uspeh strank in upravljanje storitev. Je izkušena mednarodna vodja SaaS z več kot 15-letnimi izkušnjami na področju poslovne programske opreme, vključno z Docurated, Zilliant, IBM in Oracle. Tav je navdušena tekačica, rada izvaja podeželske plese in občasno organizira tematsko zabavo za svoje prijatelje v Austinu v Teksasu. Tav je diplomirala na teksaški ženski univerzi z diplomo iz matematike. 
 	   Spletna stran  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Treanor
  Tom Treanor je direktor trženja pri podjetju Treasure Data, kjer spodbuja ozaveščenost o rešitvi podjetja CDP (platforma za podatke o strankah) podjetja. Tom je pridobil MBA na poslovni šoli Wharton in magisterij iz mednarodnih študij na Univerzi v Pennsylvaniji. 
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  Tomov slap
  Tom Waterfall je direktor optimizacijskih rešitev za EMEA in APAC pri Webtrends. Odgovoren je za zagotavljanje 360-stopinjskih strategij optimizacije za stranke, za povečanje njihove konverzije spletnih mest in trženjski donos. Kot strokovnjak za vsekanalno in personalizacijo, Tom strastno razume, kako potrošniki delujejo in se odzivajo na različne vsebine v spletu. 
 	   Spletna stran  
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  Tunio Zafer
  Tunio Zafer je izvršni direktor pCloud AG - podjetje, ki razvija in zagotavlja platformo za shranjevanje pCloud. Ima več kot 18 let vodstvenih in marketinških izkušenj na področju tehnologije, sodeloval pa je pri številnih uspešnih poslovnih projektih, kot so MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC in drugi. Tunio kot vodja in vodja podjetja za shranjevanje v oblaku spodbuja inovacije na področjih, kot sta varnost in stroškovna učinkovitost za končne uporabnike. Tunio v svoji ekipi spodbuja napredno razmišljanje in si prizadeva za pomemben vpliv na hitro rastoči trg IT za posameznike in podjetja. 
 	   Spletna stran  
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  Terry Ziegler
  Terry Ziegler je izvršni direktor in soustanovitelj podjetja T-Pro rešitve. Z več kot 30 let izkušenj z upravljanjem potrošniškega embaliranega blaga (CPG) na področju trženja, potrošniškega trženja, upravljanja kategorij, prodaje in financ v vodstvenih in vodstvenih vlogah v RJR / Nabisco, Borden Foods, Dairy Farmers of America, Synectics Group in AFS Technologies; Terry združuje inovativno uporabo s praktičnim vodstvom. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Uglješa Đurić
  Ugi je izvršni direktor in ustanovitelj podjetja Contenthorse marketinška agencija, kjer podjetjem B2B SaaS pomaga z hitrimi uvrstitvami na Googlu z močnimi strategijami trženja vsebin. Navdušen je nad gojenjem SaaS-a, pitjem piva, sprehajanjem z dvema dalmatinskima psoma in jahanjem konj. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Unnathi Rayaprolu
  Unnathi je tržnik, ki se med potovanjem strastno uči kaj novega in se predaja različnim kulturam. Uživa ob dobrem branju in skodelici kave kadar koli v dnevu. 
 	   Spletna stran  
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  Vaibhav Namburi
  Vaibhav je ustanovitelj SmartWriter. Pomagal sem zgraditi več milijonov dolarjev vrednih podjetij in rad se približujem start-upom z rastjo vodilnih produktov 
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  Virginia Jacko
  Virginia Jacko je predsednica in izvršna direktorica Svetilnika za slepe in slabovidne v Miamiju, ki letno spremeni življenje več kot 75,000 ljudi in jim pokaže, kako je mogoče videti brez pogleda. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Valeh Nazemoff
  Valeh Nazemoff je uspešen govornik, avtor uspešnic, trener in ustanovitelj podjetja Engage 2 Engage, ki se ukvarja s storitvami digitalnega trženja. Navdušena je nad izboljšanjem življenj ljudi s strateškim načrtovanjem, sodelovalnim timskim delom, avtomatizacijo in delegiranjem. Odpravlja frustracijo, preobremenjenost, izgorelost in stres, s katerimi se soočajo podjetniki in mala podjetja pri ugotavljanju različnih tržnih elementov, tako da ostaja poudarek na rasti in širitvi. Njene knjige Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017) in The Four Intelligences of the Business Mind (2014) želijo podjetjem pomagati ustvariti red iz kaosa. Predstavljena je bila tudi v številnih publikacijah, kot so Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post itd. 
 	   Spletna stran  
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  Vaibhav Pandya
  Vaibhav Pandya je glavni operativni direktor (COO) in višji sodelujoči urednik pri IndyLogix – Digital Marketing Agency, kjer je preživel več kot 9 let pri razvoju organizacije in jo uveljavil kot verodostojnega vodilnega na trgu. Operativni direktor podnevi in navdušen pisatelj ponoči, rad bere, piše in govori o digitalnem trženju, SEO, NFT, Blockchain, AI, Web 3.0 in več. 
 	   Spletna stran  
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  Vladislav Podolyako
  Sem ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Belkins and Folderly. Imeti več kot devet let izkušenj z gradnjo in rastjo storitvenih podjetij in startupov SaaS v SalesTech in MarTech. Podjetništvo je moja strast in vedno iščem ustvarjanje, gradnjo in nasploh nove priložnosti za trženje inovativnih izdelkov in idej. 
 	   Spletna stran  
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  Vedran Rašič
  Podjetnik z izkušnjami pri zagotavljanju uspešnih strategij GTM izdelkov, doseganju ciljev in oblikovanju visoko zmogljivih ekip. Moje temeljne kompetence pridejo na dan tam, kjer se križajo stranke, izdelek in strategije rasti. 
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  Vivek Sriram
  Preden se je pridružil podjetju Lucidworks, je Vivek vodil razvoj izdelkov in podjetij za iskalno podjetje pri Amazon Web Services, kjer je soustvaril storitev Amazon Elasticsearch Service in pomagal razširiti iskalno podjetje od začetka do velikega obsega. V svojih 20 letih in več let programske opreme je Vivek služil na področju inženiringa, razvoja podjetja in proizvodnih vlog v različnih podjetjih, vključno z Vizu (prevzel ga je Nielsen), skupnim znanjem (pridobil ga je Neustar) in SBI Razorfish. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Venkat Viswanathan
  Kot ustanovitelj in predsednik LatentView, Venkat je vizionar za LatentView. Več strankam Fortune 500 je že več kot desetletje pomagal izkoristiti indijski model zagotavljanja storitev na morju v finančnih in telekomunikacijskih sektorjih. Ima več kot 18 let izkušenj na področju vodstvenega svetovanja, upravljanja tehnologij in globalnih IT storitev. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Covey
  V zadnjih 20 letih je Wendy pomagala na stotine tehničnih podjetij, da si ustvarijo zaupanje in napolnijo svoje prodajne kanale z uporabo prepričljive tehnične vsebine. Njeno podjetje, Trženje TREW, je marketinška agencija s polnimi storitvami, ki podjetjem pomaga pri povezovanju s strankami, vzpostavljanju zaupanja in doseganju trajnostnih rezultatov s preizkušenim pristopom trženja vsebin. 
 	   Spletna stran  
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  Wesley Faulkner
  Izkušnje Wesleyja Faulknerja zajemajo več vidikov tehnološke industrije, od proizvodnje do razvoja izdelkov. Njegovo strast do tehnologije je spodbujalo več kot trinajst let izkušenj na področju tehnične podpore in podpore strankam, terenskega inženiringa in razvoja digitalne medijske zabave. V zadnjem času se je Wesley razširil na sceno družbenih omrežij. Bil je gost v številnih spletnih medijih, kot sta CNET in Tech in Twenty. Kot del Social Media Counsel in nato kot Social Media Evangelist je pomagal pri razvoju strategije družbe AMD za socialne medije in pomagal pri uvajanju novih poslovnih partnerstev. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Nicolás Jiménez
  Nicolás Antonio Jiménez je tržni koordinator pri podjetju Widen Enterprises, ki ponuja storitve upravljanja digitalnega premoženja v oblaku. Ima raznolike izkušnje na področju trženja, novinarstva, upravljanja neprofitnih organizacij, zagovarjanja svobode tiska in promocije demokracije. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  William Karr
  Bill je glavni podatkovni znanstvenik pri OpenMartechu in upravlja podatkovne znanstvene operacije za male stranke. Ima doktorat znanosti. iz matematike na Univerzi Illinois v Urbana-Champaignu in magistrski certifikat iz računalniških znanosti in tehnike. Med študijem je opravljal pripravništvo v Caterpillarjevem Data Innovation Lab in objavljal članke ter svoje raziskave predstavljal na seminarjih in konferencah. Bill ima tudi B.S. doktoriral iz matematike in fizike na IUPUI, kjer je izvajal raziskave v računalniški fiziki in prejel nagrado za najvišje dodiplomske raziskave. 
 	   Spletna stran  
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  Wendy Mei
  Wendy vodi produktno in strateško skupino, ki nadzoruje potrošniške in poslovne proizvodne linije, prodajo po vsem svetu in strategije. Odgovorna je za usklajevanje temeljnih vrednot Playsee z vsemi notranjimi in zunanjimi deležniki ter ustvarjanje neprimerljive socialne izkušnje, osredotočene na sosesko, za milijone uporabnikov Playseeja. Wendy je diplomirala iz poslovne administracije in statistike na univerzi Carnegie Mellon v Združenih državah Amerike. 
 	   Spletna stran  
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  Jariv Erel
  Yariv Erel je soustanovitelj in izvršni direktor podjetja justAd, kreativno tehnološko podjetje, ki ponuja celotno platformo za ustvarjanje oglasov za izdelavo bogatih medijskih oglasov, usmerjenih v rezultate. Blagovne znamke zapravljajo denar in tvegajo ugled za neučinkovite digitalne oglase. Privlačni, stroškovno učinkoviti oglasi justAd ustvarjajo smiselno uporabniško izkušnjo. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Julija Mamonova
  S 5+ leti digitalnega marketinga Yuliia vozi Lemon.ionjena rast z njenim jasnim pisanjem in jasnimi sporočili. Pisateljica in raziskovalka po srcu, Yuliia razume, kako sodelovati z bralstvom in ustvariti zgodbo, ki bo izstopala. Yuliia je v zadnjih nekaj letih napisala več kot 1500 del in s svojimi veščinami preoblikovala svet FinTech, startupov in vsebinskega marketinga. 
 	   Spletna stran  

 
 
 
 
	    
  
  Jevhen Ražko
  Yauhen Razhko je ustanovitelj in izvršni direktor Hypetrain, trženjske platforme za vplivneže v celotnem ciklu, ki je zasnovana za pomoč agencijam, blagovnim znamkam, medijskim podjetjem in svobodnjakom vseh velikosti pri izvajanju in upravljanju njihovih marketinških kampanj za vplivneže. Je vodilni strokovnjak na področju tehnološkega trženja in ima bogate izkušnje pri izkoriščanju moči vplivnega trženja za doseganje rezultatov. 
 	   Spletna stran  
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  Mon Tsang
  You Mon Tsang je direktor podjetja OutMarket. OutMarket ponuja programsko opremo in storitve za avtomatizacijo trženja marketinškim skupinam za doseganje merljivih rezultatov. 
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  Jael Zlatin
  Yael je direktor elektronskega poslovanja Adtaxi. Dolgo let je pokazala uspeh pri gradnji uspešnih lijakov za konverzijo in je napredna miselna vodja in mentorica za treniranje, vodenje in motiviranje notranjih in virtualnih skupin. 
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  Zain Jaffer
  Zain Jaffer je ustanovitelj in izvršni direktor podjetja Zain Ventures, investicijsko podjetje, ki globalno financira tehnološka zagonska podjetja, nepremičnine in zasebni kapital. Kot serijski podjetnik in vlagatelj Zain aktivno mentorira in vlaga v mejna tehnološka zagonska podjetja po ZDA. 
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  Zac Sprackett
  Zac vodi globalno distribuirane organizacije za upravljanje izdelkov, uporabniško izkušnjo in inženiring SugarCRM. Odgovoren je za definiranje produktne vizije in strategije platforme Sugar ter za izvedbo te strategije. Ima več kot 25 let izkušenj v tehnoloških podjetjih, kjer je opravljal različne vodilne vloge. 
 	   Spletna stran  
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  Zara Ziad
  Zara Ziad je analitika trženja izdelkov pri Lestvica podatkov z izobrazbo v IT. Navdušena je nad oblikovanjem kreativne vsebinske strategije, ki poudarja resnične težave glede higiene podatkov, s katerimi se danes soočajo številne organizacije. Proizvaja vsebino za komuniciranje rešitev, nasvetov in praks, ki lahko podjetjem pomagajo pri implementaciji in doseganju lastne kakovosti podatkov v njihovih procesih poslovne inteligence. Prizadeva si ustvariti vsebino, ki je namenjena širokemu krogu občinstva, od tehničnega osebja do končnega uporabnika, ter jo tržiti na različnih digitalnih platformah. 
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   Zapri        Išči  
 
 
 
                     Zapri   Zaznan Adblock
  Martech Zone vam lahko zagotovi to vsebino brezplačno, ker naše spletno mesto monetiziramo s prihodki od oglasov, pridruženimi povezavami in sponzorstvi. Hvaležni bi bili, če bi med ogledom našega spletnega mesta odstranili zaviralec oglasov. 
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